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BIANCA
NECESITA
G. 14.000

ILLONES

o

Hasta la fecha se tienen
recaudados G. 9.100
millones. A los cinco me-
ses, la pequena desarro-
[16 una atrofia muscular
y para ello necesita un
farmaco que se le debe
aplicar antes de los dos
anos.

HISTORWS DEBITO——————— Cwave )

Maggies Santacruz,
propietaria de Dulce Solcito

~ “CAMBIE EL
. RUMBO DE MI
VIDA CON LA

{GASTRONOMIA”

Luego de seis meses de haber
renunciado y sin éxito alguno
en la busqueda de empleo, ella
decidi6 apostar al arte culinario
como una forma de vida para
generar ingresos.
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El semanario de los emprendedores
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descubrimientos y aportes innovadores, algunos de ellos re-
volucionarios, ha puesto a la educacion en una situacion de
cambios inevitables. Los cambios del desarrollo cientifico y

tecnolégico presionan y obligan a cambiar contenidos, pro-

, curriculos, metodologias y desde luego objetivos.
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MODA Y ACCESORIOS
PARA GENERAR INGRESOS

Darkarys y Zociety tienen la clave para hacer ganar

dinero a sus mayoristas. Sus precios y productos se
conjugan en un solo concepto para captar y atraer la
mente de los consumidores exigentes. .PAGINA4
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La editorial genera espa-
cios para que jovenes de
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DESTACAN GESTION DEL MIC
EN EL SECTOR EMPRESARIAL

Una nueva ley que crea las EAS, un acuerdo
automotor con 10.000 puestos de trabajo
generados y mucha apertura en un mercado
de negocio, es lo que deja la gestion de Liz
Cramer en la cartera de Industria. «PAGINAS

SALUD

DULZURA QUE MATA

El 14 de noviembre se recordo el Dia Mun-

dial de la Diabetes. La intencién es generar
conciencia en la poblacion del planeta acer-
ca de todo lo que conlleva ho sumarse a los
cuidados preventivos.
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Gano terreno con la pandemia del covid-19

La prioridad del consumidor paraguayo tuvo una transformacion en los ultimos
meses, en los que presentd mayor inclinacidon hacia los productos locales.

na encuesta de-
Usarrollada por la

consultora Nau-
ta, para la Unién Indus-
trial Paraguaya (UIP) y
la UIP Joven, demues-
tra que la pandemia es-
timulo las decisiones o
comportamientos en el
momento de compra.

De acuerdo a este
trabajo, el 68% de las
encuestadas mencio-
naron cambios de algu-
nas de sus marcas coti-
dianas de productos de
higiene, limpieza y de
alimentacion. Es decir,
7 de cada 10 personas
incluidas en la investi-
gacion.

El principal motivo,
por el cual el consumi-
dor muté sus habitos de
compra, fue para apo-
yar a la industria nacio-
nal. E1 67% de las perso-
nas consultadas sefialg
a este como el principal
impulso. El menor cos-
to de los productos y el
apoyo a emprendedores
conocidos fueron otras
de las causas mencio-
nadas. “Se observa una
empatia del consumi-
dor hacia lo nuestro’,
sefiald Josefina Bauer,
de la consultora Nauta.

Si bien la preferencia
presenta una marcada

MEJOR

Josefina Bauer, de la consultora Nauta, presentd los resultados del trabajo.

MUESTRA

El trabajo incluyé 1.200 encuestas a nivel na-

cional y se concentr6 en personas mayores de
20 anos. El estudio se realizé desde finales de
agosto y durante todo setiembre. Para captar a

las personas, Nauta empleé las redes sociales.

inclinacién como conse-
cuencia de la pandemia
y la cuarentena sanita-
ria, el consumo de pro-
ductos nacionales mues-

tra un incremento que
inici6 mucho antes del
covid-19. Segun el estu-
dio, el 74% de los consu-
midores compran mds

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

productos de industria
nacional que hace tres
afos. En cuanto a la
percepcion que tienen
sobre los productos ela-
borados localmente, la
satisfaccion y el orgullo
fueron los sentimientos
mas mencionados, con
el 56% y el 43% respec-
tivamente. “La emocion
que siente el consumi-
dor al comprar un pro-
ducto nacional es muy
positiva”.

68% de las en-

cuestadas men-
cionaron cambios
de algunas de sus
marcas cotidianas
de productos de
higiene, limpieza y
de alimentacion.

74% de los

consumidores
compran mas pro-
ductos de industria
nacional que hace
tres anos.

PREFERENCIA POR LA rovevo
INDUSTRIA NACIONAL

Paulo Duarte, presiden-
tedela UIP Joven.

La industria nacional se
encuentra en su mejor
momento, afirm6 Paulo
Duarte, presidente de la
UIP Joven. El objetivo es
continuar con el posicio-
namiento para competir
a nivel internacional con
niveles calidad simila-
res, o incluso superiores.
Sobre la encuesta, sena-
I6 que el trabajo refleja
que el consumidor pa-
raguayo elige el produc-
to nacional por el factor
cualitativo.

Por otra parte, Duarte
manifestd que la pan-
demia resalté el rol de
la industria nacional, de
los emprendedores y de
las pymes en la econo-
mia. “Casi el 70% de los
emprendedores e indus-
triales se endeudaron
para mantener los pues-
tos de trabajo. Se pu-
sieron la camiseta para
enfrentar a la pandemia
y para que la economia
siga funcionando”.

ORIGEN Y PREFERENCIA

El 92% de los paraguayos prefieren alimentos
frescos nacionales. Solo el 3% de los encuesta-
dos se inclina por los extranjeros.

El 80% de las personas consultadas escoge
articulos de limpieza elaborados en Paraguay.
El 73% se inclina por muebles de industria

paraguaya.

El 71% prefiere alimentos no perecederos fabri-

cados en el pais.

Al momento de comprar medicamentos, el 53%
elige productos nacionales.

El 49% prefiere calzados de cuero fabricados
por empresas paraguayas.

El 41% escoge productos textiles y ropas elabo-
radas localmente.

En cuanto a juguetes, el 21% se inclina por la
industria nacional.
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MAGGIES SANTACRUZ propietaria del Dulce Solcito

“CAMBIE EL RUMBO DE MI

Maggies empez6 a buscar nuevos rumbos en su carrera
profesional. Sin éxito en la busqueda de empleo, fusiond sus
conocimientos en la administracion con la gastronomia.

El proximo aio esta en planes la constitucion de la
primera sucursal en Cordillera

uvieron que pasar 6
Tmeses para que Mag-

gies entendiera que la
solucién de sus problemas
econdmicos estaba en sus
propias manos. La empren-
dedora de la semana relata
que siempre se desenvolvid
bien en la cocina.

A fin de crear ingresos
extras, comenzd a elabo-
rar tortas para el té. Por las
mafianas y tardes tocaba las
puertas de negocios y casas
ofreciendo sus productos.
Las personas empezaron a
interesarse por sus tortas
corriendo la voz de su ex-
quisito sabor. Las ventas
progresaron y el de boca en
boca comenzd a tener mas
fuerza entre los ciudadanos
de Luque.

“Un miembro de mi fa-
milia me insistié en alquilar

un salén para reali-

zar la venta desde alli. La
apertura del local me sirvié
como recordatorio para
nunca olvidar que a pesar
de no tener empleo, si se
utilizan correctamente los
dones y destrezas de cada
uno, se pueden construir
cosas maravillosas”, dijo
Maggies.

De esa manera nace
Dulce Solcito con la venta
de comidas dulces y sala-
das. La familia aporté su
granito de arena en la re-
modelacién, preparacion,
atencion de clientes y en-
trega de pedidos en los dias
con mayor trabajo.

Logros

Uno de los grandes logros
personales de Maggies fue
ser seleccionada para Ia
campafia “Creamos jun-

’

tos”, en alianza con Co-

Datos del negocio

Dulce Solcito es un local

n la elaboracion de com

heladena Incorporada. A
sobre pedido de martes

Con precios

gastronémico enfocado
idas dulces Yy saladas con
tiende a puertas cerradas

a sabad
18:00 hs. al 0971 659-094. 0% e 08:002

economicos se
puede disfrutar
de un plato de

comida.

Producto
estrella en
el inicio del
negocio.

ca-Cola y Fundacién Pa-
raguaya que promueve el
desarrollo sostenido, la ge-
neracién de empleo, el apo-
yo a los pequefios y media-
nos comercios y la accién
directa en las comunidades
a través del empoderamien-
to de la mujer.

“Poder ser ejemplo
para otras mujeres lu-
chadoras que dia a dia se
levantan y cumplen los
roles de madre, ama de
casa y a la vez se desa-
rrollan como personas con
sus propios negocios llenas
de tenacidad es para mi un

gran orgullo”, indica.

Como mensaje final, la
entrevistada resalta que la
unica férmula para levantar
un negocio es la perseve-
rancia y tenacidad, mencio-
na ademds que el camino
del emprendedor estd lleno
de barreras, pero con toque
de valor y coraje se logran
derribar.

“Entrego mi alma y co-
razén en cada servicio que
ofrezco, lo demds viene
por afiadidura. Cuando se
hacen bien las cosas los re-
sultados siempre son positi-
vos”, concluye.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< lectores@gentedeprensa.com.py
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arkarys es una inno-
Dvadora tienda onli-

ne que confecciona
prendas de vestir con di-
sefios en serigrafia perso-
nalizados.

Frases de libros, peli-
culas, logos, personajes
de series, anime, bandas
de rock, incluso impre-
siones de seres queridos
para eventos especiales
se pueden plasmar en una
prenda de vestir original y
Unica.

“Cumplimos el deseo
de cada cliente, para no-
sotros es muy importante
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CONTACTO Y DIRECCION

Instagram:darkarys.impresiones

Facebook: Darkarys
Mail: darkarysmiranda@gmail.com

entregar un producto que
llene sus expectativas y
entienda que estd portan-
do algo dnico que lo hara
destacar en cualquier lu-
gar”, sefiala Paola Miran-
da, propietaria.

Darkarys es el lugar
ideal para aquellos que
buscan remeras al por ma-

yor, ya sea para eventos
sociales o empresariales
donde la calidad, disefio
y estilo destacan de otras
empresas. Asi también,
emprendedores  pueden
adquirir disefios y reven-
derlos para generar sus
propios ingresos.

A partir de G. 70.000 se

puede disefiar una prenda
por unidad con tinta ne-
gra, segliin los detalles,
disefio o color el precio
oscila los G. 85.000. En
cambio, para mayoristas
a partir de 4 prendas se
accede a un descuento del
25% donde los disefios
deben ser iguales.

Las prendas son exhi-
bidas en Mystic & De-
mian en Asuncién Stper
Centro pero para solicitar
atuendos personalizadas
se debe contactar directa-
mente con Paola Miranda
al 0991 466-600.
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INDUMENTARIA PARA EMPRESAS Y REGALOS

oociety se centra en
Zla elaboracién de re-

meras para UPD, ta-
zas conmemorativas para
empresas en fechas espe-
ciales, quepis para regalar
como recuerdo de cum-
pleafios, canguros perso-
nalizados para colegios,
torneos y mucho mas son
las opciones y mucho mas
son las opciones del local.

CONTACTO Y DIRECCION

Para mas detalles llamar al
(0984) 646-318 o al (0985) 279-315.

Datos:

Facebook: @zoociety.paraguay

La empresa se dedica a la
elaboracién de indumen-

tarias para la venta ma-
yorista. Brinda atencién

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

de calidad preferencial
para satisfacer las necesi-
dades de sus clientes que
buscan productos en can-
tidad. Al ser un negocio
que se enfoca en brindar
oportunidades para re-
vender permite a los co-
merciantes sacar buenas
ganancias en todos sus
articulos.

Los minoristas en

(i

general que no desean
adquirir en grandes can-
tidades, tienen la posibi-
lidad de hacer compras
a un precio econémico y
llevar de forma persona-
lizada algun producto de
preferencia.

Los trabajos con es-
tampado, impresién di-
gital y sublimacién son
el producto estrella por

T
e

el cual el publico regre-
sa. Son atendidos por un
importante plantel de co-
laboradores que se encar-
gan de brindar el mejor
asesoramiento. Abre sus
puertas de lunes a sdbados
de 07:00 a 18:00 horas. El
local se encuentra sobre
las calle Juan E. O'Leary
c/Mariscal Estigarribia, en
la ciudad de Caacupé.
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L|z Cramer deja el ministerio con varias acciones en desarrollo

NUEVO TITULAR DEL MIC
CON GRANDES DESAFIOS

El lunes pasado,
Luis Alberto Casti-
glioni juré como mi-
nistro de Industria
y Comercio, cartera
gue sera clave para
la recuperacion
econdmica de las
micro, pequenas y
medianas empre-
sas (mipymes).

arias son las acciones

del Ministerio de Indus-

tria y Comercio (MIC)
que tienen incidencia sobre las
mipymes y que se encuentran
en pleno desarrollo. Por otra
parte, de esta cartera se espe-
ra propuestas que ayuden a
reactivar la economia del seg-
mento.

Una de las acciones impul-

sadas desde el MIC durante la
titularidad de Liz Cramer es
Ley 6480/2020, que crea las
Empresas por Acciones Sim-
plificadas (EAS) y que actual-
mente se encuentra en plena
etapa de implementacion. Este
se presentd como uno de los
principales logros de la exmi-
nistra en un extenso reporte
difundido por la institucién.
_ Esta nueva normativa
simplifica el registro de las
empresas, ya que permite la
creacién de un nuevo tipo
de sociedad con un nimero
minimo de un socio en un
tiempo de apertura no ma-
yor a 72 horas. Ademds, el
proceso se puede realizar en
linea y es totalmente gratui-
to.

Con esta legislacién se
espera integrar a miles de
mipymes a la formalidad, lo
que representara facilidad
para el acceso a créditos,
posibilidad de capacita-
cion, entre otros beneficios.
Fortalecimiento del comer-
cio electronico fue otra gran
apuesta del MIC con Liz Cra-
mer al frente. En este sentido,
el ministerio ya presentd una
plataforma digital para mipy-
mes y reformas juridicas al
respecto al Equipo Econémi-
co Nacional.

Luis Alberto Castiglioni fue el elegido para ocupar el
puesto que dejé Liz Cramer.

ACUERDO AUTOMOTOR

Entre los logros de la exministra, también se
menciona el acuerdo automotor con Argen-
tina y Brasil. Mediante acciones del MIC se
logré garantizar seguridad juridica para el
intercambio de productos relacionados a es-
te segmento que no estaban incluidos en el
Mercosur. Se destaca el acceso preferencial
para las autopartes fabricadas en Paraguay
bajo el régimen de maquila. De esta forma,
mas de 10.000 empleos fueron integrados a
la cadena productiva del sector.

horas como maximo
se requerira para
registrar un empren-

dimiento como EAS.

10.000

empleos fueron inte-
grados a la cadena
productiva del sector
de autopartes me-
diante el acuerdo
automotor.

CARGADA AGENDA DE
ACTIVIDADES DURANTE LA
SEMANA DE LA CULTURA

asta el sabado se ex-
tiende el programa
de actividades desa-

rrollado para conmemorar
el Dia Nacional de la Cul-
tura, que se celebra cada
17 de noviembre.

“La Semana de la Cul-
tura y la Diversidad 20207,
como se denomina el even-
to organizado por la Secre-
taria Nacional de Cultura
(SNC), propone una serie
de obras teatrales, talleres,
conferencias, exhibiciones
y clases magistrales. Desde
el lunes se desarrollan estos
encuentros, ya sea de forma

presencial o en la modalidad
virtual a través de la pagina
que tiene la institucién en
Facebook.

Para el cierre de la se-
mana cultural, que serd el
préximo sébado 21 de no-
viembre, la SNC tiene pre-
visto un festival virtual con
la participacion de muisicos
nacionales. Serd transmitido
a partir de las 21:00 horas a
través de Facebook Live y la
sefial de Paraguay TV.

El programa completo
de actividades se encuen-
tra disponible en el sitio
web de la secretarfa.

La obra “Solano Lépez, vencer o morir” fue presenta-
da el lunes pasado.

La Primera verificadora de datos del pais
que ayuda a reducir ostensiblemente
la morosidad crediticia

Tel.: (021) 677 131 | Cel.: (0984) 392 843
e-mail: logistica@invesa.com.py

10 afios de experiencia
avalan nuestro trabajo

nuestra mayor
virtud.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< lectores@gentedeprensa.com.py
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UN PAiS COMPROMETIDO CON BIANCA

Cooperativas, empresas, negocios y particulares se suman al desafio de “Todos so-
mos Bianca”, que busca recaudar mas de G. 14.000 millones. El espiritu solidario

podra marcar la diferencia en la recta final de la colecta.

a pequena Bianca y su
Lfamilia son conocidas

en todo el pais debi-
do a que la integrante més
pequefia desarroll6 a los 5
meses atrofia muscular es-
pinal del tipo 1 (AME). A
partir de ese instante se
lleva una carrera contra
el tiempo para conseguir
G. 14.000 millones para la
compra del firmaco Zol-
gensma, que debe ser apli-
cado antes de los dos afios
de edad. Hasta la fecha las

donaciones, aportes y cola-
boraciones alcanzaron los
G. 9.100 millones.

Los padres de Bianca
acudieron a la ciudadania
para lograr recaudar los
fondos necesarios. La so-
ciedad paraguaya es cono-
cida por su amabilidad y
por su gran capacidad de
mover montafnas en tiem-
pos de adversidad. La ayu-
da no tard6 en llegar y el
nombre de Bianca recorrié
ciudades y departamentos

alo largo y ancho del pais.

En Villarrica, estudian-
tes de la Universidad Priva-
da del Guaira (UPG) se ubi-
caron en puntos estratégi-
cos de Villarrica con alcan-
cias para pedir la colabora-
cién de la ciudadania.

En las ciudades de San
Lorenzo, Aregud y Limpio
se congregaron unos 300
voluntarios que ayudaron
en la colecta de fondos.

Otra alternativa para
ayudar es con el padrinaje:

Solo fengo hasta DICIEMBRE
pava Wegar o mi META que

| = Suefio con alcanzar 80 ciudades del Paraguay y que en cada ciudad
180 padrinos virtuales sostengan mi manito y llegar JUNTOS a la META

Insoripeion » consulfas al Whatsf

0982 918 241

ww,im{u&wm&ﬁ{anm.mm[:g

seuivmiluchaen f ) W -

una persona se inscribe co-
mo padrino y juntar la su-
ma G. 300.000 para ayu-
dar a llegar a la meta. Esta
actividad es la que mas di-
nero recaudé hasta el mo-
mento.

“Con el apoyo de todos
en las distintas ciudades
nos ayudaran a llegar a los
montos tan elevados. Que-
remos llegar a 80 ciudades
con 180 padrinos para al-
canzar la suma de G. 55 mi-
llones por ciudad, por eso
invitamos a las personas e
instituciones a formar par-
te de la historia y salvar
una vida y también ser par-
te de un hito histérico don-
de la fe y la ciencia van de
la mano en una campafia
solidaria cargada de amor”,
menciona José Maria Pati-
flo, padre de Bianca.

¢ Como ayudar?
Para depositos y
transferencias:

Interfisa Banco
(Caja de ahorro)
10271844,

Tit. José Maria
Patiio Talavera,
Cl 4.559.809.

Giros y billeteras
TIGO
0982 918-241.

Los interesados
en ser padrinos,
comunicarse al
0982 573-517yal
0992 436-676.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

CONDICION SILENCIOSA

La atrofia muscular espinal del tipo 1 es la
enfermedad que mas lactantes se ha llevado
en la historia de la humanidad. Este gen fue
descubierto en 1998. En Paraguay, 1 de cada
40 personas es portadora del gen, y al unirse
con otro portador existe un 25% de probabili-
dad que el nino nazca con la patologia.

El padrinazgo consiste en llegar
a 80 ciudades y que cada
localidad pueda juntar 180
padrinos.

G. 14.000 millones cuesta el
farmaco Zolgensma.
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Propuesta esta orientada a empresas del sector industrial

IMPULSO PARA LA
INNOVACION DE LAS
MIPYMES NACIONALES

La UIP presenta la cuarta edicion del certamen que
tiene el ObjetIVO dereconocer a los emprendimien-

tos mas mnovadores a nivel nacional.

e inici6 el periodo de
SPOSmIaci(’)n a la edi-

cién 2020 del “Premio
a la Innovacién”, organiza-
do por la Unién Industrial
Paraguaya (UIP). La fecha
tope para la inscripcion es
el préximo 22 de noviem-
bre.

Con esta iniciativa se
pretende estimular la inno-
vacion como factor clave
del éxito en un emprendi-
miento. Ademas, se busca
mejorar la competitividad
de las mipymes y el clima
de negocios en Paraguay.

Este certamen estd diri-
gido a empresas dedicadas
al rubro industrial. Es de-
cir, a aquellas que fabrican
y/o transforman productos.
Para llevar adelante la ini-
ciativa, la UIP tiene el apo-

yo de la Unién Europea y
del Ministerio de Industria
y Comercio (UIP).

Esta es la cuarta edicion
consecutiva de esta inicia-
tiva que busca premiar a las
micro, pequefias y media-
nas empresas. Para escoger
los productos ganadores se
tiene en cuenta cuatro pi-
lares principales: creativi-
dad, originalidad, calidad y
sostenibilidad.

El certamen se realiza en
el marco de Mipyme Com-
pite, que es una iniciativa
conjunta de cinco institu-
ciones, publicas y privadas.
Este programa, que busca
contribuir al crecimiento
inclusivo y sostenible del
Paraguay, es financiado
por la Unién Europea para
el periodo 2019-2023.

PREMIOS

1.000 DOLARES

para la categoria microempresa.

1.500 DOLARES

para la categoria pequena empresa.

2.500 DOLARES

para la categoria mediana empresa.

Hasta el 22 de noviem-
bre se extiende el pe-
riodo de inscripcion.

l\

-

La pos pandemiayla adaptacmn del segmento seran abordados por eI dlsertante

DISERTACION INTERNACIONAL PARA
EL SECTOR DE ESTETICA Y BELLEZA

ara el préximo 25 de
Pnoviembre la firma

Tenonde tiene progra-
mado el primer encuentro
de empresarios y empren-
dedores en negocios de
belleza. El evento en linea
contara con la disertacion
de Rodolfo Urrea, experto
en la gestiéon de empresas
de este sector, con mas de

20 afios de trayectoria en
el mercado. La propuesta
estd dirigida a profesiona-
les y emprendedores de la
estética y de la belleza. Du-
rante la charla, Urrea abor-
dara sobre la gestion en el
proceso de pos pandemia
y la adaptacién a la nueva
realidad econémica actual.

La participaciéon en la

charla es libre y gratuita. La
transmision se realizard a
través de Zoom, Facebook
Live y Youtube a partir de
las 19:00 del miércoles 25
de noviembre. Los intere-
sados pueden acceder al
formulario de inscripcion
en las redes sociales de Te-
nonde y acceder al certifi-
cado de asistencia.

v/ Tus Clientes/Fans/Proveedores te siguen

ALS{SA

ARMOA LASPINA SOSA & ASOCIADOS

por tu nombre ;Ya lo registraste?

v

REGISTRAMOS
TU MARCA
EN 6 PASOS

CONTACTANOS: ABOGADOS - AGENTES DE PROPIEDAD INDUSTRIAL -

@ +59521 372111
& info@ala.com.py

¢Queres una 5.A. o una 5.R.L.?
Nosotros nos encargamos de constituirla

JJON=}o)®

v

iUna marca sin Registro es

una marca sin duefio!

v

Solicitamos el Registro de tu
marca en 24 horas

de registno de manca |

Recibimos Realizamas Preparacion de Se atienden Le notificamas 5S¢ entrega el ttulo
54 prepUnsta pre-estudic solicitud y pago incidencias la resolucidn
deviabilidad de ﬂon:chn; duranie el ramine

[l /Armoa Laspina & Asociados

DESPACHANTES DE ADUANAS

B armoalaspina
# Ayolas N° 1650 e/ Roma y Dupuis
4 Asuncion, Paraguay
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LIBROS

LA BIOGRAFIA DE
LEONARDO DA VINCI
Este libro escrito por Walter
Isaacson cuenta la historia
de uno de los emprende-
dores e inventores mas
exitosos de todos los
tiempos. Mas alla de su
Mona Lisa, Leonardo fue

un visionario que ideo
conceptos adelantados a

su época.

Lo mejor de este libro es
que nos muestra el lado
humano de este genio,
lleno de errores. De he-
cho, aqui te compartimos las lecciones de Leonar-
do para todos los emprendedores.

WL JEFF BEZOS: LA
, FUERZA DETRAS DE
LA MARCA
Si quieres emprender, es
necesario que conozcas las
I caracteristicas de un em-
) prendedor tan exitoso como
Jeff Bezos. Este libro cuenta
: la manera cémo el fundador
JEFF B de Amazon enfrentd los retos
EZUS de su vida y negocio, lo que
lo llevé a convertirse en uno
e el de los empresarios mds exito-
“mire mas Rico del Planesa 8 i
il SOs v ricos de la actualidad.

EL GEN: UNA

HISTORIA PERSONAL

(BILL GATES) EL

En su ultimo libro, el doctor

Siddhartha Mukherjee da . G E N
un recorrido por el pasado, e A

el presente y el futuro de la
genética, con un enfoque
especial en preguntas éticas
que surgen a partir de esta
ciencia.

La razén por la cual es uno

SIPDHARTHA

de los libros recomendados S
por Bill Gates se debe a que R
estd escrito para un publico | [ic 1]
no especializado, ya que su
autor entiende que la genética
afectard la vida de todos en un futuro..
Willi EL SENORDE LAS
e MOSCAS (ELON
Golding MUSK)
El Seiior Esta novela clasica de
ﬂi::ass supervivencia, compe-

tencia y ambicion dejo
una marca en la vida Elon
Musk. En una entrevista
para el New Yorker, Musk
dijo «los héroes de los
libros que leo siempre
tienen un compromiso
con salvar el mundo».

Mlianza
editorial

Nos interesa tuopimon: cocnwn.. S a: X lectores@gentedeprensa.com.py
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10 consejos para ahorrar
dinero en nues

. Elabora un menu
semanal de comidas
Elaborando un menu
semanal de comidas po-
dras calcular qué cantidad
de comida vas a necesitar,
planeando como puedes
reutilizar alimentos de una
comida a otra y evitando
que se estropeen alimentos
que no vas a consumir.

. Para las compras
iarias, compara
S
ecesario que recorras
s supermercados,
dia gracias a Internet
s facil con los super-
os online. Ademas
e podras hacer la lista
de la compra por Interne*
orrando tiempo y evitan-
la tentacion de comprar

AG EN D A Envianos tus eventos y nosotros los E-mail:

promocionamos en este espacio.

VIERNES 20 DE NOVIEMBRE
COOPERATIVA MBURICAO
LTDA.

Evento: Cocteleria como
Oportunidad Laboral para
Emprendedores

Hora: 16:00

Plataforma: Zoom

Contacto: (021) 612-020

SABADO 21 DE NOVIEMBRE
LA PIADINAENEL
CONTAINER DETITA

Evento: Sabados de Ferias
Hora: 17:00 a 22:00

avisos@gentedeprensa.com.py

EDUCACION SUPERIOR
Evento: Foro Nacional de

Asuncion, 19 de Noviembre de 2020

tro dia a dia

dras comparar precios entre
supermercados y buscar las
mejores ofertas.

. Compra solo lo ne-
cesario
Es cierto, que puede ser po-
sitivo aprovechar las ofertas,
pero solo cuando ese pro-
ducto sea realmente necesa-
rio. Debemos intentar evitar
el impulso de consumo, para
realmente no gasta
r en bienes innecesarios.
. Crear un presupues-
to mensual
Con tus gastos fijos y con la
meta de ahorro propuesta.

. Establece, ademas,

un fondo para las
situaciones especiales
Ya sean vacaciones, celebra-
ciones o regalos, entre otras.
De esta forma evitaremos

que la ilusién del momento
o de intentar agradar a una
persona importante nos
descuadren las cuentas.

. Presta atencion a tu

consumo energético
Vigila el uso de tus electro-
domésticos, calefaccion y
aire acondicionado. Intentar,
conscientemente, gastar
solo el agua y la luz necesa-
ria podra suponer un ahorro
substancial para nuestras
facturas mensuales, que
serd mayor aun si utilizamos
bombillas LED o de bajo
consumo.

. Revisa periddica-

mente tus contratos
De teléfono, Internet, poten-
cia de electricidad, seguros
de hogar o de coche, entre
otros, para verificar que real-
mente tenemos contratado
el servicio que necesitamos
y para confirmar que no
han salido nuevas ofertas al
mercado.

0981 228-649

Evento: V Noche de Cata de
Vinos Italianos

. Comprayvende

objetos de segunda
mano
En muchas ocasiones ad-
quirimos cosas que usa-
MOos poco, que acabamos
arrinconando y olvidando.
Es importante, quitarse el
prejuicio de que cuando
necesitamos algo lo nece-
sitamos nuevo, existe una
gran cantidad de objetos
servibles. Comprar y vender
objetos de segunda mano
supone un alivio para nues-
tro bolsillo y para el medio
ambiente.

. Recicla y reutiliza
Aquel mueble que no
utilizas o que se le rompid

PRENSA 9

una pata, o aquella escale-
ra a la que se le partié un
peldano. Todos los objetos
pueden tener una segunda
vida y antes de tirarlos o de
comprar nuevos utensilios
debemos plantearnos si
podemos reciclarlos.

1 0 Consume de for-

ma responsable
Intenta ahorrar en tu con-
sumo, gasta solo en cosas
realmente necesarias, pero
ademas es importante con-
sumir de forma responsable
y consecuente, preocupan-
dose por el origen de los
productos que consumimos
y por su impacto en el me-
dio ambiente.

Lugar: El container de Tita

SABADO 21 DE NOVIEMBRE
PASEO 1811

Evento: AGROFERNANDO
Hora: 18:00

Lugar: Paseo 1811 FDM
Contacto: (0994) 351-811

MARTES 24 DE NOVIEMBRE
CONSEJO NACIONAL DE

Educacion Superior: “Los
Nuevos Paradigmas de la
Educacion Superior Post
COVID-19.

Hora: 12:00

Plataforma: Zoom
Contacto: (021) 339-7556

JUEVES 26 DE NOVIEMBRE
CAMARA DE COMERCIO
ITALO-PARAGUAYA

Hora: 19:00 a 20:30
Lugar: Paseo la Galeria
Contacto: (021) 206-158

SABADO 28 DE NOVIEMBRE
JECKA MONOS

Evento: CURSO INICIAL DE
MONOS

Hora: 14:30

Lugar: Jecka Accesorios
Contacto: (0994) 761-497

f Mattylopez Boutique

Fuente Shopping de Salemma 2do.Nivel
&3 mattylopez01@hotmail.com

SONIA

RIOUELME

SALON DE BELLEZA

I @mattylopez0

Mcal. Lopez
¢/ Waldino Lovera
Cel.: 0994 346573

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< lectores@gentedeprensa.com.py
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Recom|endan situar al consumidor como centro de la estrategia

UN PROTOTIPO MAS HUMANO PARA
SUPERAR LAS TURBULENCIAS FUTURAS

Para el 2021 sera necesario afinar al maximo los planes estratégicos de marketing para reim-

pulsar los emprendimientos después de un ano atipico e impredecible.

' tr T fo?l

e acuerdo a las in-
vestigaciones  de
plataformas inter-

nacionales especializadas
en marcas y mercadeo, el
éxito de las empresas en
el 2021 serd como res-
puesta a las acciones que
permitan situar al consu-
midor como centro de la
estrategia. Es decir, la vie-
ja frase ‘el consumidor
manda” serd todavia mds
relevante.

Segtn un informe so-
bre las tendencias de las
redes sociales para el
2021, elaborado por Hubs-
pot y Talkwalker, las mar-
cas que sepan compren-
der a sus consumidores,
sus motivaciones, necesi-

El éxito de las empresas en el

2021 sera como respuesta a las

acciones que permitan situar al
consumidor como centro de la
estrategia.

dades y conversaciones, y
actden de forma decisiva
en base a estas informa-
ciones, seran las que sal-
gan vivas de la turbulen-
cia que se avecina. Bésica-
mente, la recomendacién
que plantean es la siguien-
te: escuchar la voz de los
clientes para lograr el éxi-
to de la marca.

Para el préximo afio,

los esfuerzos de marke-
ting tendran que cen-
trarse en la mision de
conectar la marca con
la audiencia y lograr un
nivel de relacionamien-
to mds emotivo. Es de-
cir, no serd recomenda-
ble la venta agresiva en
segmentos ~ CoOmpues-
tos por las generaciones
mas jovenes, que tienen

minima confianza en los
anuncios persuasivos.

Marketing y relaciones
publicas

La alineacién de los equi-
pos de marketing y rela-
ciones publicas (RR.PP) es
otra de las recomendacio-
nes planteadas por ambas
plataformas. En el estu-
dio se menciona que el la-
do méas humano puede fa-
cilitar y optimizar la difu-
sién de los nuevos mensa-
jes abordados. No obstan-
te, aclaran que esto sola-
mente podrd funcionar si
ambos departamentos se
encuentran en sintonia en
posicionamiento y en da-
tos.

MODELO SOSTENIBLE

La transformacion del modelo de negocio,
hacia una gestion mas amigable con el me-
dio ambiente, es una de las prioridades
para directores ejecutivos de todo el mundo.
Esta conversion responde a la creciente con-
ciencia del consumidor en instalar buenos
habitos con el fin de construir un mejor pla-
neta y garantizar la sostenibilidad para las
futuras generaciones.

Las estrategias empresariales actuales se di-
senan en base a los 17 objetivos que buscan
difundir practicas saludables.

Muchas organizaciones lograron resultados
de alto impacto a través de este vuelco. Pa-
tagonia, Ben & Jerry’s, The Body Shop, lkea
son algunas de ellas.

Uno de los inconvenientes mas frecuentes
para el diseno de campanas de marketing
es la dificultad para encontrar ideas optimas
para implementar un enfoque verde. En es-
te sentido, comprender la sostenibilidad y el
negocio como conceptos inseparables es la
clave.

MTLC Pro..ﬂ,-::hvc: S A

Campramiss o nBovacsn

¢Querés aumentar
los ingresos en tu

EMPRENDIMIENTO?

Te acompanamos desde la consultora
GENTE PROACTIVA S.A.
» Organizamos tu Departamento Administrativo
*Formacién y capacitacién en ventas

* Gestiones de formalizacion de empresas,
unipersonales

{Tenés ganas de ' A B
profesionalizartu '[P  EESEELES-
EMPRENDIMIENTO?

||||||

Contactos: © © (982 186 969
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Un producto mas de
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PRECIOS PREFERENCIALES PARA EMPRENDEDORES

Bloques: ° Oportunidades de Negocios
* Empresariales

Conectas con tu publico
Incrementas tus ventas Contacténos:

Pocisionas tu marca 0981 228 649

Beneficios:
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EI 10% de la poblacion paraguaya padece esta afeccion

RECUERDAN EL

IMPACTO DE
ENFERMEDAD
SILENCIOSA

Cada 14 de noviembre se
conmemora el Dia Mundial
de la Diabetes, patologia a
la que no se da la importan-
cia necesaria, pero que sin
embargo afecta a millones
de personas a nivel global.

a fecha para recordar
Lel impacto de esta en-

fermedad en el mun-
do fue instalada en el afio
1991 por la Federacién
Internacional de Diabe-
tes (FID) y la Organiza-
ci6én Mundial de la Salud
(OMYN).

De acuerdo a los ulti-
mos datos de la FID, la
diabetes causé 4,2 millo-
nes de muertes en el 2019
y generd gastos aproxi-
mados a 760 millones de
ddlares en salud, lo que re-
presenta el 10% de todo el
dinero que se destina a ser-

FACTORES DE RIESGO

El sedentarismo, la obesidad, una die-
ta no saludable, la edad avanzada y
antecedentes familiares con diabetes
representan los principales factores
de riesgo para el desarrollo de es-
ta enfermedad. A las personas que
presenten cualquiera de estas carac-

vicios de atencién médica
en todo el mundo. A nivel
local, alrededor del 10% de
la poblacién estd afectada
por esta patologia, segln
reportes del Ministerio de
Salud Publica y Bienestar
Social (MSPyBS). Y lo més
alarmante, el 50% del grupo
de personas que la padecen
no tienen un diagndstico,
situacion que las expone a
complicaciones més serias.

El Dr. Atilio Castillo,
presidente de la Sociedad
Paraguaya de Diabetolo-
gia, sefald que el riesgo
de la poblacién paraguaya

teristicas se recomienda chequeos,

entre los que se incluya el control de

glucemia.

En relacion a la periodicidad de los
controles de glucemia, Castillo sefa-
16 que los nifos se realizan cada 2 o

para desarrollar esta enfer-
medad es bastante alto, ya
que cerca del 60% de los
habitantes se encuentran
con sobrepeso u obesidad
y el 70% de los adultos son
sedentarios.

En Paraguay, 1 de cada
10 personas adultas pade-
cen diabetes. Esta enfer-
medad es la primera causa
de ceguera, de ingreso para
didlisis, y de amputacion
de las extremidades infe-
riores. Ademas, es la ter-
cera causa de muerte en
nuestro pais, después de
las enfermedades corona-

DIAGNOSTICO PRECOZ

Con el diagnéstico precoz se puede
revertir la enfermedad, mediante una
considerable pérdida de peso. Es decir,
poder modificarla depende del tiempo
de evolucién que tuvo la patologia en el
paciente. “Podemos hablar de la rever-
sion de la diabetes, no de la cura”, aclard.

EXCESO DE GLUCOSA

Esta enfermedad se caracteriza por la in-
capacidad del pancreas de sintetizar la
cantidad de insulina que el cuerpo nece-
sita. Las personas que la padecen tienen

LA."

rias y de accidente cere-
brovascular (ACV).

Esta afeccion crénica,
que se presenta cuando el
nivel de glucosa en la san-
gre se encuentra en niveles
elevados, también es cono-
cida como la “enfermedad
silenciosa”, ya que se pue-
de desarrollar sin presentar
sintomas en los primeros
afios de evolucién. Por esta
razon, las instituciones sani-
tarias enfatizan la importan-
cia de estar atentos a los fac-
tores de riesgo que pueden
alertar sobre la presencia de
diabetes.

1 de cada 10 paraguayos adultos padecen diabetes.

TIPOS

La diabetes de Tipo 1 se diagnostica, gene-
ralmente, en edades tempranas, cuando se
produce una destruccién autoinmune de las
células beta generadas por la insulina en el
pancreas.

El Tipo 2, por su parte, es mas comuin en la
edad adulta y su incidencia se incrementa
en personas mayores. Esta tipologia se ca-
racteriza por la disminucion de la accién de
la insulina, de tal forma que, aunque se en-
cuentre en niveles considerables, no pueda
actuar. Es la diabetes mas frecuente, y se
presenta en el 90% de los casos.

Hnﬂzs#nnﬂﬁ-'ﬂiﬂ'

Las personas con sobre-
peso u obesidad tienen
mayores riesgos a desa-
rrollar esta enfermedad.

un exceso de glucosa en la sangre, lo
que perjudica a todo el organismo, prin-
cipalmente al corazén, al rindén y a las
arterias.

3 anos; mientras que los adultos, a
partir de los 20 afos, se deben realizar
cada 3 anos. “Si los resultados salen
alterados, se deben hacer cada 1 ano”.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py
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CUALIDADES DEL LIDERAZGO Y EL GERENCIAMIENTO

Muchos debates se gene-
ran acerca de las diferencias
y similitudes que se presen-
tan en relacion a un lider y
un gerente. La realidad in-
dica que ambas figuras son
las cabezas o responsables
de un equipo de trabajo. Sin
embargo, cumplen con ro-
les diferentes dentro de una
organizacion.

El lider es ese perfil que
recibe el poder de sus se-
guidores, mientras que el
gerente recibe el poder que
le otorga su jefe inmediato.

Una de las virtudes del
liderazgo es el carisma que
genera que las masas se
sientan atraidas. Esto repre-
senta una gran ventaja del
lider por sobre el manager.
Por su parte, el gerente, al
ser designado por su jefe
puede ser cuestionado en
cuanto al carisma.

El gerente, gerencia-
dor o manager realiza mas
bien un trabajo de gestor y
se centra en la eficacia mas
que en la eficiencia. Pese a
la visién parcial que perci-
be de todo lo que ocurre en
su alrededor no asume ries-
gos O promueve acciones
diferentes, se mantiene méas
bien en lo planificado para
alcanzar los resultados.

El liderazgo estd mas
enfocado en una visién mas
general considerando los
problemas y decisiones de
forma rapida. La eficiencia
y el compromiso de las per-
sonas. No se preocupa por
el corto plazo, fomentan las
iniciativas en cada miem-
bro de su equipo, ademds
de interactuar y considerar
las ideas de los integrantes
de su equipo.

Mientras que el gerencia-
miento apunta mas a la eli-
minacioén de los riesgos. Las
personas con estas caracte-
risticas crean planes, planifi-
can y presupuestan. Lo prin-
cipal para ellos es el orden y
erradicar los riesgos.

Ambas cualidades son
correctas, segin la nece-
sidad de resultados y el
enfoque de trabajo que se
precise dentro de una orga-
nizacion. En este escenario
es muy importante identifi-
car los objetivos, fortalezas
y debilidades para realizar
las modificaciones o confir-
mar las contrataciones.

la Garde de venus

1

hS Yolanda Park

lunes a viernes (+)

OO @ cnuscomey
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MB Ediciones es una editorial que brinda espa-
cios a jovenes escritores del pais para publicar sus
primeras obras literarias como cuentos, novelas o
poemarios.

Niki Montaner es el jefe editor y menciona que
MB Ediciones es la Unica en su tipo por no cobrar
a los autores por sus servicios, tanto de diseno de
portada, correccién, paginacion, impresion y publi-
cacion.

“Revisamos los trabajos y los devolvemos con
nuestros comentarios y correcciones, luego nos
encargamos del ISBN (International Standard Book
Number), y de publicar el libro en nuestras platafor-
mas digitales”, detalla.

Para consultas y contactos, los interesados pue-
den escribir a través de la web https://mbedicio-
nes.com, mediante el mail libros@mbediciones.
com o marcando al (0981) 403-443.

/@ Plasman suenos en hojas de papel

/™ Tratamientos para

la mujer moderna

Sofia Coiffure es un salén de belleza exclusivo para
mujeres exigentes que buscan potenciar su belleza a tra-
vés de diferentes alternativas. En el cuidado del cabello
resaltan los tratamientos capilares, corte, lavado, color,
brushing y alisados de todo tipo. Gessica Penayo es la
propietaria del lugar y menciona que la mayoria de clien-
tas acude por los servicios relacionados al cuidado de
pestanas como colocacion, extensiones y lifting.

“Lo que nos destaca son los diferentes matices de ru-
bio que logramos obtener en cada cliente”, detalla.

El local cuenta con promociones de lavado mas hidra-
tacion, alisado progresivo y baino matizador para rubias
los dias miércoles y viernes. Otros servicios disponibles
son el spa de manos y pies, ideales para relajarse tras
una semana ajetreada de trabajo y actividades.

El salon se ubica en Cnel. Oviedo esq. Benjamin Ace-
val en la ciudad de Luque. Para reserva de turnos con-
tactar al (0982) 730-411. En redes sociales aparece
como @Sofia coiffure o @Gessica Penayo.

MRios Fotografia es un estu-
dio especializado en la fotografia
infantil, familiar y maternal. Los
trabajos de Mariel Rios, quien se
desempena como fotografa y pro-
pietaria, se destacan por hacer un
seguimiento fotografico de las fa-
milias a lo largo de sus vidas.

Con las fechas navidenas apro-
ximandose, el estudio ofrece pa-
quetes fotograficos Premium y es-
peciales, con la opcion de solicitar
un papa Noel de verdad o bien op-
tar por un fondo navideno recién
importado.

La principal novedad del estu-
dio son las galerias online, donde
el cliente puede seleccionar las
fotos que mas le gusten con solo

J2 Captan momentos dnicos en una imagen

F= Capacitaron y empoderaron
a 5 millones de mujeres

Afinales de este afo, Coca-Cola habra alcanzado su
meta global de capacitar a 5 millones de mujeres alre-
dedor del mundo con herramientas para potenciar sus
emprendimientos, enmarcada en 5by20, la iniciativa
global que se planted en 2010 como parte de su com-
promiso con el desarrollo econdémico de las mujeres.

5by20 alcanzé a mas de 66.000 productoras, agri-
cultoras, proveedoras, distribuidoras, minoristas, reci-
cladoras y artesanas en Argentina, Bolivia, Chile, Para-
guay, Uruguay y Perq.

En Paraguay, Coca-Cola lanz6 junto a la Fundacion
Paraguaya el programa Emprendemos Juntas, por el
que emprendedoras o0 mujeres con ganas de serlo re-
cibieron las herramientas necesarias para abrir sus
propios negocios 0 mejorar la administracion de sus
emprendimientos en marcha. Los cursos, ademas de
capacitarlas sobre gestion o marketing, les permitieron
fortalecer su autoestima y liderazgo empresarial.

FERNANDO W
DE LA MORA

Campana de
concientizacion
ante el covid-19

Agrofértil lanzé la campana “Querernos es Cuidar-
nos” para concienciar a sus colaboradores y a la co-
munidad sobre la importancia de la prevencion del
COVID-19, y la responsabilidad individual de cada per-
sona, para cuidar a sus seres queridos. El lavado de
manos, el distanciamiento social, la utilizacion de tapa-
bocas, son vitales para convivir con una nueva realidad.

La empresa, dentro de las acciones de la campana,
entregara un cuadernillo de actividades con la finalidad
de instalar y reforzar habitos de cuidado a los nihos.
Este material didactico contiene actividades para pin-
tar, dibujos para elegir los comportamientos sanitarios
correctos, un espacio para escribirle una carta a sus

Ademas de las sesiones, MRios
Fotografia realiza cobertura de
eventos sociales los fines de se-
mana y servicios de disefno grafico.
Se ubica en Avda. Fernando de la

ingresar su correo electrénico. Una
vez seleccionada las imagenes se
envia un reporte a Mariel para lue-
go armar el paquete final y realizar
la entrega.

Mora 835 ¢/ Bruno Guggiari. Para
consultas o contactos a través del
Facebook: mriosfotografia o al co-
rreo Mariel.rios87@gmail.com.

seres queridos, un lugar para dibujar la nueva forma
de saludarse y un espacio para escribir la mdsica con
la que se van a lavar las manos. Llegara a los alumnos
de las comunidades mas carenciadas y cuenta con el
apoyo del Ministerio de Salud.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py
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DAFER

Ofrece servicio de fotografia para
eventos especiales como, cumpleaios
infantiles, 15 afios, boda, baby show-
er, sesién pre-15 afios y mds. Para mds
informacion pueden contactar al 0991
793941

S

Dafer

Fotografias

Poty Py

Tienda online que se dedica a la venta de
cactus, suculentas, hojas verdes y mds.
Ideales para decorar casa u oficina. Para
mds informacién pueden seguirle en las
redes sociales @potypy o contactar al

Poty ngv

& ove2620744

Orlando Vera Agente de Saeguros."El
Seguro que necesitds, para las sorpresas
que no querés”. Trabajamos con todas
las compafiias aseguradoras del pais.
Contactos al 0983 608 457

COMAPARIAS QUE COMFAR EN
MUESTRD TRABAID:

A\ ctenen  FEEETER
B mani

Y S ————— o
- Bl O 1

Vanessa Ferreira Alquiler de vesti-
dos Ideal para 15 afios, bodas, bautizos,
graduaciones, para todas las edades.
Podes encontrarnos en las redes social-
es como Vanessa Ferreira Sauce entre
Andrés Insfran y Herrera - Luque. (0991)
331-060

e

Be Chic - Moda & Accesorios Sitio
de Ventas On Line. Moda y accesorios.
Contamos con delivery en Asuncién y
Gran Asuncion. Buscanos en el Face-
book como Be chic - Moda & Accesorios
Whatsapp 0972 159 690

HENOI. Huerta urbana, contamos
con semillas, almacigos, plantines, de
hortalizas y aromaticas, minihuertas
y jardines verticales. Asesoramiento y
contactos al 0981849589. Costos espe-
ciales para montaje de Huerta en mini
espacios, patios o balcones.

F1 erdx,

' LA A
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Saldn de Belleza Nancy Todo lo nece-
sario para que una mujer se vea bonita;
peluqueria, manicura, pedicuro y mucho
mas. Teléfono: 0982 243 671

Jardinero para formar parte de una
prestigiosa empresa de limpieza con
disponibilidad de tiempo completo. Los
intresados contactar al 0982 549 865

Terreno 12 x 30 metros en el barrio
Santa Rosa de la localidad Moras Cué
de la ciudad de Luque - Limpio. Precio a
negociar al 0982 687 257.

Mecanico y chapista para trabajar
en importante representante de au-
tomdviles. Con conocimientos de nuevas
técnicas de trabajo. Llamar al 0981126 804

Servicio de electricidad Instalaciones
monofésicas y trifasicas, cableados de
construcciones, nivelaciones de carga.
Teléfono 0981915 079. Sr. D. Duarte.

Abogado Junior para iniciarse en ell
ambito legal y poner en préctica sus
conocimientos académicos. Llamar al
0981881067

Pintor de obras El sefior Osvaldo
Basualdo especializado con las mejores
técnicas de pintura.

Teléfono: 0981 487 085

Manicurista para salén de belleza
con afios de experiencia en el mercado,
para la zona de Villa Morra. Interesadas
pueden llamar al 0976 319 046

Magquillaje  dia, noche, apli-
cacion de pestaias perfilado
disefio de ceja en henna a domicilio.
Teléfono: 0981 408 812

Contador para consultoria contable
en la zona de Capiata, con manejo ex-
celente de herramientas informéticas
contables. Llamar al 0985 422 626.

Ensefianza Particular Matematicas
tercer ciclo(7, 8, 9) fisica y quimica nivel
medio. Contactar al nimero telefonico
0961969 849.

Chef para refinado local gastrondmico
en horarios rotativos con interesante
salario mas beneficios. Profesionales
llamar al 021510 644

—aign-

PITIA'S

Servicio de primerisima calidad para
reuniones cumpleanos, eventos, etc,

VARIEDAD DE GUSTOS EN PIZZAS ¥ LOS DOMINGOS
OFERTAS DE ASADD A LA ESTACA Y A LA PARRILLA

Les esperamos en: Defensores del Chaco ef
24 de Julio y San Jose - San Lorenzo, Paraguay

RESERVAS AL
(0986) 917 732

¢

B & T

ARQLITERERCTOE

TROYECTOS
HABITACIONALES,
COMERCIALES,
Y FARCLIZACION.

*ARCHLITECTUR A con
FENGSHLI

At e et U S B s
0983 236960 / 0971 299330 britez talaverafigmail.com
BRITEZATALAVERA

IN

Tel.: (021) 677 131
Cel.: (0984) 392 843

nuestra mayor

e-mail: logistica®invesa.com.py

10 arios de experiencia

avalan nuestro trabajo

ESA

La Primera verificadora de datos del pais
que ayuda a reducir ostensiblemente
la morosidad crediticia

virtud.

SECCIONES DISPONIBLES
AGRUPADOS/CLASIFICADOS

PRECIOS PREFERENCIALES

PUBLICA CON NOSOTROS

PRENSA

El Semanario de los Emprendedores

|
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i
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L

L. 595 21 681 237 | 595 21 681 239 | (0981) 849 589 | &= publicidad@gentedeprensa.com.py
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Tel: 4595 21 677 140
@ 681 237

Tel: +595 982 414 122
Suscribite aqui:
suscripciones@gentedeprensa.com.py
(© (0981) 228-649

El semanario de los emprendedores

HEISENBURGER!

CAPIATA "

| §

Capiatd por ser la casa de las hamburgue-

sas caseras. Con un amplio mend, clientes @ UBICACION Y
de la zona y alrededores, ademds de las famosas  CONTACTO

burgers, también pueden elegir saindwiches de lo-

mito, chivitos, superpanchos a la pizza, lomipiz-

zas personales con masa casera, lomitos arabesy  E| local se ubica

nachos. . _enJuan Ayala casi
“A pesar de estar alejados de la zona céntri- ,

ca, son los clientes quienes hablan de nuestros José A. Flores, Ruta

productos, por lo que ofrecemos calidad y buen 2km 18, Capiaté.

precio en un solo lugar”, Detallan René Torres y ~ Atiende de martes a

Juan Benitez, propietarios. domingo de 18:30 a
El sabor artesanal como ‘“hecho en casa” y la )
Y 00 hs. En Facebook

calidad de los productos hacen de Heisenburger

la parada obligatoria para disfrutar con amigos y ~ S€ €ncuentra como

la familia. @Heisenburger.
Durante la semana tiene promociones de ham- Contactos al (0992)

burguesas y lomitos drabes: Burger Azul, con

una gaseosa de 250 ml a G. 15.000 o dos lomitos 269-681.

arabes a G. 24.000.

Heisenburger es conocido en la ciudad de

MIERCOLES
Max: 39°
Min: 27°

CONTACTOS
UTILES

= ANDE
(B21) 291 001/20

= COPACO 118

n ESSAP
0200-11-0800182

=™ EMERGENCIAS MEDICAS
(321} 204 BOO

= LA PELU DE RAQUEL
(881 836 212

= METALURGICA FRANCI
(321} 576 562

= HB SERVICE
{0E81) 803 310

= GYE DISTRIBUIDORA,
(D81} 742 047

= TIENDA ADRISOL
(CETE) 342 077

= PANADERIA FLECHA
(D84} 4B7 059

. HIERRDOS ACIRON
(OE81) B58 265

= ROGAVET
(FO81) 281 276

= TALLER ALTA GAMMA
{B21) 765 105

|_AsociacionEs |

== Hed Impulsora de Emprendedones
(INCLUNA)
Ted (021) 585 540 ol 542 int 154
= Agociaciin Faraguaya de
Empresanas, Ejecutras y
Frofesionales (AFEF)
Ted (021)452 725
™ ASOCiacion dé Empresanos

Crebanos (ADEC)
Tel (021) 202 230
= Asociacion de Jovenes Empresancs

dal Paraguay (AJE) {00B6) 657 555

— T —
ACADEMICAS
 Escuela de Administrackin de

Negocics (EDAN)
Tel. {021) 213 872

Sabias que para que una marca pueda
dirigirse mejor a sus targets debe

PREN S e
pR ENS A - :_ N tener en cuenta lo siguiente:

El Semanario de los Emprendedores e """"“ N - Ser especifico con el target
- - No quedarse con un solo target
- Separar la segmentacion

PAUTA CON NOSOTROS & 0981 22 86 49

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

Fuente: NAUTA



