OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS (VILLA HAYES)

ASESORAMIENTO PARA
EL CUIDADO PERSONAL

Frieden Multitienda no solo brinda una variada gama de productos
para verse mejor, sino que ademas ofrece la asesoria para el uso
y lograr resultados 6ptimos. -PAGINA 4
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EL CAMINO
. CORRECTO”

" Con una maquina de coser,
; se inicid en la confeccion de
\ quepis bordados, que él mis-
Mo se encargaba de promo-
_cionar y comercializar en sus
" ratos libres con la motivacion
de obtener el reconocimiento
en el sector. -PAGINA 3
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El semanario de los emprendedores

EDUCACION 44T Tuntos por i
CIENTIFICA Y
TECNOLOGICA Educacion

El desarrollo cientifico y tecnoldgico, con sus constantes
descubrimientos y aportes innovadores, algunos de ellos re-
volucionarios, ha puesto a la educacion en una situacion de
cambios inevitables. Los cambios del desarrollo cientifico y
tecnolégico presionan y obligan a cambiar contenidos, pro-
gramas, curriculos, metodologias y desde luego objetivos.

EMPRESARIALES <

ALTERNATIVA PARA
EL BUEN DESCANSO

Ubicada en la capital cordillerana, Aloha
Restaurante Hotel propone un ambiente
calido y hogareno para salir de la rutina
y pasar momentos relajados a un precio
accesible.

- PAGINA 12

CONSOLIDACION

Las ventas por medios digitales encontraron en el 2020 la oportunidad para despegar,
con una enorme cantidad de tiendas que se sumaron a la modalidad virtual. Se estima
que el comercio electronico culmine el afo con crecimiento cercano al 100%.

*PAGINA2

ACTUALIDAD

MARKETING Y VENTAS

CRECE EL LISTADO DE ENTRENAMIENTO PARA PLAN ORIENTADO A LAS

EMPRESAS FORMALES  APROVECHAR LAS RR.SS.

NUEVAS GENERACIONES

Pese a la pandemia y en plena emergencia Las redes sociales (RR.SS.) son actualmente armas El uso intensivo de las tecnologias es una
sanitaria, mas de 2.500 nuevas inscripciones efectivas para que las mipymes puedan llegar a su de las particularidades de la poblacién joven.
fueron registradas en la Direccion de Registro publico. Por esta razbn, la Asomipymes invita a parti- Por lo tanto, es necesario que las firmas
Obrero-Patronal del Ministerio de Trabajo, Em- cipar de un taller sobre el uso comercial de Facebook  apunten a este segmento con estrategias

pleo y Seguridad Social (MTESS). - PAGINAS programado para el 7 y 14 de noviembre.

+PAGINAG6 adaptadas a lo que demanda. +PAGINA10
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Se estima un incremento cercano al 100% de las tiendas locales

UN SIGNIFICATIVO SALTO

PARA LAS

Uno de los po-
Ccos segmentos
de la economia
que culminara
el 2020 con
un marcado
crecimiento en
relacion al ano
anterior sera el
comercio elec-
trénico.

ese a todas las dificul-
Ptades que se presen-

taron durante el afio,
las ventas a través de me-
dios digitales contindan
en una dindmica ascen-
dente. José Szwako, presi-
dente y director ejecutivo
de la Cdmara Paraguaya
de Comercio Electrénico
(Capace), sefialé que esta
es una caracteristica parti-
cular del segmento a nivel
global. “Cuando las eco-
nomias se ven resentidas,
normalmente el comercio
electrénico crece”.

En términos de con-
sumo, durante el 2019 se
realizaron compras por
valor de 300 millones de
ddlares a través de medios
digitales, 80% provenien-
tes de transacciones de co-

José Szwako, presidente
delaCapace.

mercios extranjeros y 20%
de tiendas paraguayas. La
porcién  correspondiente
al mercado local represen-
t6 alrededor de 50 millo-
nes de dolares en ventas.
Segin estimaciones de
la Capace, las tiendas en
lineas paraguayas culmi-
nardn el 2020 con tran-

Fabrizio Aseretto, director
comercial de la Capace.

sacciones por valor de
100 millones de ddlares.
Es decir, este afio el creci-
miento estara entre el 80%
y 100% en comparacién
al 2019, adelanté el presi-
dente de la camara.

“Cada vez, mas tiendas
se suman. Algunas ya es-
tan desde hace varios afios

TAS ONLIN

Pronostican compras por valt‘.% 100de

tiendas online paraguayas.

y actualmente se encuen-
tran bien posicionadas.
Dada la coyuntura, mu-
chas se adhirieron en el
2020”.

Mejorar la experiencia

Uno de los principales
desafios de la Capace es
mejorar la experiencia
que tiene el consumidor
cuando compra en linea.
Para ello, desde este afio
comenzd a proponer a sus
asociadas capacitaciones
para el montaje de una
plataforma online, aspec-
tos legales del comercio
electrénico, estrategias de
marketing a utilizar, y so-
bre los sistemas logisticos.

“Solo mejorando la expe-
riencia del consumidor se
podrd seguir creciendo”,
sefialé6 Fabrizio Aseretto,
director comercial de la
camara.

Salida para la mipymes
En lo que va del 2020, mu-
chas mipymes se incorpo-
raron al sistema de comer-
cio electrénico paraguayo,
ya que encontraron en las
plataformas digitales una
posibilidad para continuar
con sus negocios.
Asociaciones del sector
privado, como la Capace,
con instituciones publicas,
especialmente el Minis-
terio de Industria y Co-

E

CIFRAS
100

millones de dolares
seria lo recaudado
por las tiendas
paraguayas a través
de medios digitales
al culminar el 2020.

50

millones de dolares
utilizo el consumidor
local en plataformas
electronicas

de comercios
paraguayos durante
el 2019.

mercio (MIC), iniciaron
proyectos para brindar las
herramientas  necesarias
que requieren las mipy-
mes para sumarse al mun-
do de las ventas digitales.

LA VERSION 2020 DEL CIBERDAY
GENERA GRANDES EXPECTATIVAS

a Cémara Paraguaya de
LComercio Electrénico

(Capace) lanzé oficial-
mente la edicién 2020 del Ci-
berday, evento anual del gre-
mio que busca impulsar el
ecommerce en Paraguay.
Este afio serd del 2 al 4 de
noviembre.

Mas de 35 tiendas ya
confirmaron su presen-
cia en la edicién 2020 del
evento. Se tiene previsto

que el Ciberday arranque
con el inicio del 2 de no-
viembre y se extienda por
72 horas.

Desde el 2017, esta es
una de las propuestas mis
representativas del comer-
cio electrénico paraguayo.
La iniciativa plantea un
espacio que busca su de-
sarrollo a nivel local y pro-
mueve todos los beneficios
de la economia digital.

La organizacién del
evento proyecta sobrepasar
las cifras alcanzadas en las
dltimas ediciones, ya que
ademds de contar con mas
empresas adheridas, las ven-
tas a través de medios digi-
tales tuvieron un salto im-
portante en el 2020, con un
mercado mas familiarizado
con el comercio electrénico
y tiendas con mayor expe-
riencia en esta modalidad.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

El lanzamiento se realizé en el MIC.
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Guido Martinez, propietario de Todo Kepis y Merchandising

m“EL MAYOR DESAFIO

LECCIONES
APRENDIDAS

Los errores y tropiezos
formaron parte del recorri-
do de Guido, aprendié que
con disciplina, seriedad y
responsabilidad se debe
trazar una hoja de ruta pa-
ra el buen funcionamiento
de cualquier empresa.

La organizacion econ6-
mica debe ser el pilar de
todo aspirante a empren-
dedor. “Cuidar los gastos,
las compras y por sobre
todo mezquinar e invertir
correctamente las ganan-
cias”, afirmé.

Como mensaje final,
invita a las personas a
cumplir sus suenos de
forma ordenada y respon-
sable, la organizacion,
metas trazadas y un ca-
pital previo son los pilares
para construir una empre-
sa desde cero.

Datos del loca]:

Todo Kepis Y Merchandisin

Clona gorras con bordadog c: l;f::;_
grafias para €mpresas, negocios
regalos. Se ubica en el barrio Salay
do ple la ciudad de Limpio -
Teléfono: 0972 505.314

Correo: todokepis@gmail.com

v

si naci6 en 2016 su
negocio con un solo
empleado, las jorna-

das la iniciaban y conclufan
tarde, pero la idea de ser in-
dependiente pesaba mucho
més que el cansancio. Gui-
do comenta que los princi-
pales inconvenientes que se
presentaron fue el posicio-
nar su negocio en la mente

PRENSA 3

PRENSA

_LIMPIO _

Guido Martinez se inicidé con una
maquina de coser en la confeccion
de quepis bordados. En sus ratos
libre el mismo promocionaba y
cerraba las ventas con la motivacion
de ser conocido en el sector.

de las personas.

“Tuvimos 4 clientes con
el boca en boca, los trabajos
empezaron a gustar y con
muchas dificultades econo-
micas al no tener un capital
iniciamos la produccién en
grandes cantidades. Otro
obstaculo fue reclutar per-
sonas capacitadas para la
confeccion del producto”,
indicé.

El acompafiamiento de
su esposa y la fidelidad de
sus clientes hicieron que
todo el esfuerzo y tiempo
invertido valieran la pena,
expresa que ser duefio de su
negocio y tiempo es una de
las grandes ventajas de ser
emprendedor.

Siempre imaginé recibir
el aprecio de la gente a tra-
vés de su trabajo, lo motiva
el suefio de crear una gran
empresa que mejore la ca-
lidad de vida de su familia.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< lectores@gentedeprensa.com.py
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OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS
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ESTETICA Y CUIDADO

PERSONAL AL POR MAYOR

f Fneden Multitienda es

un negocio online en-
focado a la venta de
magquillajes, productos fa-
ciales, regalos y servicios
de asesoramiento de pro-
ductos de forma gratuita.
Jazmin Bédez es la pro-
pietaria del lugar y destaca
que la principal novedad es
el asesoramiento y tips de
cémo utilizar cada produc-
to ya sea para el uso perso-
nal o para revender de for-
ma independiente.
“Ofrecemos esta alter-

nativa para que el cliente
conozca lo que estd lle-
vando y se sienta seguro
al momento de aplicarlo u
ofrecerlo a terceros”, men-
cion6 Béez.

Combos y precios tinicos

Los compradores minoris-
tas pueden adquirir combos
de skin care, maquillaje en
forma de regalos perso-
nalizados. En cambio, los
mayoristas acceden auto-
maticamente a descuentos
especiales con compras a

PRODUCTOS
ORIGINALES
QUE MARCAN
LA DIFERENCIA

echo con amor se es-
H pecializa en elaborar

productos decorati-
vos en todo tipo de super-
ficies como cajas de té, es-
pejos decorativos, cuadros,
porta celulares, bandejas
giratorias, portavasos, en-
tre otros.

Cada producto se pinta a
mano con precision y deli-
cadeza por Nadia Alcaraz,
la personalizacion hace que

ningun disefio sea repetido.
Las planteritas, portava-
sos, llaveros e incluso la-
piceros son la opcién ideal
para regalar y decorar espa-
cios del hogar u oficinas.
Grandes empresas, tien-
das dedicadas a los regalos
personalizados y particula-
res pueden adquirir los di-
sefios de Hecho con Amor
a precios mayoristas, ya sea
para regalos corporativos,

Contactos: (0994) 533-684.
Instagram: @hechoconamor 4
Horarios de atencion: lunes a
sabados de 8:00 a 19:00 hs.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

Asuncion, 22 de octubre de 2020

Contactos: (0971) 197-874.
Facebook: Frieden Multitienda
Instagram: @friedenmultitienda
Horarios: De lunes a sabados de
08:00 hs. a 20:00 hs.

partir de G. 500.000.

“Con esto damos Ia
oportunidad a emprende-
dores de crecer y desarro-
llarse como profesionales
en el rubro de la belleza
con asesoria de cada pro-
ducto acompafiado de ex-

souvenirs para fiestas o
como complemento de-
corativo para empren-
dedores enfocados en
la venta de canastas y
regalos.

A partir de 10 arti-
culos como llaveros o
portacelulares se acce-
de a un descuento en la
compra final, en los ar-
ticulos de mayor tama-
fio como cuadros, bandejas
giratorias, Espiritu Santo o
espejos tienen precios es-
peciales a partir de la com-
pra de 5 unidades.

“Tenemos una variedad
de productos con diferen-
tes precios y tamarfios que

celentes precios para que
puedan generar sus propias
ganancias.

Frieden Multitienda se
ubica en la ciudad de Villa
Hayes sobre la calle Re-
ducciéon Melodia ¢/12 de
Junio.

FERNANDO
DE LA MOR

se adaptan a todo tipo de
espacios. El cliente puede
personalizar su pedido, nos
enfocamos en cumplir las
expectativas de cada per-
sona con trabajos pulcros
y bien hechos”, detalla Na-
dia Alcaraz, propietaria.
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Las patronales realizaron los tramites en linea

SE ENSANCHA LA NOMINA Z

Mas de las 2.500 empresas se inscribieron en
el Ministerio de Trabajo, Empleo y Seguridad So-
cial (MTESS) en plena emergencia sanitaria.

egin un reporte del
ministerio, pese a la
pardlisis econdmica
como consecuencia direc-
ta de la pandemia, un total
de 2.543 nuevas firmas de
distintos tamafios fueron
inscriptas a la Direccion de
Registro Obrero-Patronal
de la institucién a través
del procedimiento en linea.
Alrededor de 7.560 tra-
bajadores son empleados
por estas patronales, que
cumplieron con la obliga-

cién legal de registrarse
en el MTESS y pasan a
ser parte de la némina de
firmas legalizadas que tie-
ne registrada la cartera de
trabajo.

Es importante recordar
que el Decreto 8304, en
su articulo N°3, establece
que todos los empleadores
deben inscribirse en la Di-
reccién de Registro Obre-
ro-Patronal del MTESS
en un plazo maximo de 60
dias desde el inicio de la

relacion laboral.

En el caso la apertura
de sucursales por parte de
los empleadores, la dispo-
sicién sefiala que deben
ser inscriptas cada una de
ellas.

Los requisitos para la
inscripcidn, tanto para em-
pleadores  unipersonales
(personas fisicas) como
para sociedades (personas
juridicas) se encuentran
disponibles en el sitio web
del MTESS.

MEJORES OPORTUNIDADES
PARA PRODUCTORES DE
PLANTAS MEDICINALES

a Secretaria Técni-

ca de Planificacién

(STP) present6 el
Plan Estratégico Institu-
cional (PEI) 2020-2025
de la Asociacién de Pro-
ductores e Industrializa-
dores de Plantas Aromati-
cas, Medicinales y Afines
(Asoplant).

El PEI representa un
instrumento clave de ges-
tién para que la institucién
pueda cumplir con sus
objetivos, responder a las
necesidades de sus miem-
bros y dar respuesta a las
expectativas de la socie-
dad en coordinacién con
el sector publico y priva-
do.

Por otra parte, con este
plan estratégico se preten-
de incrementar la produc-
cién y la productividad,
como asf también generar
mayor poder de negocios
a través de la mejora en
el acceso a tecnologias de
productos o procesos y a
financiamiento.

En el proceso de elabo-

Presentaron el PEI 2020-2025 de la Asoplant.

racion participaron de for-
ma activa los miembros de
la Asoplant, con respues-
tas y aportes que permiti-
rdn mejorar el servicio en
el sector.

Con la implementacién
del PEI 2020-2025, el
gran desafio de la institu-
cién es dar cumplimiento
a la intencionalidad estra-
tégica de la entidad.

nuevas firmas, entr
micro, pequenas
grandes empresas,
fueron inscriptas e

el MTESS durante la =
emergencia sanitar
para mltlgar el Fe o

personas son <.’ .
¥ empleadas por las” _
® nuevas empresas@ =

que pasaron a formar
parte de la nomina
_de firmas legalizadas -
que tiene la cartera™
q de trabajo :

Los requisitos para la inscripcion estan disponibles en el sitio web del MTESS.

9 asios de experiencia
avalan nuestro trabajo

La primera verificadora de datos del pais
que ayuda a reducir ostensiblemente la
morosidad crediticia

nuestra mayor
Tel.: (021) 677 131 virtud.
Cel.: (0984) 392 843
e-mail: logistica@invesa.com. py

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< lectores@gentedeprensa.com.py
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a Asociaciéon de In-
Ldustriales de Micro,

Pequefias y Medianas
Empresas  (Asomipymes)
tiene previsto el desarrollo
de dos jornadas de capa-
citaciéon sobre técnicas de
ventas en la red social Fa-
cebook.

Para el taller se marc6 en
el calendario los dos prime-
ros sabados de noviembre,
el 7yel 14,de 9:30 a 11:30
horas. La capacitacién serd
realizada en la modalidad
presencial, y estard a cargo
de Juan de la Cruz Nuiiez,
fundador y director de la
Agencia Digital 361.

Bésicamente, la propues-
ta consiste en un taller sobre

MEJORAR EL USO
DE FACEBOOK

La Asomipymes invita a participar de un taller so-
bre marketing digital, con enfoque en la venta a
través de las paginas de negocios en la red social.

publicidad y ventas en Face-
book en el que se abordard
las metodologias que ofre-
cen resultados positivos a
diferentes empresas.

Ademds, el programa
incluye la ensefianza de las
técnicas de segmentacion
y prospeccién de clientes
mediante la herramienta Fa-
cebook ADS, que es la pla-
taforma de publicidad de la
red social.

La capacitacién esta di-
rigida a emprendedores,
profesionales independien-
tes, vendedores y estudiante
de carreras relacionadas al
tema.

El encuentro serd en el
local de la Asomipymes, y

e

Asuncion, 22 de octubre de 2020

PRENSA

PROGRAMA DEL TALLER

e Introduccion al marketing digital.
e Creacion de una pagina de negocios.
e Profesionalizacion de la pagina de

negocios.

e Tipos de anuncios y resultados.
e Creacion de campanas en linea:
segmentacion eficiente para anuncios en

Facebook.

tiene un costo de 100.000
guaranies para socios y
150.000 para los que no for-
man parte de la asociacion.
Los interesados pueden

encontrar el enlace de ins-
cripcion en la fan page del
gremio. Como serd un en-
cuentro presencial, el cupo
para el taller es limitado.

v/

REGISTRAMOS

TU MARCA
EN 6 PASOS

MW +59521 372111
& info@ala.com.py

ALS{SA

v Tus Clientes/Fans/Proveedores te siguen
~ por tu nombre ;Ya lo registraste?

¢Queres una 5.A. o una S.R.L.?
~~ Nosotros nos encargamaos de constituirla

HQREG

v

v

ARMOA LASPINA SOSA & ASOCIADOS

jUna marca sin Registro es
una marca sin duefno!

Solicitamos el Registro de tu

*  marca en 24 horas

Recibimeos Realizamos Preparacion de Se atienden
SU propasesta pre-estudio solicitud y pago incidencias
deviabilidad dederechos  durante el ramite

£} /Armoa Laspina & Asociados

Le notificamas
la resolucidn

Se entrega el ttulo

de FEEISIND O Manta |

CONTACTANOS: ABOGADOS - AGENTES DE PROPIEDAD INDUSTRIAL - DESPACHANTES DE ADUANAS

) armoalaspina
# Ayolas N° 1650 e/ Roma y Dupuis
& Asuncién, Paraguay

redes social

Pptimos canale§i5 a co

CAPACITACION SOBRE
LA GESTION DE RIESGO

a Universidad Co-
Llumbia del Paraguay

y su programa Fun-
damenta Innovation Hub,
brindardn una capacita-
cién sobre gestion de ries-
gos de proyectos.

El curso serd dictado
del 5 al 6 de noviembre
y tendrd una duracién de
cuatro horas de sesién en
vivo, dos horas por dia.
Las videoconferencias
estin marcadas para las
19:00 horas.

Durante las clases vir-
tuales a través de una he-
rramienta de videoconfe-
rencia, los participantes
podran acceder a las pre-

sentaciones del docente de
manera dindmica, similar
a los cursos de modalidad
presencial.

Este entrenamiento
busca el desarrollo de
competencias en la ges-
tién de riesgos, a través de
casos expuestos durante el
curso y a partir de la apli-
cacioén de los conocimien-
tos y experiencias recibi-
das.

Las personas intere-
sadas en esta propuesta
pueden obtener més datos
al correo electrénico fun-
damenta@columbia.edu.
py o al nimero telefénico
0985 683-729.

El curso plantea cuatro horas de sesiones en vivo,
dos por cada dia.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py
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El evento es libre y gratuito

PRESENTAN CONVERSATORIO SOBRE
LIDERAZGO EN TIEMPOS MODERNOS

El evento explicara las habilidades que todo empresario moderno debe po-
seer para ser eficaz a través del modelo de liderazgo Harvard.

I mundo de los nego-
Ecios no deja de cam-

biar, por lo tanto, es
cada vez més exigente para
los empresarios, gerentes,
directivos en diversas areas
y empleados que ocupan
cargos de liderazgo.

El evento organizado por
la Camara de Anunciantes
del Paraguay tendrd lugar
esta tarde a las 18:00 hs. de
forma 100% online. El en-
cargado de dirigir el evento
es Marcelo Rosatto, actual
presidente de Unilever en
Paraguay.

El taller responderd las

ELABORAN
ENCUESTA PARA
PROMOVER

EL MERCADO
LABORAL
PARAGUAYO

ediante los datos
recolectados se po-
drén realizar guias

para orientaciones laborales
y elaborar mallas curricula-
res para centros educativos.

Esta es la primera de una
serie de encuestas de mo-
nitoreo del movimiento del
mercado laboral paraguayo,
y de los esfuerzos para su
reactivacién a corto y me-
diano plazo.

La encuesta estd dirigida
a propietarios de empresas,
representantes  legales o
responsables de Recursos
Humanos, colegios, univer-
sidades e institutos técnicas
sobre los cambios reflejados
en la demanda de empleos
hacia el futuro.

Tembiapo es una inicia-
tiva de Pivot, con la que
se pretende recopilar infor-
macién sobre el mercado
laboral para realizar proyec-
ciones para el periodo pos
covid-19.

preguntas mds recurrentes
en el mundo empresarial:
(Qué se enseiia en los prin-
cipales MBA (méster en ad-
ministraciéon de empresas)
del mundo?, ;Qué se busca
en las nuevas organizacio-
nes? y ¢cual es el perfil de
los nuevos lideres de aho-
ra?

Los interesados en par-
ticipar del evento deben
completar un formulario
en el siguiente link: http://
bit.ly/capliderazgo, una vez
enviado llegard el vinculo al
contenido del evento en el
e-mail de confirmacién.

GENTE ProActiva S.A.

Compromiso e Innovacion

¢ Queres aumentar los ingresos en tu emprendimiento?

Tenés ganas de profesionalizarte?

» Organizamos tu Departamento Administrativo

* Formacidén y capacitacién en ventas

» Asesoramiento y Gestiones de formalizacidon
para empresas y unipersonales

Contactos: O © (0982 186 969

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< lectores@gentedeprensa.com.py
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AGENDA

Envianos tus eventos y nosotros los
promocionamos en este espacio.
E-mail:
avisos@gentedeprensa.com.py

0981-228.649

SABADO 24 DE OCTUBRE
UNIVERSIDAD UNIDA

Evento: | Congreso Internacional de
educacion en Linea

Hora: 08:00 a 18:00

Plataforma: UNIDA VIRTUAL
Contacto: (021) 288-9000

DOMINGO 25 DE OCTUBRE

LA CHAKRA NATIVA

Evento: Taller Permanente de Huerta
Organica en La Chakra Nativa

Hora: 09:00

Lugar: Centro Agroecoldgico La
Chakra

Contacto: (0971) 337-190

DOMINGO 25 DE OCTUBRE
RED UTS

Evento: KARU EXA CRISTO REY
Hora: 12:00

Lugar: Colegio Cristo Rey
Contacto: (021) 237-6583

JUEVES 29 DE OCTUBRE

PASEO CERRO ALTO

Evento: Feria de Artesanias Cerro Alto
Hora : 07:30

Lugar: Paseo Cerro Alto

Contacto: (021) 907-170

VIERNES 30 DE OCTUBRE
DRA.ROSA VEGA

Evento: Charlas Educativas para
Pacientes Diabéticos en modo COVID
Hora: 15:30

Plataforma: Online a través de las
salas de Messenger

Contacto: (0983) 332-863

SABADO 31 DE OCTUBRE
ARLEQUIN TEATRO

Evento: LA NOCHE ANTES - funcién
teatral

Hora: 20:30

Lugar: Arlequin Teatro

Contacto: (021) 442-152

Suena fdcil pero no lo
es. Llevar un estilo de
vida saludable requiere
de tener voluntad, con-
cientizacion y constan-
cia para adoptar o mo-
dificar hdbitos distintos
a los ya conocidos. ;Su
gran beneficio? Mejorar
nuestra salud, prevenir
enfermedades y prolon-
gar nuestra expectativa
de vida.

Asuncion, 22 de octubre de 2020
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10 consejos

para vivir con mas salud

. Alimentate de manera

saludable y con la fre-
cuencia correcta
Recorda no saltearte las co-
midas, hacer cuatro ingestas
diarias —desayuno, almuerzo,
merienda y cena— e incorporar
dos colaciones entre ellas.

. Disminui laingesta

de azucares o harinas
refinadas
Es importante limitar las canti-
dades -no eliminarlas- de: azu-
car blanco, cacao instantaneo,
cereales azucarados, galletas,
tortas, panificados dulces y

salados, gaseosas, golosinas y
aderezos industriales.

. Aumenta el consumo
de frutas y verduras
Este tipo de alimentos aporta-
ran fibra, vitaminas y minera-
les, que te ayudardn a prevenir

el desarrollo de enfermedades
cardiovasculares, trastornos
digestivos, algunos tipos de
cancer y enfermedades neu-
rodegenerativas. Ademas, per-
miten controlar el sobrepeso y
la obesidad, ya que la mayoria
son bajos en calorfas y ricos en
aguay vitaminas.

. Reduci la incorpo-
racion de alimentos
ultraelaborados
Por ejemplo, de viandas conge-
ladas muy procesadas, alimen-
tos "artificiales" y enlatados.
Es decir, todos aquellos que
desconocemos como fue su
elaboracion.

. Leé las etiquetas de

conformacion de los
distintos alimentos
La idea no es solo buscar el
numero de calorias sino revisar
SU composicion: si contienen
grasas saturadas o trans —que
son nocivas para la salud—, sal o
hidratos de carbono.

. Ingeri abundante can-

tidad de liquido
En lo posible, agua. Se sugiere
una ingesta de un litro y me-
dio a dos litros, en situaciones
normales —incluidas las infu-
siones 0 sopas-. Si te cuesta
incorporar liquidos, tené
siempre una botella a la vista
con la cantidad necesaria. Al
finalizar el dia, debera haberse
consumido. Y no olvidemos
que los extremos no sirven: la
deshidratacion es tan perjudi-

LIBROS

EL PEQUENO LIBRO PARA SIGUE TU DECEROA CREATIVIDAD, S.A.: COMO
PENSAR EN GRANDE PASION Siguetu UNO:COMO | LLEVAR LA INSPIRACION
Este pequefo En este libro, su autor pasién INVENTAR HASTA EL INFINITO Y MAS
libro te dara RICHARD HEWTON Derek Siver cuenta como # ' = EL FlleU Ro AdI.LA |

los impl - o ok fi idoy | ‘ e Quizas la mejor Ed Catmull, su

tgz 'gﬁf?fsn El pequeno [ibro Ef;gnreegzg'regdyidaai 3 ?& descripcion de autor y presidente

y un enfoque para pensar lo largo del camino de la este libro de obli- de Pixar, plantea

adecuado para
pensar, tener
inspiracion y
creatividad;
restablecer la

en grande

ambicion y re- 4
dirigir la aten- Llega més lejos de lo que
cion alas cosas  ™"ed hubieras imaginado

que realmente
importan. Con
esto, podras cambiar tu vida.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(X lectores@gentedeprensa.com.py

DEREK SIVERS
B

creacion de su empresa;
y cémo hizo para man-
tener la estructura del
negocio cerca de su corazén. Su enfoque
de negocios es refrescante y te permitird
sentirte capaz de seguir sus propios suefos
y emprender. Lo que hace que este sea uno
de libros para emprendedores recomenda-
dos es que da a conocer una historia real de
alguien, que como tu, queria emprender y
no sabia como hacerlo.

gatoria lectura es
la siguiente: «El
proximo Bill Gates
no disefara un
sistema operati-
vO. Los proximos
Larry Page o Sergey Brin no

crearan un motor de busqueda. Y el si-
guiente Mark Zuckerberg no inventara una
red social. Si vas a copiar a estos chicos, es
que no has aprendido de ellos».

que este libro es
«un reflejo de las
ideas que creo
que hacen aflo-
rar lo mejor que
llevamos dentros.
Cuando Ed Catmu-
Il era joven tenia
un suefo: hacer la
primera pelicula
de animacion por ordenador.

CREATIVIDAD, S.A.

CUMD LLEYAAlg IBSPIRACLL N
HASTA EL INE'WITa Y NAs ALk

ED CATHOLL

cial como la sobrehidratacion.

. Disminui el consumo

de sal
Su exceso puede tener conse-
cuencias graves para la salud,
como la hipertension arterial.
No le agregues sal a los alimen-
tos sin haberlos probado antes.
Lo ideal es cocinar sin sal, luego
adicionarla. Nuestro organismo
solo necesita pequenas canti-
dades: la porcién diaria reco-
mendada es de 5 gramos para
adultos, 3 gramos para ninos
menores de 7 aNos y 4 gramos
para chicos de entre 7 y 10 anos.

. Adopta un estilo de
vida activo
30 minutos de caminata 5 veces

PRENSA 9

por semana pueden cambiar
por completo tu estado fisicoy
animico.

. No fumes

Recorda que el tabaquis-
mo es la primera causa de
muerte prevenible en el mun-
do. Si logras dejar el cigarrillo,
los beneficios de su cesacion
son importantes, tanto para
el fumador pasivo como el
activo.

1 . Controla la ingesta
etilica

Los menores de 18 afos no

deberian consumir alcohol. A

partir de la mayorfa de edad,

se aconseja moderar su con-

sumo.

f Bl ol e Frvalwijper

Fuente Shoppingde Salemma Bdo vl
I R T 2 1 g et e i e

RIOUELME

SALON DE BELLEZA

cE ;|:||||.-J '-|||-|l-|r||

= (021) 32664512

Mcal. Lopez
¢/ Waldino Lovera
Cel.: 0994 346573

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py
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Clientes mas exigentes

CAPTAR A LAS NUEVAS
GENERACIONES DIGITALES

Las nuevas camadas de jovenes revolucionan al mercado con el uso
de la tecnologia y es de vital importancia que las empresas se adap-
ten a su forma de consumir y adquirir productos o servicios.

os millennials o gene-
Lracién Y son aquellos

que tienen entre 19 y
34 afios. Este grupo acce-
de al mercado de todas las
formas posibles, haciendo
que empresas y negocios
se adapten a las demandas
que exige este publico tan
especifico.

Los define la tecnologia
y la inmediatez. Todo lo
buscan en internet, tal es
su conexién con los nuevos
medios que el 77,6% tiene
un teléfono inteligente con
acceso a redes sociales de
todo tipo.

Para crear campafias
mas eficaces se debe en-
tender el comportamiento
de esta nueva generacion:
Los millennials son selec-

tivos con la informacién y
su tiempo de atencién es de
aproximadamente 8 segun-
dos. Durante este tiempo
es importante mostrarles
el beneficio de un producto
muy rapido y de manera di-
recta para lograr captar su
atencion o al menos mejo-
rar el recuerdo de la marca.
Los jovenes de ahora
viven interconectados, va-
loran la imagen de mar-
ca, ademds de la primera
impresién buscan una re-
lacién estrecha con la em-
presa, un “feeling” que les
haga sentir parte de ella.
Para conseguir esta rela-
cién estrecha valoran, por
encima de otros atributos,
el contacto directo y una
gran atencion al cliente.

Tendencias y trucos
Los millennials generan
sus propios contenidos y
las empresas deben sacar el
maximo provecho, de esta
forma el usuario habla de
sus experiencias. Por ejem-
plo, en una red social como
Instagram, las empresas
pueden crear un hashtag
que los usuarios pueden
utilizar para etiquetarse
en fotografias o videos de
ellos mismos utilizando un
producto o servicio deter-
minado.

La dltima moda son los
influencers en redes socia-
les. Marcas colaboran con
una persona con el objetivo
de promocionar algtin pro-
ducto.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

Tres de cada
diez personas
que tienen un
smartphone
miran su movil
mas de 50 veces
al dia.

Estos nuevos jovenes
valoran la autenticidad, un
fuerte aliado son las tras-
misiones en vivo. No hay
nada mas auténtico que
trasmitir algo en vivo. De
esta manera, esto puede
resultar una opcién intere-
sante para lanzar nuevos
productos sin ningin tipo
de filtros.

Las marcas deben ser
mas que simples marcas, es
decir, deben ser amigos de
los usuarios. La clave para
conseguir este objetivo radi-
ca en el uso de las redes so-
ciales y la interaccién con el
consumidor.

Otro factor clave en el
marketing para millennials,
y que atrae mucho a esta
generacion, es que ellos
vean que las empresas se
interesan por las mismas
cosas que ellos. Por otro
lado, también conviene
indagar sobre los gustos
del publico objetivo y se-
glin los resultados crear
diferentes  publicaciones
que tengan relacién con el
contenido que a ellos les
interese.

i

Se puede denominar a

los millennials también
como la generacion movil.
Los jévenes ven el mundo
a través de la pantalla de
los moéviles y, actualmen-
te, es el medio por el que
la mayoria de ellos accede
a Internet. Por esta razon,
todas las empresas deben
asegurarse de que todo el
contenido que tienen vi-
sible en Internet esté opti-
mizado para las pantallas
pequeiias de los teléfonos.

Estas son algunas de las
estrategias de marketing
que toda empresa puede
empezar a utilizar para asi
captar la atencién de los
millennials y convertirlos
en clientes.



e
Lunes a Viernes | ﬁ
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Un producto mas de

2
A

gentedeprensas.a.

Y unicanaL

PRECIOS PREFERENCIALES PARA EMPRENDEDORES

Bloques: ° Oportunidades de Negocios
* Empresariales

Beneficios: ¢ Conectas con tu publico
* Incrementas tus ventas Contactinos:

* Pocisionds tu marca 0981 228 649
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Aloha Restaurante
Hotel se ubica en la
ciudad de Caacupé,
ofrece al viajero la
posibilidad de tomar
un descanso en un
ambiente calido, ho-
garefno a buen precio.

El restaurante ofre-
ce desayunos conti-
nentales y tradicio-
nales, almuerzos que
van desde asados,
strogonoff, matam-
bre a la pizza, pastas
y caldos tradicionales
(poroto kesu, Kumanda so’'o etc.).
Para la merienda, en cambio, ofrece
una gran variedad de productos dul-
ces y salados.

Andrea Gaona es propietaria del
lugar, y comenta que el hospedaje
es uno de los mejores de la zona
al contar con habitaciones dobles,

@ Comodidad y confort en un solo Iugar

. triples y matrimonia-
les con bano privado,
acondicionador de
aire, wifi libre, TV cable
y estacionamiento en
horario nocturno.

. Aloha Restaurante
. Hotel se sitlia en Gene-
ral Roa Esquina Tenien-
te Godoy, frente a la
terminal de 6mnibus y
el mercado municipal,
a pasos de la variante
Ruta 2. Atiende de lu-
nes a Viernes de 7:00
a 16:00 hs. y sabados
y domingos de 7:00 a 15:00 hs.
En Facebook se encuentra como:
ALOHA Comedor-Hospedaje

ASUNCION

™ Agapichu siente la
maternidad piel a piel

Agapichu  ofrece una
variedad de portabebés
ergondémicos modernos y
personalizados para que las
familias que optan por vivir
los beneficios del porteo en
Su crianza se sientan a gusto
con el producto que utilizan.

Vania Valdez, la propie-
taria de la tienda, comenta
que como asesora de porteo
no termina la comunicacion
con el cliente tras concretar
la venta.

“Todas tienen la posibi-
lidad de seguir en comuni-
cacion conmigo: garantia y
respaldo para el uso del por-
tabebé que han elegido. Si

llegan a Agapichu a través de
esta nota recibiran un des-
cuento especial”, comenta.

El trato directo y perso-
nalizado con las familias a
través de asesorias online
para brindar informacion
completa acerca del porteo
para mayor comodidad y se-
guridad para las familias por-
teadoras es el sello distintivo
del lugar.

El local atiende con previa
cita sobre la Av. Republica
Argentina, para consultas
comunicarse al (0983) 548-
911 o a través de redes so-
ciales como Portabebés Aga-
pichu:@agapichu_

Aidée Coiffure, al mando
de las transformacmnes

El salon de | :
belleza se cen-
tra en la colori-
metria, cortes,
tratamientos
capilares, unas
esculpidas vy
maquillajes.
Todos los miér-
coles cuenta
con un 20%
de descuento
en todos sus
servicios. Para .
eventos espe-
ciales como bodas, quince anos o coladas dispone
de paquetes especiales a partir de 5 personas. “Nues-
tros servicios se destacan por la experiencia de hace
mas de 15 anos en el rubro, la capacitacion constante
de todo el staff y el buen trato hacia los clientes son
nuestro distintivo”, menciona Aidée Godoy, propietaria.

El salén se ubica en barrio San Juan de Villa Elisa so-
bre 24 de Junio esq. Mainumby. Atiende lunes de 13:30
a 19:30 y de martes a sabado de 9:30 a 19:30 hs. Con-
tactos al (0981) 183-247 o a través de Facebook: Aidee
Coiffure o Instagram:@aideecoiffure

Accesorios
para el hogar
y la decoracion

Antar Cortinados es un nego-
cio dedicado a la venta de todo lo
relacionado con la decoracion de
ventanas y habitaciones.

Ofrece cortinas, alfombras, es-
pumas, pisos de goma, barrales
para cortinas, ojales, rellenos para
almohadas, plasticos transparen-
tes, termos, accesorios para forra-
dos de termo, etc.

Cynthia Borja, propietaria del
lugar, comenta que el distintivo
del local es entregar comodidad,
buenos precios y asesoramiento
cuando la clienta lo requiera.

“Las personas encontraran

e

todo lo necesario para decorar su
hogar o lugar de trabajo con un
toque Unico y original. Trabajamos
con las mejores telas y accesorios
que resaltan por su durabilidad y
resistencia”.

CORMMADGS T RATICHIOE RE mub-.
Celer 3 [O9ES] 914 186

.. i-;

Antar Cortinados se ubica en
Avda. San José esq. Parapiti, Lim-
pio. Atiende de lunes a viernes de
08:00 a 18:00 y sabados de 08:00
a 16:00. Contactos al (0985) 914-
126.

FERNANDO
p Espacios ﬁnicos
para el recuerdo

Magica realiza decoraciones de eventos en todo tipo
de espacios como casas, jardines, cocheras o quinchos
con todo el mobiliario necesario para ambientar un espa-
cio con la tematica a eleccion del cliente.

A partir de G. 350.000 se puede adquirir un paquete
de cumpleanos, el costo del transporte de los elementos
dependera de la zona seleccionada.

“Ofrecemos trabajos de primera, enfocandonos a me-
jorar y a buscar siempre la perfeccion en cada evento.
Queremos brindar el mejor servicio a las personas en ese
dia especial con momentos y recuerdos Unicos”, detalla
Paula Benitez, propietaria.

Magica responde dudas y consultas al (0971) 523-
921, en Instagram muestra todos sus trabajos en @ma-

gica.py.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py
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GERENCIAMIENTO

GESTION DE
EMPRESAS
EN PERIODOS
DE CRISIS

os escenarios delicados, en
muchos casos, dan pie al

florecimiento de las nuevas
ideas. Sin embargo, es important
tener a mano algunos principios
basicos para gestionar las empre-

F M 'I 0 2 7 sas ante las dificultades
. Mantener la calma es una de
las primeras recomendaciones
ante coyunturas econdmicas ad-
versas. En ese sentido, el desem-
pefio del gerente es crucial en la
transmision de actitudes positivas
a su equipo de trabajo.

La administracién del tiempo
es igualmente esencial. Para las
empresas que se encuentran en
crisis se requiere mayor dedica-
cién con el objetivo de mantener
el orden. Esto facilita el desarrollo
de los proyectos establecidos.

Otra de las recomendaciones
de los especialistas en gestion de
empresas es la identificacion del
personal de confianza, al que se
pueda delegar funciones especifi-
cas. En este punto, el objetivo es
confiar en los diferentes rangos
para asignar responsabilidades.

Las firmas en crisis requieren
de gerentes que estén convenci-
dos en hacer lo necesario, sin so-

bre dimensionar la situacion. Por
otra parte, en este tipo de contexto

Lu nesa \ﬁernes de 14 a lﬁhs es necesario que los lideres man-

tengan los pies sobre la tierra.
Con Florencia Gismondi Ante los tiempos complejos es
sumamente necesario reforzar
positivamente a los emplea-
dos. Es decir, es un momento
en el que se requiere un apoyo
cercano para fortalecer las con-
ductas positivas. Igualmente,
en casos de equivocaciones, el
gerente tiene la tarea de reo-
rientar los esfuerzos con el ob-
jetivo de lograr el rendimiento
6ptimo del equipo de trabajo.
Como refuerzo de lo men-
cionado en el parrafo anterior,
el desarrollo de técnicas de
motivacién es un elemento que
no se debe perder de vista.
La crisis actual, mas alla de

/,-—\ su aspecto sanitario, tuvo un
, @ fuerte impacto sobre las estruc-
turas internas de las empresas,

independientemente al nivel
- de facturacién o rubro al que
Wwwradloaspen(ﬁﬁmp\[ pertenezcan. Esta situacion re-
activé el espiritu innovador de
muchas. Sin embargo, algunos
aspectos relacionados a la ges-
tion sufrieron cambios con la

nueva realidad.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py
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DAFER

Ofrece servicio de fotografia para
eventos especiales como, cumpleafios
infantiles, 15 afos, boda, baby show-
er, sesién pre-15 afios y mds. Para mds
informacion pueden contactar al 0991
793941

S

Dafer

Fotografias

Poty Py

Tienda online que se dedicaa la venta de
cactus, suculentas, hojas verdes y mds.
Ideales para decorar casa u oficina. Para
mds informacién pueden seguirle en las
redes sociales @potypy o contactar al

Poty P?:g

& ove2620744

Orlando Vera Agente de Saeguros."El
Seguro que necesitds, para las sorpresas
que no querés". Trabajamos con todas
las compafiias aseguradoras del pais.
Contactos al 0983 608 457

COMPARIAS QUE COMFIAR EN
MUESTRD TRABAID:

A\ Stenen  FEEETER
FE NI Ll LAl
“!I'{ll% SEGUG
‘ P — kA C O
SELURON

Vanessa Ferreira Alquiler de vesti-
dos Ideal para 15 afios, bodas, bautizos,
graduaciones, para todas las edades.
Podes encontrarnos en las redes social-
es como Vanessa Ferreira Sauce entre
Andrés Insfran y Herrera - Luque. (0991)
331-060

e

Be Chic - Moda & Accesorios Sitio
de Ventas On Line. Moda y accesorios.
Contamos con delivery en Asuncion y
Gran Asuncion. Buscanos en el Face-
book como Be chic - Moda & Accesorios
Whatsapp 0972 159 690

HENOI. Huerta urbana, contamos
con semillas, almacigos, plantines, de
hortalizas y aromaticas, minihuertas
y jardines verticales. Asesoramiento y
contactos al 0981849589. Costos espe-
ciales para montaje de Huerta en mini
espacios, patios o balcones.

F1 ereR;

' LA A

— )‘#‘

Saldn de Belleza Nancy Todo lo nece-
sario para que una mujer se vea bonita;
peluqueria, manicura, pedicuro y mucho
mds. Teléfono: 0982 243 671

Jardinero para formar parte de una
prestigiosa empresa de limpieza con
disponibilidad de tiempo completo. Los
intresados contactar al 0982 549 865

Terreno 12 x 30 metros en el barrio
Santa Rosa de la localidad Moras Cué
de la ciudad de Luque - Limpio. Precio a
negociar al 0982 687 257.

Mecanico y chapista para trabajar
en importante representante de au-
toméviles. Con conocimientos de nuevas
técnicas de trabajo. Llamar al 0981 126 804

Servicio de electricidad Instalaciones
monofasicas y trifasicas, cableados de
construcciones, nivelaciones de carga.
Teléfono 0981915 079. Sr. D. Duarte.

Abogado Junior para iniciarse en ell
dmbito legal y poner en préctica sus
conocimientos académicos. Llamar al
0981881067

Pintor de obras El sefior Osvaldo
Basualdo especializado con las mejores
técnicas de pintura.

Teléfono: 0981487 085

Manicurista para salén de belleza
con afios de experiencia en el mercado,
para la zona de Villa Morra. Interesadas
pueden llamar al 0976 319 046

Maquillaje  dia, noche, apli-
cacion de pestaias perfilado
disefio de ceja en henna a domicilio.
Teléfono: 0981408 812

Contador para consultoria contable
en la zona de Capiata, con manejo ex-
celente de herramientas informaticas
contables. Llamar al 0985 422 626.

Ensefianza Particular Matematicas
tercer ciclo(7, 8, 9) fisicay quimica nivel
medio. Contactar al nimero telefonico
0961969 849.

Chef para refinado local gastrondmico
en horarios rotativos con interesante
salario mas beneficios. Profesionales
llamar al 021510 644

—aign-

PIZZAS

Servicio de primerisima calidad para
reuniones cumpleanos, eventos, etc,

VARIEDAD DE GUSTOS EN PIZZAS ¥ LOS DOMINGOS
OFERTAS DE ASADD A LA ESTACA Y A LA PARRILLA

Les esperamos en: Defensores del Chaco ef
24 de Julio y San Jose - San Lorenza, Paraguay

RESERVAS AL
(0986) 917 732

¢

B & T

ARQLITERERCTOE

TROYECTOS
HABITACIONALES,
COMERCIALE S
Y FARQLIZACION.

* ARCHLITECTURA, 2on
FEMNGSHLI

IN

Tel.: (021) 677 131
Cel.: (0984) 392 843

nuestra mayor

e-mail: logistica®invesa.com.py

9 afios de experiencia
avalan nuestro trabajo

ESA

La Primera verificadora de datos del pais
que ayuda a reducir ostensiblemente
la morosidad crediticia

virtud.

SECCIONES DISPONIBLES
AGRUPADOS/CLASIFICADOS

PRECIOS PREFERENCIALES

PUBLICA CON NOSOTROS

PRENSA

El Semanario de los Emprendedores

|
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i
!

L. 595 21 681 237 | 595 21 681 239 | (0981) 849 589 | &= publicidad@gentedeprensa.com.py

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< lectores@gentedeprensa.com.py
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Tel: +595 21 677 140
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®©

Suscribite aqui:
suscripciones@gentedeprensa.com.py

(© (0981) 228-649

Tel: +595 982 414 122

TiA\ ALl DULCES; Y/
Productos 100% artesanales

Tia Ali Dulces y Salados elabora todo tipo de bo-
caditos y tortas para acontecimientos especiales
como cumpleanos, graduaciones 0 aniversarios.

SABADO
Max: 35°

&

ada producto se ela-
Cbora de forma casera

por Alicia Lezcano,
quien es la propietaria y
administradora del lugar.
Detalla que Tia Ali es
la fusién entre calidad y
buen precio.

“Nos destacamos por
ofrecer a la clientela los
mejores sabores en todos
nuestros productos, las
personas nos presentan
una idea y nosotros nos
encargamos de darle for-
ma seguin el presupuesto
de cada uno”, detalla.

Para  acontecimientos
sociales o empresariales
con la participacién de
muchas personas, el nego-
cio dispone de una mesa
con 200 bocaditos dulces
como cupcakes, alfajores,
piononos, tartitas, bombo-
nes, donas y més a tan solo
G. 600.000, con una sefia
del 50%.

En cambio, para cum-

pleafios 0 encuentros
sociales mais pequefio
ofrece dos alternativas

para compartir: 50 boca-
ditos salados, 1 torta mas
una gaseosa de 1,5L a G.
130.000 o 100 bocaditos
salados, 1 torta y una ga-
seosa de 2L a G. 180.000.

Las tortas personaliza-
das de todos los colores,
sabores y formas roban la
atencién de los clientes.
Con disefos Unicos entre-
gan buenos recuerdos en
cada ocasion.

Tia Ali cuenta con ser-
vicios de delivery dentro
de la ciudad de Luque y
alrededores. Atiende bajo
consultas via WhatsApp
0971 932-858 de lunes a
sdbados de 07:00 a 19:00
hs.

¢ DATOS:

Direccion: Tajy Po-
ty y Av. Gral. Manuel
Britez, Luque.
Contactos:

0971 932-858
Redes sociales:

Tia Ali - Dulces

y salados.

MIERCOLES game
Max: 330 0P
Min: 20°

CONTACTOS

rFa

UTILES

== AMDE
(021 211 0020

= COPACO 118

m ESSAP
0800-11-0800162

= EMERGENCIAS MEDICAS
(321} 204 BOO

= LA PELU DE RAGQUEL
(881 836 212

= METALURGICA FRANCI
(321} 576 562

= HB SERVICE
(881 803 310

= GYE DISTRIBUIDORA,
(D81} 742 047

= TIENDA ADRISOL
(ETE) 342 077

= PANADERIA FLECHA
(D84} 4B7 059

m HIERRDS ACIRON
(B81) 858 265

= ROGAVET
(FO81) 281 276

= TALLER ALTA GAMMA
(021) 755 105

| ASOCIACIONES

== Hed Impulsora de Emprendedones
(IMCLNA)Y
T (D2 1) 585 540 al 542 int 154

= Agociaciin Faraguaya de
Empresanas, Ejecutras y
Frofesionales (AFEF)
Tl (021) 452 725

™ ASOCiacion dé Empresanos
Crshanos (ADEC)
Tel (021) 202 230

= Asociacion de Jovenes Empresancs
dal Paraguay (AJE) (0966) 65T 555

e Escuela de Administraciin de
Negocios (ECAM)
Tel. {021) 213 872

PRENSA

El Semanario de los Emprendedores

PAUTA CON NOSOTROS ™ 0981

Sabias que para que una marca pueda
dirigirse mejor a sus targets debe
tener en cuenta lo siguiente:

- Ser especifico con el target

- No quedarse con un solo target
- Separar la segmentacion

22 86 49

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

Fuente: NAUTA



