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Universo Hinode y Sofia Joyas J&E se enfocan en la venta de arti-
culos y productos al por mayor. Ambos negocios buscan trabajar
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, f.%_,ndrea Silva, propietaria
> de Dulcerita Fiestas

- “L'A ALEGRIA DE

LOS CLIENTES
- ES UNA GRAN
SATISFACCION”

Desde muy joven, sintid
que su vida laboral no
llenaba sus expectati-
vas. Interesada en las
manualidades y la decora-
cion, emprendidé Dulcerita
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El semanario de los emprendedores

El desarrollo cientifico y tecnoldgico, con sus constantes
descubrimientos y aportes innovadores, algunos de ellos re-
volucionarios, ha puesto a la educacion en una situacion de
cambios inevitables. Los cambios del desarrollo cientifico y
tecnolégico presionan y obligan a cambiar contenidos, pro-
gramas, curriculos, metodologias y desde luego objetivos.

Luego de una gran pausa, todo el sector de organizacion de eventos inicia un proceso
de reactivacion. Cumplen las medidas protocolares propuestas por el Ministerio de

Salud Publica y Bienestar Social (MSPyBS) para retomar sus actividades. El objetivo es
buscar la reactivacion laboral y enfocarse en la recuperacion econémica.

EMPRESARIALES \ < 5
GOLDEN CLINIC
PROTEGE LA
SALUD BUCAL

Golden Clinic brinda soluciones
y trata afecciones dentales que
a futuro pueden generar serias
complicaciones a la salud en

general.
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GOBIERNO

GARANTIZAN EL RETORNO
A LA NORMALIDAD LABORAL

Esta campana fue lanzada por el Ministerio de
Trabajo, Empleo y Seguridad Social (MTESS)

a través de su Centro de Entrenamiento del
Emprendedor (CEE). Plantea la ensenanza de
estrategias y herramientas que permitan una
efectiva reactivacion econdmica.
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ACTUALIDAD

HERRAMIENTAS PARA |
ENFRENTAR LOS DESAFIOS

Del 3 al 5 de noviembre se desarrollara la edi-
cion 2020 de la Expo Negocios. Ante la coyuntu-
ra actual, la organizacidn plantea una propuesta

ESTRATEGIAS POS COVID-19

La crisis global a consecuencia de la pandemia
encontrd desprevenidos a los equipos de marke-
ting, que se vieron obligados a reaccionar rapida-
mente y reorientar sus acciones. - PAGINA10
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La apertura del sector amplia la oportunidad de otros rubros

UN LARGO CAMINO HACIA LA
RECUPERACION ECONOMICA

Después de un extenso periodo de pausa, el segmento relacionado
a la organizacion de eventos inicid el proceso de reactivacion.

uego de siete me-
Lses, este sector tuvo

el visto bueno del
Ministerio de Salud Pu-
blica y Bienestar Social
(MSPyBS) para retomar
sus actividades. En princi-
pio, el objetivo es buscar
la reactivacién laboral y
enfocarse en una futura
recuperacion econémica.

Gustavo Giménez, Vvi-
cepresidente de la Aso-
ciacion de Empresas Pa-
raguayas Proveedoras
para Eventos (Aseppe),
expres6 que las cantida-
des de personas aprobadas
inicialmente no permiten
pensar en una reactiva-
cién. No obstante, ofrece
la oportunidad de volver
a generar ingresos genui-
nos, manifestod.

Fueron meses de enor-
mes dificultades para el
sector. Giménez comentd
que varios socios de Ase-
ppe se vieron obligados a
sacrificar su patrimonio
para continuar en el ruedo,
y muchos otros tuvieron
que migrar hacia rubros
desconocidos en busca de
oportunidades.

“Para todos ha sido
un tema muy complejo.
Para nosotros puntual-
mente, esta situacién fue
sangrienta. Ahora que se
reactiva la actividad, el
objetivo para més adelante
es buscar la recuperacién
del negocio”.

Repercusion enla
microeconomia

La organizacién y produc-
cion de eventos implica
directamente el movimien-
to comercial para diversos
rubros, como el alquiler del
espacio fisico, sillas y me-
sas, el servicio de catering,
o la contratacién de profe-
sionales en la organizacion,
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Hoy seinicia la segunda etapa de la reactivacion de eventos.

Gustavo Giménez, vicepresi-
dente delaAseppe.

decoradores y fotégrafos.

Sin embargo, detrds
de este segmento muchos
otros rubros tienen la opor-
tunidad de incrementar sus
actividades ~ comerciales.
Centros de belleza, la ven-
ta de articulos de vestir y
regalos o los servicios de
hospedajes también tienen
mayores posibilidades con
la reactivacién de los even-
os. “Un sector grande de
la economia se reactiva en
funcién a la organizacion
de eventos”, destacd Gimé-
nez.

DATOS

m Desde hoy se
puede realizar
eventos con 50
personas, bajos los
protocolos y cuida-
dos establecidos por
el MSPyBS.

m El proximo 13 de
noviembre se
realizara una
evaluacion de las
primeras etapas,
para analizar la
posibilidad de
extender los per-
misos.

Otro aspecto, no menos
importante, es que los even-
tos son actividades sociales
esenciales para el ser hu-
mano, con una repercusion
positiva en lo referente a la
salud mental. Este factor no
se tuvo en cuenta durante la
cuarentena sanitaria.

“Para todos ha sido un tema muy
complejo. Para nosotros puntualmente,
esta situacion fue sangrienta”.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

El movimiento comercial de varios rubros se incrementa con la
reapertura del segmento.

ASEPPE

Actualmente, alrededor de 2.000 empresas
estan registradas a la asociacion. Giménez
senald que aproximadamente 200 son so-
cios activos. El gremio, que forma parte de la
Federacion Paraguaya de Mipymes, desarro-
[I6 un intenso trabajo durante la cuarentena,
especialmente para reunir a las firmas y pro-
fesionales dedicados a la organizacién de
eventos.

ETAPAS

Para la primera eta-
pa, el calendario es-
tablecido para este
segmento se inici6 el
pasado 1 de octubre
y culmind ayer, con
eventos limitados a
treinta personas vy
en espacios a cielo
abierto o bajo carpas.
Hoy se inicia la segun-
da etapa, que se ex-
tiende hasta el 15 de
noviembre. En est3,
se otorga la posibili-
dad de incrementar
la cantidad de per-
sonas a cincuenta.
También se permite
espacios mixtos. Es
decir, con un 50% del
m aforo en lugares
cerrado y el resto a
cielo abierto.
Dentro del cronogra-
ma de reactivacion
se tiene prevista una
evaluacion a media-
dos de noviembre.
De acuerdo a los re-
sultados, se ampliara
la cantidad de perso-
nas. También se ana-
lizara la posibilidad
reiniciar los eventos
infantiles.
Para los encuentros
masivos, como son
los recitales, todavia
no se tiene marcada
una fecha. En princi-
pio, no esta previsto
reiniciar este tipo de
actividades antes
de mayo del préximo
ano.

“Un sector grande de la economia se
reactiva en funcion a la organizacion de
eventos”.
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emprendimiento

:)ulcerlta Fiestas ofrece sublimaciones en
tazas toallitas, hoppys, quepis, Zapatillas,
ermos, guampas etc. Elabora regalos
personalizados como bandejas de desayuno

lr)ecuerdos » 8lobos con frases Yy mas.,
Ireccion: General Diaz ¢/ Guarambaré, [t3
Sontactos 0981 295.529 pare, I
orario: lunes a sabado, de 08: 00a17:
Instagram: @dulcerita _fiestas ohs.
Facebook: Dulcerita Fiestas

Andrea Silva, propietaria de la Dulcerita Fiestas

" “LA ALEGRIA DE LOS
CLIENTE$ ES UNA
- GRAN SATISFACCION”

Desde muy joven, Andrea Silva sintié que su vida
laboral no llenaba sus expectativas. Interesada en
las manualidades y la decoracion, renuncio a su
trabajo y emprendid Dulcerita Fiestas.

cio propio, Andrea les conté a sus

padres que queria incursionar en
el emprendedurismo enfocado a los re-
galos personalizados. Con el apoyo y
aceptacion de sus padres, abri6 su local
en la ciudad de Ita con la venta de coti-
llones y regalos personalizados. En un
principio todos los trabajos se realiza-
ban de forma tercerizada.

“Mi principal desaffo fue la decisién
que tomé al dejar mi trabajo, la lucha
constante de no tener un sueldo fijo y
los horarios que me llevaron a trabajar
de noche y madrugada para cumplir
con los pedidos fueron mis principales
obstaculos que con el tiempo rindieron
sus frutos”.

La aceptacion de la gente que comen-
z6 dentro del circulo de amigos y fami-
liares ayud6 a Dulcerita Fiestas a tomar
vuelo y ser conocido hasta el punto de
realizar envios a todo el pafs.

La familia siempre estd presente en
el ajetreo diario de la emprendedora: La
abuela ayuda con las entregas dentro
del local en los dias de mucho trabajo,
asi también participan sus padres, her-
manas y marido.

Bajo la premisa de tener un nego-
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CLIENTES FELICES

Podran existir mil razones por
los cuales las personas se
sienten satisfechas con sus
negocios, pero para Andrea es
la alegria en el rostro de sus
clientes al recibir un regalo
gue supera sus expectativas.
“La clave del éxito para man-
tener en el tiempo un negocio
es la perseverancia. Dadas las
nuevas condiciones de vida,
no cerré las puertas y busqué
otros medios para continuar.
Las redes sociales ayudaron
a mantenerme en funciona-
miento y me posicionaron en
el rubro al ser mas conocida”.
Como mensaije final, menciona
que no se necesitan grandes
cantidades de dinero para in-
vertir; empezar de cero e ir
guemando etapas son las vias
para el éxito, concluyd.
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Emily “Jagmin
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Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< lectores@gentedeprensa.com.py
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offa Joyas J&E ofrece
Salhajas finas de la mas

alta calidad en plata,
acero y oro para aquellas
personas que gustan lucir
una pieza Unica y original
que combine con su estilo y
personalidad. Cuenta tam-
bién con una linea especial
de bijouterie para las que
prefieren accesorios mas
sencillos.

Debido a la gran deman-
da, el local se expandi6 en
diferentes puntos de las ciu-
dades Fernando de la Mora,
Lambaré y Mariano Roque
Alonso. Entre sus princi-
pales novedades destaca el

niverso Hinode es un
Unegocio enfocado a
la venta de productos
para el cuidado personal
como cosméticos para da-
mas y caballeros, cremas
tonificantes, exfoliantes,
antiarrugas, quitamanchas,
champiis, dentifricos, etc.
Ademas, cuenta con
una exclusiva seccién de
fragancias unisex rankea-
das como las mejores de
Latinoamérica y Brasil.
“Como distribuido-
res oficiales de la marca,
tenemos la una relacién
directa con la féabrica, es
decir, sin intermediarios
lo que nos permite ofre-
cer los productos a precios

DISTINCION Y BELLEZA

Asuncion, 15 de octubre de 2020

EN ACCESORIO UNICOS

Direccion: Paz de Chaco entre Rca.
Argentina y Médicos del Chaco, dentro
del shopping Paseo Lambaré.
Horarios: lunes a viernes de

servicio de delivery con el
fin de llegar a otras ciuda-
des y localidades.

“Ademas de llegar a todas
partes con nuestros productos
estamos ampliando nuestra
linea no solo con joyas para
mujeres, sino también para
caballeros y nifos”, mencio-
na Elisa Guanes, represen-
tante del lugar.

Los clientes al momento

08:00 a 20:00 hs.

Instagram: @sofia_joyaspy.
Contactos: (0984) 455-342.

VENTAS AL
POR MAYOR EN
PRODUCTOS
DE BELLEZA

accesibles, de excelente
calidad”, menciona Albina
Coronel, propietaria.

El local se destaca por
la efectividad de sus pro-
ductos: entre los articulos
mas solicitados se encuen-
tra el gel reductor de gra-
sa, con una aplicacién en
la zona deseada se reducen

de 3 a4 cmy lacrema hi-
dratante para manos con
silicona que actda como
un guante protector contra
las bacterias.

Al por mayor

Universo Hinode fo-
menta el emprendeduris-
mo y la independencia
econdmica de sus clientes,

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

comerciantes y revende-
dores pueden comprar en
grandes cantidades para
generar sus propios ingre-
sos desde el hogar.
“Fomentamos a las per-
sonas a ser mayoristas,
segun las cantidades tene-
mos combos desde 10%,
20%, 30% y hasta 35% de
descuento”, detalla.
Debido a las restriccio-
nes y por seguridad las
compras se realizan uni-
camente a través de redes
sociales y WhatsApp con
envio a todo el territorio

nacional. Para consultas
comunicarse al (0981)
476-215.

EODY CONTOUR

GEL MODEADOR

de comprar tienen la posi-
bilidad de armar combos de
conjuntos o juegos de acce-
sorios de la preferencia de
cada uno.

Mayoristas

Aparte de realizar ventas
minoristas, Soffa Joyas
J&E ofrece a emprendedo-
res o comercios la posibi-
lidad de adquirir sus pro-

ductos al por mayor para
generar ingresos extras con
ahorro y calidad en las mer-
caderfas.

Segun la joya, a partir de
3 unidades se accede a un
descuento especial, inclusi-
ve en dias festivos realizan
rebajas para ayudar a po-
tenciar los negocios de sus
clientes que semanalmente
se surten de la joyeria.

“Creemos  firmemen-
te que el buen trato a los
clientes, la paciencia y ase-
soramiento que podemos
brindamos hacen que los
mismos salgan felices del
local y quieran regresar”.

SAN LORENZO )

Direccion: Avda. Porvenir casi Sanchez

Benitez, San Lorenzo.

Instagram y Facebook:
@universohinodeparaguay

Horarios de atencion:

domingo a jueves de 08:00 a 18:00 y
Viernes de 08:00 a 15:00.
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Se busca garantizar el retorno a la normalidad laboral

PRESENTARON
CAMPANA PARA

REACTIVAR A

EMPRENDEDORES

La iniciativa denominada “Emprendé Seguro” busca
la recuperacidon econdmica del segmento mediante el
desarrollo de estrategias y herramienta 6ptimas.

sta campafla fue lan-

zada por el Ministe-

rio de Trabajo, Em-
pleo y Seguridad Social
(MTESS) a través de su
Centro de Entrenamiento
del Emprendedor (CEE).
Béasicamente, plantea la
enseflanza de estrategias
y herramientas que permi-
tan una efectiva reactiva-
cién econdmica a los em-

prendedores, sin importar
el rubro al que pertenez-
can.

Propone, ademds, la
puesta en practica de nor-
mas de seguridad, la di-
fusion de consejos ttiles,
tecnologia y sobre vida
saludable en el marco de
la pandemia.

“Emprendé Seguro”
tiene previsto el desarro-

llo de webinarios, capsu-
las de aprendizaje e in-
fografias, en un periodo
comprendido entre octu-
bre y diciembre del 2020.

Segin lo manifestado
por la titular del MTESS,
Carla Bacigalupo, la se-
guridad ocupacional re-
presenta el pilar funda-
mental de esta campafia.
Es decir, se busca que los

BUSCAN IMPULSAR LA
RECUPERACION DEL CENTRO
HISTORICO DE ASUNCION

T Whar-ikyn fLFS

La presentacmn se reallzo a traves de una conferenaa en Ilnea

a semana pasada, la

Secretaria  Nacional

de Cultura (SNC)
lanz6 “Patrimonio vivo
Asuncién”, un programa
que apunta a la revitaliza-
cién del centro histérico
de la capital del pais como
motor para el progreso
econémico, ambiental y
social. Las instituciones
involucradas en este pro-

grama lograron identificar
los aspectos a ser aborda-
dos en la biisqueda de la
revitalizaciéon del centro
histérico asunceno.

La iniciativa proviene
de una mesa interinstitu-
cional, que ademds del
ministro de la SNC, esta
conformada por los titu-
lares del Ministerio de
Urbanismo, Vivienda vy

Habitat (MUVH), de la
Secretaria Nacional de
Turismo (Senatur) y de la
Municipalidad de Asun-
cion.

Desde 1a SNC ya se ini-
ciaron acciones, como la
restauraciéon de la Reco-
va, el fortalecimiento de
la gastronomia paraguaya
y el desarrollo del Museo
Nacional del Arte.

S,
[f(x}F] TRARAIO ERDLED
WA W SEGURIDAD EOCIAL

o
AFQECAL

SNPP [

Hasta diciembre se extendera la propuesta del MTESS.

emprendedores superen la
situacién actual, pero bajo
un estricto cumplimiento
de los protocolos y nor-
mas sanitarias. Para ello,
se propondrd un servicio
de gufa online de manera
permanente. Los empren-
dedores pueden visitar el
sitio web y las redes so-
ciales del ministerio para
conocer las distintas pro-

s

Gods Time

Consulting Group

EJES DE LA
CAMPANA

e Ambiente seguro.

e Retorno sano.
e Vida saludable.
e Optimismo.

puestas enmarcadas
esta campafia.

en

SERVICIOS
DEL MTESS

e Webinarios a
través de la
plataforma
Zoom.

e Infografias.

e Capsulas de
aprendizaje.

crific

9 arios de experiencia
avalan nuestro
trabajo

aciones 5 .40

La Primera verificadora de datos del pais
que ayuda a reducir ostensiblemente
la morosidad crediticia

Tel.: (021) 677 131
Cel.: (0984) 392 843

e —

e-mail: logistica@invesa.com.py

nuestra mayor
virtud.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< lectores@gentedeprensa.com.py
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EI evento contara con la |ntervenC|on de lideres empresariales de la region

COMPARTIRAN HERRAMIENTA

PARA ENFRENTAR DESAFIOS

Del 3 al 5 de
noviembre se
desarrollara la
edicion 2020
de la Expo Ne-
gocios. Ante la
coyuntura ac-
tual, la organi-
zacion plantea
una propuesta
virtual.

urante tres dias,
oradores internacio-
nales compartirdn

recomendaciones y herra-
mientas para afrontar los
nuevos desafios estable-
cidos con el escenario ac-
tual. Serd la primera Expo
Negocios desarrollada en
modalidad virtual.

El evento propone nue-
ve conferencias a cargo
de lideres empresariales
de Paraguay y la regién, y
tres dias de conversacio-
nes con expertos en dis-

tintas 4reas de negocios.
La iniciativa es orga-
nizada por la firma Ptf y
estd orientada a propieta-
rios de empresas, directo-
res, gerentes, lideres de
equipos y emprendedores.
Igualmente, la temdtica
puede ser aprovechada
por todas aquellas perso-
nas interesadas en conocer
el contexto de negocios de
la mano de expertos inter-
nacionales en la materia.
Este ya es un evento
tradicional de Ptf, que

solo en la edicién del
2019 reuni6 a mas de 700
ejecutivos. Con esta ver-
sién renovada y adapta-
da a los nuevos tiempos,
la organizacién pretende
continuar con el aporte
de valor a las empresas de
Paraguay y de la region.

Planes

Existen dos planes para
asistir a la edicién 2020 de
la Expo Negocios. El eje-
cutivo, que no tiene costo
y permite el acceso a to-

das las conferencias. Y el
premium, valorado en 99
USD y que contempla una
serie de beneficios adicio-
nales para los participan-
tes, como la posibilidad
de realizar consultas a los
disertantes, el certificado
de participacién, libros
digitales de los conferen-
cistas, entre otros.

El horario establecido
para las charlas es de 15:00
a 18:00 horas, los dias 3,4y
5 de noviembre. Las perso-
nas que tengan el interés de

conferencias a car-
go de lideres empre-
sariales de la region
plantea el programa
de la Expo Negocios
2020.

99

dolares es el costo
para el plan premi-
un, que incluye una
serie de beneficios
para los partici-
pantes. El pase ejec-
utivo, que permite
acceder inicamente
a las conferencias,
no tiene costo.

La edicion del afio
pasado reunié a 700
ejecutivos.

MEDICION DEL
CLIMA DE NEGOCIOS

Durante la expo se medira la vision y la opinion
de las personas y empresas sobre la situacion
actual en referencia al ambito empresarial. Con
este informe se espera aportar datos (tiles, que
ayuden a anticipar y predecir los cambios en las
dindmica de las empresas.

participar pueden visitar el
sitio web de la expo (www.
exponegocios.com.py).
En el portal ya se encuen-

tra disponible el programa
completo, con la informa-
cién detallada de cada uno
de los disertantes.

ADEC INVITA A CONOCER EXPERIENCIAS
DE BUENAS PRACTICAS EMPRESARIALES

n la dltima sesién de
Ela serie de charlas en

linea iniciada por la
Asociaciéon de Empresarios
Cristianos (ADEC) abor-
dardn sobre la economia
circular y sostenible. Esta
propuesta estd marcada para
el préximo jueves 22 de oc-
tubre, desde las 15:00 horas
de Paraguay.

La economia circular o
sostenible es un nuevo mo-
delo de negocio, en el que
se busca que los productos
y servicios no generen ex-
ternalidades negativas. Por
otra parte, este concepto

plantea la regeneracién de
la tierra a través de los ser-
vicios eco sistémicos.

Las personas que se ins-
criban para participar en
esta propuesta, tendrdn la
oportunidad de conocer ex-
periencias de Chile y Peru.

El espacio denominado
“Encontrarse” es una inicia-
tiva de la ADEC y apoyada
por la Universidad Comu-
nera (UCOM), en el que se
plantea temas de incidencia
actual en el mundo empre-
sarial. Consiste en charlas
gratuitas a través de la pla-
taforma Zoom.

WY

Economia circular sera el tema abordado.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py




Asuncion, 15 de octubre de 2020

ACTUALIDAD

PRENSA 7

PRENSA

Postergan fecha de webinario

FORTALECEN A EMPRESARIOS
PARA LA TOMA DE DECISIONES

Desde la AJE informaron acerca del cambio de fecha para la realizacion de la charla
gue quiere convertirse en una herramienta para llegar al éxito en los proyectos.

¥ 9

TEMAS A ABORDAR:

@ Como nos afecta esta crisis

@ COmo manejar prioridades

@ Plan financiero de emergencia
® Nuestra gente

Las videoconferencias tienen como objetivo impulsar el emprendedurismo y entregar herramientas.

1 jueves 22 de octu-
bre se realizara la
conferencia “Cdémo

atravesar la tormenta al
menor costo posible”. El

te y nosotros como em-
presarios.

El espacio llama a la
reflexién y el fortaleci-
miento empresarial a tra-

Es asi que el gremio
aporta su grano de arena
al ecosistema empresa-
rial y acerca instrumen-
tos vélidos para lidiar

participar pueden ingre-
sar a la fan page y bus-
car el link de inscripcién
para el evento. La charla
es presentada por Am-

evento se iniciard a las
18:30 y estard a cargo de
Martin Quirds. La charla
estd dirigida a duefios de
pymes.

Algunos de los temas
que serdn abordados son:
Como afecta esta crisis,
cémo manejar priorida-
des, plan financiero de
emergencia, nuestra gen-

vés de teorias, conceptos
y experiencias vividas en
este tiempo de crisis a ni-
vel mundial.

Los aspectos técnicos,
financieros y sicolégicos
de cada empresario se
conjugardn para quitar
un andlisis constructivo
para salir adelante de
toda esta situacidn.

con los momentos difici-
les que vive la economia.
Los interesados en

bienti, Super8, Agiiero &
Agiiero SA y la Asesoria
Integral de Servicios.

® Nosotros como empresarios

ALS{5A

ARMOA LASPINA SOSA & ASOCIADOS

FOMENTANDO
EMPRENDEDORES

jUna marca sin Registro es

v Tus Clientes/Fans/Proveedores te siguen v
o una marca sin duefio!

, . L . ; i 7 —
Asi se denomina el webinario organizado por por tu nombre ¢Ya lo registraste?

Fundamenta Innovation Hub. La videoconferen-
cia sera desarrollada por la vicepresidenta de ,,/
Asepy, Liz Grutter.

El encuentro virtual arrancara a las 19:00 del
jueves 15 de octubre.

Solicitamos el Registro de tu

¢Queres una 5.A. o una 5.R.L.? ‘/
marca en 24 horas

Nosotros nos encargamos de constituirla =

Este espacio quiere ser un motor para el em- REGISTRAMOS g @ @ ®
prendedurismo y el despertar de muchos pro- TU MARCA =
yectos que estan en reposo. A través de las he- EN 6 PASOS :
rramientas facilitadas, muchas personas ten- Gpcpen  prcide sy | moderie  Lreouan dergesdeman

deviabilidad de derechos durante el ramite

CONTACTANOS: ABOGADOS - AGENTES DE PROPIEDAD INDUSTRIAL - DESPACHANTES DE ADUANAS

dran la posibilidad de conocer conceptos que
ayuden a enfrentar desafios y crecer a partir de
la independencia laboral.

En la fan page de Fundamenta Innovation Hub
esta a disposicion el link de inscripcion para el
evento. Los interesados también pueden llamar
al 021 219-8000.

B armoalaspina
# Ayolas N° 1650 e/ Roma y Dupuis
4 Asuncitn, Paraguay

@ +59521 372111
& info@ala.com.py
[l /Armoa Laspina & Asociados

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< lectores@gentedeprensa.com.py
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LIBROS

LAS 21 LEYES
IRREFUTABLES DEL
LIDERAZGO

John Maxwell, uno de los escritores mas
reconocidos en el tema del liderazgo,
dice que la capacidad de liderazgo de
una persona es lo que determina qué
tan lejos puede llegar profesionalmente.
Mientras mas capacidades tenga alguien
como lider, mas alto estard su techo,
porque después de cierto punto nece-
sitara la ayuda de otras personas para
cumplir sus metas. La buena noticia es que, en su opinién, el
liderazgo no necesariamente es un don —aunque algunas per-
sonas tienen mayores aptitudes innatas que otras—, sino algo
que se puede aprender y desarrollar con el tiempo.

PURPLE COW
0 ¥

Al comienzo de este libro, Seth Godin

cuenta lo fascinados que estaban ~ gfe==
él'y su familia durante un viaje en
automovil por Francia, al contemplar
las vacas en los paisajes de ensuefio
de ese pais... durante 20 minutos. ..
Después de ese tiempo, las vacas
que antes se vefan tan llamativas
eran todas igualitas e incluso abu-
rridas. Pero eso habria cambiado,
dice él, si de pronto hubieran visto
aparecer una vaca morada. De ahi el
titulo de este libro, que habla sobre la importancia de que las
empresas creen productos excepcionales, llamativos, nuevos
e interesantes, distintos a los de sus rivales.

EL EJECUTIVO AL
MINUTO

Cualquier persona que dirige un
equipo de trabajo, sin importar su
cargo, y que no haya recibido en-
trenamiento para asumir su nueva
posicion (suele ser el caso), deberfa
leer este libro, pues le permite
aprender rapidamente cémo ma-
nejar un grupo de gente.

EL EJECUTIV(]
ALMINUTO

Nuevias béemicas de direccign

. KENNETH BLANCHARD
Se trata de un libro corto, en el SPENCER JOHNSON
cual Ken Blanchard explica cudles

son las técnicas de administra- —

cién que sirven para obtener los

mejores resultados de las personas

gue uno tiene a su cargo. En esencia, explica como establecer
unas metas claras, como dar reconocimiento cuando se hacen
las cosas bien, y cobmo dar retroalimentacién para mejorar las
cosas que salen mal.

REWORK

Este libro es muy practico y facil de
leer. Esta comprendido de muchisi-
mos minicapitulos con ensefanzas
claras y practicas. Te ensefiara como
ser mas productivo, cémo salir al
mercado sin gastar mucho dinero 'y
muchas otras herramientas de trabajo
para lograr el éxito.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py
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No importa si tus ingresos son bajos,
medios o altos, ahora mds que nunca
es posible alcanzar tus metas financie-
ras, el punto estd en lograr el control

de ellas; pero primero debes lograr

el control de tus decisiones. Es I6gico
que todos tenemos metas financieras;

comprar un auto, una casa, salir de 1
viaje, etc.; lo relevante es el momento en

AGENDA

JUEVES 15 DE OCTUBRE
GESTION "
CONSULTORIA

ORGANIZACIONAL GE?T?G‘N
Evento: Taller de WEA SR
actualizacion en Juicio
Ejecutivo

Hora: 19:00
Plataforma: Zoom
Contacto: (0983) 762-110

VIERNES 16 DE OCTUBRE

COACH VICTORIA

ANAZCO COSTA v vimmrs oasians wite

Eventq: Taller d_e P TALLER DE
Coaching Gratuito COACHING
Hora: 19:00 = ARAHI - [Lg"__"

= =

Lugar: Coach
Victoria Anazco Costa
Contacto: (0981) 814-226

que en verdad comienzas a planear tus
logros. Algunas recomendaciones que
podrian ayudarte para controlar tus
finanzas personales y tener un mejor
control de tu capital son:

.IDENTIFICA TUS METAS FI-
NANCIERAS. | a mayorfa de las
personas que tienen dinero, no

Envianos tus eventos y nosotros los E-mail:
promocionamos en este espacio.

SABADO 17 DE OCTUBRE

PASEO 1811

Evento: AGROFERNANDO

Hora: 09:00
Lugar: Paseo 1811

Contacto: (0994) 351-811

LUNES 19 DE OCTUBRE

CCPACULTURALPY
Evento: Dialogando
sobre la Guerra Contra
la Triple Alianza

Hora: 19:00

Plataforma: Facebook Live
Contacto: (021) 224-831

SABADO 24 DE OCTUBRE

UNIVERSIDAD UNIDA

Evento: | Congreso Internacional de

educacion en Linea

avisos@gentedeprensa.com.py
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1@ TIPS

a los créditos. Antes de usar una tar-
jeta, piensa que podrias pagar hasta

el doble debido a los altos intereses,
asi que procura utilizarla de la mejor
manera posible. Si tienes alguna deuda
en tarjetas de crédito, es totalmente
recomendable pagar siempre mas del
monto minimo.

.GASTO CONSCIENTE. Elige
6conscientemente donde se va
tu dinero; gasta solo en las cosas

necesarias y reduce los costos en las
Cosas menos importantes.

gue tan insignificantes sean, esto con el
fin de identificar cudles son tus habitos
de consumo.

Conocer en qué inviertes tu dine-

ro te ayudara a distribuirlo de una
mejor manera; los presupuestos per-
miten controlar los gastos para hacer
planes a futuro. Ante ello se aconseja
asignar el 50% de tu dinero para tus
necesidades, el 30% para caprichos o
deseos y el 20% de ahorros.

3 . CREA UN PRESUPUESTO.

LOR. Por ultimo monitorea tus
gastos en una hoja de calculo
y compara tu posicion consolidada

7 .CONOCE TU PROPIO VA-

podras ver como evoluciona tu situa-

f Mattyldpez Boutique

DAD. Procura tener el habito de

ahorrar, esto te ayudara a no pri-
varte de nada en caso de que lleguen
tiempos econdmicamente malos. Pue-
des guardar tu dinero en una cuenta de
ahorros; busca las mejores tasas, analiza
todos los cargos y costos relacionados
con la cuenta para saber si en determi-
nado momento tu capital aumenta.

4. AHORRARES UNA PRIORI-

lo obtuvieron de la noche a la manana,
estas definieron bien sus objetivos fi-
nancieros y trabajaron duro para alcan-
zarlos. Es importante dividir las metas
en corto, mediano y largo plazo.

. MONITOREA TUS GASTOS.
Z Lleva un control de todos los

gastos que realices sin importar

DITO. Los créditos pueden

ayudar a alcanzar las metas a
largo plazo (auto, vivienda, etc.), conoce
y analiza las tasas de interés asociadas

5 .USO CORRECTO DEL CRE-

0981-228.649

Hora: 08:00 a 18:00
Plataforma: UNIDA VIRTUAL

* Contacto: (021) 288-9000
DOMINGO 25 DE OCTUBRE HI UEI.mE
LA CHAKRA NATIVA SHlﬂﬂ DE BELLEZA
Evento: Taller Permanente de
Huerta Organica en La Chakra
CCPA Nativa AR
CENTRO \
Hora: 09:00 .
CULTURAL ~
::‘:;g::{;‘E Lugar: Centro Agroecolbgico Na t IVQ
y 4 La Chakra

Contacto: (0971) 337-190

DOMINGO 25 DE OCTUBRE
RED UTS

Evento: KARU EXA CRISTO REY
Hora: 12:00

Lugar: Colegio Cristo Rey
Contacto: (021) 237-6583

RED

UTS

semana tras semana 0 mes tras mes, asi

Fuente Shopping de Salemma 2do.Nivel
&3 mattylopez01@hotmail.com
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cion financiera para motivarte.

FINANCIEROS. Trata de leer

y educarte sobre las mejores
formas de llevar las finanzas, con sequ-
ridad existen muchas obras escritas al
respecto.

8. APRENDE SOBRE HABITOS

ALTERNOS. Si se tiene la opor-

tunidad, invertir en proyectos ex-
ternos a tu negocio te ayudara cuando
los tiempos sean dificiles.

ABRIR CUENTAS DE
1 OAHORRO. Para formarnos
el habito del ahorro, es

recomendable abrir una cuenta que no
nos permita retirar fondos tan facilmen-
te.

9. INVIERTE EN PROYECTOS

i @mattylopez0

-

& (021) 3266452

Mcal. Lépez
¢/ Waldino Lovera

Cel.: 0994 346573

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py
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Se debe evaluar los cambios en los negocios y consumidores

NUEVAS ESTRATEGIAS ™=
PARA EL PERIODO

La crisis global a consecuen-
cia de la pandemia encontr6
desprevenidos a los equipos de
marketing, que se vieron obliga-
dos a reaccionar rapidamente y
reorientar sus acciones.

ara superar la situacién
Pactual, los especialistas

en marketing recomien-
dan revisar la estrategia y
adoptar nuevas practicas que
permitan a los negocios con-
tinuar vigentes en el mercado.

La responsable en mar-
keting de la plataforma
Easypromos, Silvia Marti, en
su libro “Marketing Online en
Tiempos de Crisis”, propone
la elaboracion de una estrate-
gia especifica para el periodo
posterior a la pandemia.

Esta crisis global generd
cambios en el interior de las
sociedades y de las empresas.
Por lo tanto, los departamen-
tos de marketing, en conjunto
con la direccion y otras dreas
claves de los emprendimien-
tos, deben enfocarse en la
revision, actualizacién y re-
orientacion de las estrategias
para que los negocios conti-
nuen viables.

En este sentido, la efec-
tividad de un determinado

plan estratégico de marketing
dependerd de la identificacion
de los cambios ocasionados
por la pandemia, y las accio-
nes planteadas con base en
estos elementos que sufrieron
un proceso de conversion.
Marti recomienda tener
en cuenta dos aspectos cla-
ves antes de proyectar ideas
o ejemplos para la nueva es-
trategia y sus acciones. En
primer lugar, analizar la si-
tuacién en la que se encuentra
la empresa, marca y sector en
relacién a la intensidad del
golpe que recibi6 de la pan-

Segin los pronésti-
cos de consultoras
especializadas,
muchos habitos de
consumo adquiridos
durante la pandemia
se mantendran en el
periodo posterior al
covid-19.

larevision de laestrate-

gia de marketing.

demia. De acuerdo al rubro, el
impacto puede ser alto, bajo o
medio.

Por otra parte, es nece-
sario evaluar la idiosincrasia
del consumidor pos covid-19.
Segtin los prondsticos de con-
sultoras especializadas, mu-
chos habitos de consumo ad-
quiridos durante la pandemia
se mantendrin.

El creciente relaciona-
miento en linea entre marcas
y clientes es otro de los ele-
mentos que se deberd tener
en cuenta en el proceso de
revision de la estrategia de
marketing.

CANALES DIGITALES

Actualmente es esencial que los em-
prendimientos cuenten con un canal
digital, a través de un teléfono inteli-
gente y una aplicacion de mensajeria,
un sitio web o una tienda en linea.
Ademas, es indispensable la pro-
mocion del negocio o la marca en los
medios digjitales existentes. En este
sentido, las alternativas son: la publi-
cidad en redes sociales y Google Ads,
0 acciones organicas con el uso de las
plataformas mencionadas.

El principal desafio para los equi-
pos de marketing consiste en atraer la
atencion del publico objetivo mediante
los canales en linea. Para enfrentar
este reto, las campanas interactivas
representan soluciones eficaces, ya
que generan mayor fidelidad hacia la
marca en comparacion a la publicidad
unidireccional. Por otra parte, se carac-
terizan por el contenido de calidad y
posibilidad de establecer varios objeti-
vos en simultaneo.

LOENTE ProActiva S A

Campramiss o nBovacsn

¢Querés aumentar
los ingresos en tu

EMPRENDIMIENTO?

iTenés ganas de
profesionalizar tu

EMPRENDIMIENTO?

unipersonales

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

Te acompanamos desde la consultora
GENTE PROACTIVA S.A.

» Organizamos tu Departamento Administrativo
* Formacién y capacitacion en ventas
* Gestiones de formalizacion de empresas,

Contactos: Q © (982 186 969
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11:30 hs. | o
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ECONOMICO

Un producto mas de

?
A

gentedeprensas.a.

O unicanaL '@

PRECIOS PREFERENCIALES PARA EMPRENDEDORES

Bloques: ° Oportunidades de Negocios
* Empresariales

Beneficios: ¢ Conectas con tu publico
* Incrementas tus ventas Contactinos:

* Pocisionds tu marca 0981 228 649
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@ Salud bucal de calidad y

Golden Clinic se especializa en el cuidado |
bucal de las personas y brinda soluciones tra-
tando afecciones dentales que a futuro pueden
generar serias complicaciones a la salud en ge-
neral. El consultorio cuenta con los servicios de
extraccion, limpieza de caries, blanqueamiento,
protesis fija y removible. “Una de las facilidades y
ventajas que ofrecemos son las formas de pago
que pueden ser al contado o financiado hasta 24
meses. Ademas de calidad y profesionalismo en
cada tratamiento, entregamos confianza con una
garantia de hasta 3 anos en cualquiera de los
servicios realizados”, detalla la Dra. Belén Quin-
tana, propietaria.

El teléfono para consultas es el (0972) 743-
573y la direccion es Marcelina Estela Centurion
1710 esq. Domingo Savio, barrio Barcequillo de
la ciudad de San Lorenzo. En redes sociales se
encuentra como @GoldenClinicpy en Instagram y
Facebook.

;
confianza

™ Disciplina y defensa
personal para todas
las edades

La ninez y adolescencia son las etapas ideales
para integrarse en un arte marcial. En Taekwondo
Ruiz, los jovenes y adultos pueden aprender técnicas
de defensa personal con clases de taekwondo y kick
boxing.

Las clases se desarrollan de lunes a viernes de
14:00 a 19:00 hs. con previo agendamiento que in-
cluye entrenamiento y acondicionamiento fisico con
disciplina.

El gimnasio cuenta con promociones especiales
en las inscripciones para miembros de una misma
familia. Su propietario, Olegario Ruiz, detalla que
este tipo de disciplinas favorece el desarrollo de la
fortaleza al seguir entrenando aunque se esté can-
sado o adolorido.

“Se entrena durante 60 minutos con diversos ejer-

cicios para desarrollar las habilidades de cada alum-
no”, menciona.

El local se ubica en Panama 617 casi Honduras,
Villa Elisa. Para consultas, comunicarse al (0981)
716-271 con el maestro Olegario Ruiz o a través de
Facebook: Gimnasio de Taekwondo Ruiz/ Ole Ruiz.

[P Tecnologia y garantia como sello distintivo

Smart Services es una tienda de equipos |
celulares de gama baja, media y alta, acceso-
rios, venta de equipos informaticos e instala-
cion de CCTV de primera calidad, y cuenta con |
el sistema de pago de servicios esenciales.

Dario Rolén y Ricardo Rojas, propietario y
técnico del local, mencionan que su mision es
la de proveer tecnologia de punta con garan-
tia que permita a sus clientes alcanzar una
mejor productividad y rendimiento con sus
equipos.

“Nos comprometemos con el mejoramien-
to continuo de nuestros servicios a través del
conocimiento de nuevas tecnologias y asi cumplir
con las expectativas de funcionalidad y rentabilidad
de nuestros clientes”, detallan Dario y Ricardo.

El local también realiza servicio técnico en la repa-
racion de equipos méviles e informaticos, se destaca
de otras empresas por la confianza en las instala-
ciones y servicios, convirtiéndose de esa manera en

una empresa de referencia que avanza hacia el cam-
bio tecnolégico.

Smart Services se ubica en la ciudad de Euse-
bio Ayala sobre Ruta Independencia Nacional esq.
Teniente Rojas Silva. Contactos al (0981) 959-531.
Atiende de lunes a viernes de 07:30 a 17:00. En re-
des sociales esta como @smartservicespy.

I Sorpresas (inicas para

futuras mamas

Baby Boom Box vende regalos personalizados en ca-
jas de mdf para bebés que varian seglin su contenido en
diseno y cantidad.

El local busca opciones (Utiles para las futuras ma-
dres, cuenta con variados sets de babitas, opciones con
bodys y kits de higiene. La tienda ofrece 5 tipos de boxes
pero el cliente puede personalizarlo de acuerdo a su pre-
supuesto o agregar paquetes de panales para acompa-
nar su regalo.

Paola Fernandez, la propietaria de Baby Boom, co-
menta que se especializan en la inmediatez y practici-
dad en los envios al contar con un stock variado que
permite entregas en el dia.

“Cada caja es un regalo especial, pero también conta-
mos con la opcion de personalizarlo aliin mas. Podemos
agregar el nombre del bebé bordado por los sets de toa-
llas, elegir las telas e ir armando de acuerdo al gusto de
la persona que envia o de la tematica que eligieron para
la llegada del bebé”, indica Paola.

El local se ubica en la ciudad de San Lorenzo. Para
contactos, o envios atienden de lunes a sabados al
(0994) 250-205. En redes sociales se pueden apreciar
todos los productos disponibles en @babyboom.py.

EUSEBIO AYALA

pBuscan instaurar el Dia
del Soltero en Paraguay

Esta iniciativa nace en China en 2009 para concien-
ciar sobre el comercio online. La fiesta se convirtié6 en
uno de los principales dias de comercio, registrando un
récord con mayor consumo comercial de la historia y des-
de esa premisa la agencia Nasta lo trae a Paraguay con
una accion de e-commerce a gran escala de la mano de
importantes aliados comerciales.

Natalia Gill, gerente general de Nasta, manifesté que
el objetivo de este movimiento es romper el estigma so-
cial hacia las personas solteras vistas como incompletas.
“Por el contrario, celebramos la eleccién de muchas per-
sonas por permanecer solteras por decision propia como
un acto de libertad y autonomia”, dijo.

La fecha elegida es el 11 de noviembre (11/11), por
el hecho de que el nimero 1 representa a una perso-
na sola. Esta tendencia, llamada Self-partnered, busca
apreciar y estimar la solteria considerando el valor de la
autonomia, cuidado personal y desarrollo profesional.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py
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El Semanario de los Emprendedores

COMERCIANTES | PYMES | PROFESIONALES INDEPENDIENTES
ASOCIACIONES, GREMIOS, CLUBES DE EMPRESARIOS Y EMPRENDEDORES

. 595 21 681 237 | 595 21 681 239 | (0981) 849 589 | &= publicidad@gentedeprensa.com.py
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GERENCIAMIENTO

EMPRESAS FAMILIARES Y SU CORRECTO FUNCIONAMIENTO

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

ASPEN

FM102.7

 ESTILO
ASPEN

Lunesa Viernes de 14 a 16hs
Con Florencia Gismondi

®®E

www.radioaspen.com.py

1 manejo de una empresa
Einvolucra una gran can-

tidad de energfa, conoci-
miento y estrategia. La admi-
nistracién de un negocio no es
facil cuando se trabaja con la
familia o amigos cercanos.

Los roces laborales pue-
den terminar por quebrar un
grupo familiar o de amistad.
La mayoria de las empresas
tipo pyme son dirigidas por un
grupo de familiares o perso-
nas muy cercanas entre ellas,
quienes con un esfuerzo co-
mun logran llevar adelante un
negocio y convertirlo en una
empresa.

Empresas de este tipo de-
ben tener una base sdlida de
como se administrard el lugar
y quien asumird el puesto de
administrador.

Los cargos o departamen-
tos que forman parte de las
grandes empresas como el
drea de finanzas, marketing
o contabilidad pasan a tener
nombre y apellido, se ve en
muchos caso también que una
misma persona desempefia di-
versos roles o tareas.

Con el tiempo Yy las
experiencias las
actividades se reali-
zan de forma impli-
cita, muchas veces
con una mezcla de
espontaneidad y
facilidad.

El primer paso es determi-
nar quién ejecutara cada labor,
por lo general suele ser una de
las decisiones mas complica-
das ya que se pueden herir sus-
ceptibilidades. Por el bien de
la empresa sera necesario des-
vincular a un amigo o familiar
que no estd desempefiando
bien sus actividades.

A pesar de las diversas si-
tuaciones y escenarios por la
que atraviesan las empresas
familiares se destaca una gran
fortaleza que radica en la co-
municacién directa, confian-
za y lealtad, pero también se
encuentran debilidades como
el abuso de confianza y la
irresponsabilidad de algun in-
tegrante. Las claves para que
una empresa familiar resulten
son: ser estrictos, mantener las
cuentas claras, fijar horarios e
identificar las fortalezas y de-
bilidades de cada integrante.
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DAFER

Ofrece servicio de fotografia para
eventos especiales como, cumpleafios
infantiles, 15 afos, boda, baby show-
er, sesién pre-15 afios y mds. Para mds
informacion pueden contactar al 0991
793941

S

Dafer

Fotografias

Poty Py

Tienda online que se dedicaa la venta de
cactus, suculentas, hojas verdes y mds.
Ideales para decorar casa u oficina. Para
mds informacién pueden seguirle en las
redes sociales @potypy o contactar al

Poty P?:g

& ove2620744

Orlando Vera Agente de Saeguros."El
Seguro que necesitds, para las sorpresas
que no querés". Trabajamos con todas
las compafiias aseguradoras del pais.
Contactos al 0983 608 457

COMPARIAS QUE COMFIAR EN
MUESTRD TRABAID:
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Vanessa Ferreira Alquiler de vesti-
dos Ideal para 15 afios, bodas, bautizos,
graduaciones, para todas las edades.
Podes encontrarnos en las redes social-
es como Vanessa Ferreira Sauce entre
Andrés Insfran y Herrera - Luque. (0991)
331-060

e

Be Chic - Moda & Accesorios Sitio
de Ventas On Line. Moda y accesorios.
Contamos con delivery en Asuncion y
Gran Asuncion. Buscanos en el Face-
book como Be chic - Moda & Accesorios
Whatsapp 0972 159 690

HENOI. Huerta urbana, contamos
con semillas, almacigos, plantines, de
hortalizas y aromaticas, minihuertas
y jardines verticales. Asesoramiento y
contactos al 0981849589. Costos espe-
ciales para montaje de Huerta en mini
espacios, patios o balcones.
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Saldn de Belleza Nancy Todo lo nece-
sario para que una mujer se vea bonita;
peluqueria, manicura, pedicuro y mucho
mds. Teléfono: 0982 243 671

Jardinero para formar parte de una
prestigiosa empresa de limpieza con
disponibilidad de tiempo completo. Los
intresados contactar al 0982 549 865

Terreno 12 x 30 metros en el barrio
Santa Rosa de la localidad Moras Cué
de la ciudad de Luque - Limpio. Precio a
negociar al 0982 687 257.

Mecanico y chapista para trabajar
en importante representante de au-
toméviles. Con conocimientos de nuevas
técnicas de trabajo. Llamar al 0981 126 804

Servicio de electricidad Instalaciones
monofasicas y trifasicas, cableados de
construcciones, nivelaciones de carga.
Teléfono 0981915 079. Sr. D. Duarte.

Abogado Junior para iniciarse en ell
dmbito legal y poner en préctica sus
conocimientos académicos. Llamar al
0981881067

Pintor de obras El sefior Osvaldo
Basualdo especializado con las mejores
técnicas de pintura.

Teléfono: 0981487 085

Manicurista para salén de belleza
con afios de experiencia en el mercado,
para la zona de Villa Morra. Interesadas
pueden llamar al 0976 319 046

Maquillaje  dia, noche, apli-
cacion de pestaias perfilado
disefio de ceja en henna a domicilio.
Teléfono: 0981408 812

Contador para consultoria contable
en la zona de Capiata, con manejo ex-
celente de herramientas informaticas
contables. Llamar al 0985 422 626.

Ensefianza Particular Matematicas
tercer ciclo(7, 8, 9) fisicay quimica nivel
medio. Contactar al nimero telefonico
0961969 849.

Chef para refinado local gastrondmico
en horarios rotativos con interesante
salario mas beneficios. Profesionales
llamar al 021510 644
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PIZZAS

Servicio de primerisima calidad para
reuniones cumpleanos, eventos, etc,

VARIEDAD DE GUSTOS EN PIZZAS ¥ LOS DOMINGOS
OFERTAS DE ASADD A LA ESTACA Y A LA PARRILLA

Les esperamos en: Defensores del Chaco ef
24 de Julio y San Jose - San Lorenza, Paraguay

RESERVAS AL
(0986) 917 732
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ARQLITERERCTOE

TROYECTOS
HABITACIONALES,
COMERCIALE S
Y FARQLIZACION.

* ARCHLITECTURA, 2on
FEMNGSHLI

IN

Tel.: (021) 677 131
Cel.: (0984) 392 843

nuestra mayor

e-mail: logistica®invesa.com.py

9 afios de experiencia
avalan nuestro trabajo

ESA

La Primera verificadora de datos del pais
que ayuda a reducir ostensiblemente
la morosidad crediticia

virtud.

SECCIONES DISPONIBLES
AGRUPADOS/CLASIFICADOS

PRECIOS PREFERENCIALES

PUBLICA CON NOSOTROS

PRENSA

El Semanario de los Emprendedores
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L. 595 21 681 237 | 595 21 681 239 | (0981) 849 589 | &= publicidad@gentedeprensa.com.py

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< lectores@gentedeprensa.com.py
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SABORES; Y/ ARTE!
Calidad en cada bocado

Sabores y Arte es
un local gastro-
némico dedicado
a la elaboracion
de tortas, dulces
y minutas para
eventos especia-
les como cumplea-
nos, aniversarios,
eventos sociales o
empresariales.

in importar la hora o el
Sdl’a, las minutas, como

empanadas de carne,
pollo, jamén y queso, son
algunas de las mejores
opciones saladas. Para el
almuerzo, las comidas tra-
dicionales como milanesas,
tartas y sopa paraguaya son
de la preferencia del publi-
co.

En la seccién de confite-
ria, los visitantes encontra-
ran pastafrolas, marmola-
das de chocolate, vainilla,
alfajores en general, bollos
con sabrosos rellenos de
guayaba, dulce de leche,
entre otros.

La especialidad de Sa-
bores y Arte es conjugar
sabrosura con las mejores
ideas en decoracién con sus
tortas personalizadas. Los
clientes envian sus ideas y
el local se encarga de pro-

ducirlo. Para los que gus-
tan del chocolate; esta la
opcién de adquirir un kilo
de torta con bizcochuelo de
chocolate, relleno de dulce
de leche, chantilly de cho-
colate, dulce de leche con
cacao y chispas de choco-
late con decorado de bafio

de chocolate y brigadeiros
a tan solo G. 50.000.

Otra opcién son los
bizcochuelos de vainilla
con 3 rellenos: dulce de
leche, chantilly de vainilla
y chantilly saborizado con
dulce de leche con un pre-
cio base de G. 60.000 que

.........
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Suscribite aqui:

Tel: 4595 21 677 140

681 237

Tel: +595 982 414 122

suscripciones@gentedeprensa.com.py

(© (0981) 228-649

Brindarla mejor o patTOS

calidad en cada
producto es la
principal mision.

varia de acuerdo al relleno
o terminaciones.

Los interesados pueden
hacer sus pedidos con anti-
cipacion a través del (0981)
892-606 en cualquier hora
del dia o contactar a través
de las redes sociales.

Direccion: 11

de Setiembre ¢/
Independencia
Nacional, barrio
Santa Ana, San
Lorenzo.
Contactos:
(0981) 892- 606.
Facebook:
@SaboresarteSyA

(9l ASOCIACIONES

tiempo
&

JUEVES
Max: 26°
Min: 20°

VIERNES |
Max: 31° &

Min: 21°

SABADO
Max: 32°
Min: 22°

&

DOMINGO
Max: 31°
Min: 23°

LUNES r
Max: 32°
Min: 18° -

MARTES
Max: 35°
Min: 24°

MIERCOLES

Max: 32° & »

Min: 24° ifedl

CONTACTOS
UTILES

== AMDE
(B21) 291 001/20

= COPACO 118

m ESSAP
0800-11-0800162

= EMERGENCIAS MEDICAS
(321} 204 BOO

= LA PELU DE RAQUEL
(881 836 212

= METALURGICA FRANCI
(321} 576 562

= HB SERVICE
{0E81) 803 310

= GYE DISTRIBUIDORA,
(D81} 742 047

= TIENDA ADRISOL
(CETE) 342 077

= PANADERIA FLECHA
(D84} 4B7 059

m HIERRDS ACIRON
(OE81) B58 265

= ROGAVET
(FO81) 281 276

= TALLER ALTA GAMMA
{B21) 765 105

== Hed Impulsora de Emprendedones
(IMCLNA)
Ted (021) 585 540 ol 542 int 154

= Agociacion Paraguaya de
Empresanas, Ejecutras y
Frofesionales (AFEF)
Ted (021) 452 725

™ ASOCiacion dé Empresanos
Crebanos (ADEC)
Tol (021) 202 230

= Asociacion de Jovenes Empresancs
dal Paraguay (AJE) (0966) 65T 555

= Escuela de Administracion de
Negocios (ECAM)
Tel (021) 213 872

PRENSA

El Semanario de los Emprendedores

Sabias que para que una marca pueda
dirigirse mejor a sus targets debe
tener en cuenta lo siguiente:

- Ser espedifico con el target
- No quedarse con un solo target
- Separar la segmentacion

PAUTA CON NOSOTROS 3 0981 22 86 49

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

Fuente: NAUTA



