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Karina Calderén, propietariade. "
Variadito Tienda de Regalos

“L0S GRANDES
PROYECTOS |
NACEN DE UNA
PEQUENA IDEA”. '

MB BOUTIQUE: El apoyo faTllléary nps
queno aporte de capita
UN DESTACADO DE operativo hicieron reali-
LA ALTA COSTU RA dad el sueno de Karina.
La tienda, enfocada en el alquiler, venta A partir de ahi empez0 a
y confeccion de vestidos sobre medida construir un nuevo mun-
para bodas, 15 anos, damas de honory do y modelo de vida.

madrinas, cuenta con disenos y precios
atractivos para su clientela. +PAGINA 12

rA' Y ASUNCION
DIONNE Y KUKATAFAMA SE
ENFOCAN EN MAYORISTAS

Ambos negocios tienen productos con pre-
cios especiales para aquellas personas que
buscan generar ganancias extras o incorpo-
rar nuevos articulos a sus comercios.

+PAGINA 3 +PAGINA 4

<ANO 5. EDICION 294

LA EDUCACION EdUCGCIon
PARAGUAYA

Los desafios que enfrenta la educacidon como factor deter-
minante para el mejoramiento de las condiciones de vida
de la poblacién, son cada vez mas complejos debido a los
cambios sociales, politicos, econémicos y culturales, ade-

EI seman ario de IOS empren dedores mas de los rezagos historicos en materia de educacion.
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INAMISMO JOVEN

El 70% de la poblacmn paraguaya eslt: nstituido por personas de 35 anos para abajo, lo
que demuestra la fuerza*trabajadora y dinamica que tiene el pais para crecer. En la actualidad
se analizan cuales son los desafios que debe superar este segmento. -PAGINA2

MARKETING ACTUALIDAD

XTSI (0:7\  PROPUESTAS DE VAI-OR . Y INGRESO,AL
DE FRONTERA CON'BRASIL” PARA LAS VENTAS cicnvoo (I CIBERESPACIO

Es ne_cesarlo punt“_a_“z,_a_r las Desde la Camara Paragua-
soluciones y beneficios que se
ofrecen. Mas alla del tama
de la empresa, la propuesta de
valor es un proceso al que los
emprendedores deben pres

ya de Comercio Electronico
(Capace) orientaron sobre
cipales tipos de pla-
" -taformas existentes en la
actualidad para el comercio
electronico. +PAGINA 6

El lunes pasado se informd acerca de un plan de
restablecimiento del turismo de compras para facili-

: AL i ; atencion. Estaes | Se P
tar la tan ansiada reactivacion-economica. « ¥
RS tomar las decisiongs*eorrectas. ‘ ‘
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a poblacién de Para-
Lguay estd conforma-

da, principalmente,
por personas que se en-
cuentran en la franja eta-
ria activa, es decir, de 15
a 65 afios.

De acuerdo a los da-
tos proyectados por la
Direccién General de
Estadistica, Encuestas y
Censos (DGEEC) has-
ta el 2025, nuestro pais
mantendria esta parti-
cularidad durante las
proximas décadas. Es
decir, existe un bono de-
mografico que comenzd
a materializarse y que es
necesario aprovechar.

Segtn los reportes de
la DGEEC, la tasa de de-
pendencia demografica
(TDD) para el 2025 seria
de 0,5. En otras palabras,
por cada persona en Si-
tuacién de dependencia
tendriamos a otras dos
en edad potencialmente
activa.

La TDD mide la pro-
porcién de personas en
edad infantil (0 a 14
afios) junto con los que
encuentran en la eta-
pa de vejez (65 afios y
maés), y en relacién a la
poblacién en edad activa
(15 a 64 afios).

Dinamismo juvenil

El 70% de la poblacién
paraguaya tiene menos
de 35 afios, destaca So-
ledad Nuflez, exministra
de Viviendas. Es decir,
el pais tiene una fuerza
trabajadora dindmica y
formar parte de ese seg-
mento trae consigo mu-
chas responsabilidades,
seflalaba durante una
charla en linea.

Desafios para el futuro

La exdirectora de la
Fundacién Techo ex-
presé que la pandemia
proyecta un escenario
incierto de proporciones
dificiles de medir, y es
el reto mas grande para
la humanidad de los ulti-
mos cien afios.

“Nunca se navego con
el nivel de incertidum-
bre que hoy tenemos.
Es la gran dificultad de
nuestra época y lo con-
tinuard siendo una vez
terminada la pandemia.
El virus llegé para revo-
lucionar nuestras vidas y

Se necesita

el escenario
propicio para la
poblacion activa
del pais.

Uno de los principales capitales que tiene Paraguay es su bono de-
mografico, con una poblacidon mayoritariamente joven que debe ser
el elemento esencial en el periodo de pospandemia.

Soledad Nuiez

no sabemos lo que viene
para el futuro”, sefiald.

Los emprendedores
son los mejor entre-
nados para navegar en
esta coyuntura, sostuvo
la exministra. Este seg-
mento se caracteriza por
la capacidad de innovar
y plantear nuevas solu-
ciones para quebrar la
inercia en la que nos en-
tramos, sefialo.

FABRICAR LAS OPORTUNIDADES

Uno de los temas que saltan actualmente en
todos los debates sobre la situacion actual es la
posibilidad de transformar la crisis en oportuni-
dades. Sin embargo, para que esto suceda es
necesario crear un escenario propicio. “Es cierto
que podemos tomar las amenazas y transfor-
marlas en oportunidades. Sin embargo, esto no
se da simplemente por anadidura”.

Ninez sefald que es necesario establecer un
trabajo planificado para generar las condiciones
que permitan la construccion de un futuro con
mas posibilidades, en un pais que acarrea debili-
dades y desafios del pasado. En este sentido, la
fuerza de los jévenes y el espiritu emprendedor
son dos de los atributos esenciales en la bus-
queda de oportunidades. Por lo tanto, deberian
representar los principales focos de impulso en
las estrategias de reactivacion econémica que
se tienen. “No seamos ingenuos, quedandonos
de brazos cruzados y esperando simplemente
que la crisis se traduzca en una oportunidad de
un futuro mejor”, indicé.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

CIFRAS
0 5 A) es la tasa de dependencia

demograflca proyectada para el 2025. Es
decir, por cada persona en situacion de de-
pendencia se encuentran otras dos en edad
plenamente activa.

1)
70 A) de la poblacion paraguaya tiene
menos de 35 aios, lo que otorga al pais
una fuerza trabajadora dinamica.

“No seamos ingenuos, quedandonos de
brazos cruzados y esperando simplemente
que la crisis se traduzca en una oportunidad
de un futuro mejor”.

BONO DEMOGRAFICO

Este es el periodo donde la poblacion acti-
va e inactiva en edad de trabajar supera en
cantidad a las personas econémicamente de-
pendientes, como ninos y adultos mayores.
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Karina Calderdn, propietaria de Variadito Tienda de Regalos

“LOS GRANDES PROYECTOS |
NACEN DE UNA PEQUENA IDEA”

Tras golpear varias puertas en la busqueda de empleo, Karina busco una
solucion a su situacion. Gracias a su familia y a la ayuda de su abuela con
un pequeno capital emprendid su propio camino hacia la independencia
con una tienda de regalos.

arina Calder6n cursa
Kla carrera en Ciencias

de la Educacién, con
el objetivo de dar inicio a
su vida profesional, buscé
empleo en muchos luga-
res, sin éxito. Tras varios
intentos sin buenos resul-
tados, decidié buscar otras
alternativas para paliar su
situacion.

“Me considero una per-
sona muy creativa y mas
con la carrera que estudié,
a través de ella exploté al
maximo mi imaginacién y

de esa forma naci6 Variadi-
to Tienda de Regalos, que
se centra en la elaboracion
de canastas y regalos per-
sonalizados”.

Entre los principales
desafios que tuvo que en-
frentar, fue romper con la
barrera del miedo a inten-
tar cosas que nunca habia
hecho. Una vez atravesado
el primer obstaculo, vino el
desafio de ser reconocida
por las personas.

“Mi meta es conseguir
que mi negocio sea cono-

MENSAJE A EMPRENDEDORES

Tomar la decisiébn de emprender no es una
tarea facil; sin embargo, para Karina no existen
los momentos de duda y al momento de tener
una idea es fundamental llevarla a cabo has-
ta el final. En todo momento resalta que sin la
fe puesta en Dios no hubiese podido construir
nada.

“Si luchas con la ayuda de Dios la recompen-
sa es el doble, debemos entregar positividad y
mas en estos tiempos donde la confianza y el
carino son los pequenos detalles que marcan

la diferencia”, finalizo.

cido, es dificil en
estos tiempos te-
ner clientes nue-
vos. Lo impor-
tante es ganar
terreno a través
de los produc-
tos que ofreces
y por sobre
todo demostrar
la calidad de
los mismos”,
mencionod.

Ademés, ’
con mucha
ilusién resal-
ta que uno de
sus objetivos a largo plazo
es ayudar a otras personas
con fuentes de trabajo que
por diferentes motivos no
pueden acceder a un em-
pleo digno.

2

Objetivos y metas claras

Karina Calderén se consi-
dera una persona bastante
optimista, comenta que
desde el primer momento
se enfocd en objetivos y
metas de corto y largo pla-
zo, resalta que una buena
administracién es la clave
para sacar adelante cual-

quier tipo de ideas.

“La paciencia es otro in-
grediente del éxito, se debe
entender y comprender las
situaciones adversas que
se presentan a diario. Em-
prender exige el 100% de
nuestro tiempo y compro-
miso”.

La familia de Karina
jugdé un rol importante
en la historia de su creci-
miento, entre ellos resalta
la abuela de la joven em-
prendedora que le entregd
un pequefio capital para
dar inicio a su suefio.

PRENSA 3
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Dajos del emprendimiento
Variadito Tienda de Regalos elabora canas-
tas de.desayuno, cajitas sorpresas, ramos,
bandejas especiales, acompaiiados de dulces
tortas, alfajores, globos, peluchesy cotillones,
l|-)erson(;:1_l(ijzados hechos a mano.

0s pedidos se solicitan via WhatsApp al
((_)975_)’254-170, con la opcion de rgt'i)rar enla
d_lreccmn Km 21, Ruta 2, Rojas Cafadas de Ia
c|u§1ad de Capiata o ser enviados a través de
delivery de lunes a sébados. En redes sociales
Se encuentra como Cositas Variadas en Face-
book, y como @Tiendaderegalosvariadiito-py.
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OPORTUNIDADES DE NEGOCIOS

ACCESORIOS Y REGALOS

EXCLUSIVOS PARA
POTENCIAR VENTAS

ionne es una tienda
enfocada en la ven-
ta de todo tipo de

accesorios de bijouterie
en acero inoxidable como
aros, anillos, collares,
diademas y también en la
elaboracién de cajas per-
sonalizadas de regalo.

Su producto més des-
tacado son las diademas o
binchas. Lucero Barreto,
como propietaria, comen-
ta que si bien existen bas-
tantes tiendas enfocadas
en la venta de accesorios,
Dionne se destaca de las
demads por sus productos
hechos a mano pensados
en los gustos de cada
cliente desde la tela, co-
lor, apliques y detalles en
cada bincha.

“Cuidamos cada deta-

lle que va desde la elec-
ci6én de la tela hasta el
aplique que usaremos
para que cada cliente ten-
ga una opcién que vaya
a su personalidad acom-
pafiado de practicidad.
Todos pueden usar los

accesorios, solo deben
animarse a probar cosas
nuevas”’, menciona.

Por todo el mes de
primavera estd con la
promocién de scrunchies
con lazo mas una hebilla
de regalo a G. 15.000.

—

™

T
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CONTACTO Y DIRECCION

Teléfono: (0971) 221-847.
Instagram: Dionne_shop.

MAYORISTAS

Para captar mas clientes y ofrecer a emprende-
dores la oportunidad de abrir sus propios negocios,
ofrece precios mayoristas en turbantes lisos a
G.10.000, diademas con perlas o accesorios a G.
12.500, trenzados con perlas a G. 15.000 o sin
detalles a G. 13.000. Los scrunchies, en cambio,
estan a G. 5.000 los simples y a G. 8.000 con la-
zos. Todos a partir de 6 unidades surtidas.

TERMOS Y HOPPIES CON DETALLES
UNICOS PARA REGALAR O EMPRENDER

‘¢ ukatafama”  es
una tienda on-
ine que ofrece

termos ploteados de mate

y tereré, hoppies y autoce-

bantes. Ademés cuenta con

hermosas cajas de té per-
sonalizadas con diferentes
divisorias segtin necesidad
del cliente. Tatiana Ser-
na, la propietaria, comenta
que la tienda se enfoca en
satisfacer al cliente con los
mejores disefios y por sobre
todo cumplir con todas las
exigencias requeridas. Pue-
de personalizar su pedido
con fotos, frases, nombres
o logos.

Combos especiales

Los equipos de mate cons-
tan de un termo de 1L con
pico y manija de acero
inoxidable, una guampa,
una yerbera mas una bom-
billa de regalo.

Los kits de tereré van
con termo frio/calor de
1.3L ,1.9L y 2.5L en acero
inoxidable acompaifiado de
guampa y yerbera o bien

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< Iectores@gentedeprensa com.py

CONTACTO Y DIRECCION

Facebook: Kukata Fama

Instagram: Kukata_fama

Contactos: (0991) 925-372 con servicio
de delivery y envios a todo el pais.
Horarios de atencion: via WhatsApp de
7:00 a 18:00 hs. de lunes a sabados.

solo el termo y guampa con

una bombilla de regalo.
Los interesados en tra-

bajar con los productos de

Kukatafama para la reven-
ta, tienen la opcién de ad-
quirir termos a precio ma-
yorista a partir de 10 kits

_ASUNCION |

VALOR
AGREGADO

La buena atencion y
el plasmar la idea de un
cliente en el producto
final es la cualidad prin-
cipal de la tienda. Por
eso tienen trabajos de
primera calidad donde
se cuida cada detalle
desde la resolucion de
las fotos o logos hasta
la combinacion de co-
lores.

Tatiana ademas co-
menta que el hombre
del local nace de la fu-
sion de nombres de su
familia, “Kukatafama
es el nombre abreviado
de mi familia, mis 2 hi-
jos Lucas que es KUKA
(apodo), TA de Tatiana
FA de Fabrizio (segundo
hijo) y MA de Martin,
nombre de su marido”,
senala.

con una sefia del 50%, el
dia de entrega se cancela la
totalidad. El pedido se en-
trega una semana después
de haberlo solicitado.
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APRUEBAN EL PROTOCOLO SANITARIO
'PARA LA. REAPERTURA DE FRONTERAS

Tras una reunlon"del Poder; EJeCUtIVO el lunes pasado .comunicaron que el pri-

mer punto fronterlzo sera eI que une Ciudad del Este con F??deeY

1 protocolo fue ela-
Eborado por el Minis-

terio de Salud Pu-
blica y Bienestar Social
(MSPyBS) en conjunto
con la Direcciéon General
de Migraciones. El docu-
mento establece un plan
de restablecimiento del
turismo de compras para
facilitar la tan ansiada

Se tiene previsto
aplicar un plan
similar para la zona
de Salto del Guaira
y Pedro Juan Caba-
llero.

reactivacion  econdmica
de las zonas comerciales

fronterizas, bajo estrictas
exigencias sanitarias.

Uno de los puntos pro-
puestos es la creacién de
un cordén sanitario en el
area comercial, que serd
delimitada en consenso
con las autoridades loca-
les.

El protocolo de seguri-
dad también implica con-

PRESENTARON EL SELLO
DE MODA SOSTENIBLE

I lunes pasado, me-
Ediante una presenta-

cion por Facebook
Live, lanzaron el “sello de
moda sostenible”. Esta es
una iniciativa de la Aso-
ciacién Industrial de Con-
feccionistas del Paraguay
(AICP), que cuenta con el
apoyo de la Misién Técnica
de la Reptblica de China
(Taiwén) y el Ministerio de
Industria y Comercio (MIC),
a través del Proyecto de For-
talecimiento de la capacidad
del Sistema de Orientacién
para las Mipymes de Pa-
raguay.

Es importante recor-
dar que la AICP, desde el
2019, brinda capacitacio-
nes a empresas, colabora-
dores y emprendedores en
el marco de los Objetivos
de Desarrollo Sostenible
(ODS).

El objetivo de este pro-
yecto es contribuir social
y ambientalmente a través
de la moda sostenible. De
acuerdo a lo mencionado

La iniciativa busca generar conciencia social y ambiental.

por Adriana Chaparro, ge-
rente general de la AICP,
busca despertar la con-
ciencia de toda la cadena
de valor sobre el impacto
positivo que puede gene-
rar la industria en el medio
ambiente y en la sociedad.

Senald, igualmente,
que la moda sostenible es
una tendencia global. Ba-
sicamente, se enfoca en la
generacién de consumido-
res responsables y marcas
que contribuyan a la causa

mencionada.

A nivel local, las em-
presas  nacionales  se
propusieron alinear sus
procesos productivos 'y
comerciales, mediante la
incorporacién  criterios
de sostenibilidad. Con
la adopcién del sello de
moda sostenible podran
medir sus acciones y co-
municar el impacto que
generan, como sucede en
Barcelona, Madrid, Co-
lombia y Pert, sefiald.

T o

troles posteriores en las
salidas principales de Ciu-
dad del Este, ya sea con
destino a Hernandarias o
con direccion a Presiden-
te Franco, sefial6 Angeles
Arriola, titular de la Di-
reccién General de Migra-
ciones.

Se tiene previsto un
plan similar para la zona

— =2 .71.."\-

En relacion a las
ciudades fronteri-
zas con Argentina,

se requiere de
tramites a nivel de
las cancillerias.

de Salto del Guaird y Pe-
dro Juan Caballero. Sin

gqg_azu (Brasn)

embargo, para las ciuda-
des fronterizas con Argen-
tina se requiere de ciertos
trdmites que se deberdn
llevar a cabo a nivel de las
cancillerias.

La reapertura gradual
serfa concretada tras la
oficializacion de los tér-
minos entre los mandata-
rios de Paraguay y Brasil.

7 anos de experiencia
avalan nuestro trabajo

La Primera verificadora de datos del pais
que ayuda a reducir ostensiblemente

Tel.: (021) 677 131
Cel.: (0984) 392 843
e-mail: logistica@invesa.com.py

nuestra mayor
virtud.

la morosidad crediticia

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< lectores@gentedeprensa.com.py
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DIVISION POR EL
TIPO DE SOFTWARE

Por otra parte, se pueden dividir de acuerdo al
tipo de software: plataformas de desarrollo propio,
espacios prearmados, y SAAS (Software as a Servi-
ce).

El desarrollo propio consiste en la construccion
de una tienda desde cero. Es decir, se contrata a un
desarrollador o una agencia que se encarga del di-
seno y la creacion del sitio web. Para esta alternativa
no se admiten plantillas ni plataformas prefabrica-
das. En cambio, esta alternativa es mas costosa y
requiere mayor tiempo. Asimismo, puede demandar
actualizaciones, lo que representa depender de un
desarrollador.

Este modelo permite la posibilidad de contar con
un sitio exactamente a medida, funcional y estético.
Ademas, no tiene costo de operacion una vez que la
plataforma se encuentre activa.

En el caso de las plataformas prearmadas se
utilizan modelos ya existentes para desarrollar tien-
das en linea, sin la necesidad de iniciar desde cero.
Esta opcion requiere menos costos y tiempo, brinda
una flexibilidad intermedia, y un amplio universo de
extensiones para agregar al sitio. En contrapartida,
las plantillas, muchas veces, limitan la capacidad de
diseno. EI SAAS es un servicio contratado que es-
tablece una estructura ya armada y el comerciante
solamente debe realizar minimas configuraciones.
Este tipo de plataformas se puede poner en marcha
en poco tiempo y requiere inversiones muy bajas. En
relacion a los contras, plantea costos por ventas y
ofrece menor flexibilidad, es decir, uno debe adap-
tarse al esqueleto que esta disponible.

Asuncion, 24 de setiembre de 2020
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PLATAFORMAS

PARA INTEGRARSE
AL MERCADO DE

e ——

CIBERESPACIO

La comercializacion por medios electronicos es indispen-
sable para diversos emprendimientos. Sin embargo, es
necesario conocer las alternativas para optar por la que
mejor se adapte a las particularidades especificas.

na de las grandes
incégnitas para los
emprendedores es la

eleccién de la plataforma
digital que se acomode a
sus objetivos. Actualmente
existen distintas alternati-
vas, lo que agrega un punto
de dificultad al proceso, es-
pecialmente para aquellos
que no estan familiarizados
con estas tecnologias.

José Szwako, presiden-
te de la Camara Paraguaya
de Comercio Electrénico
(Capace), orientd sobre los
principales tipos de plata-
formas existentes en la ac-
tualidad para el comercio
electrénico, los aspectos
positivos 'y negativos cada
una de las alternativas.

Sefial6 que la eleccion
depende de la necesidad
del emprendimiento, de sus
caracteristicas particulares
y, posteriormente, del pre-
supuesto destinado al pro-
yecto.

Division por modelo de
negocio
De acuerdo al modelo del

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

José Szwako, presidente
de la Capace

La eleccion depende
de la necesidad y
las caracteristicas

particulares de cada

comercio, como
también del presu-
puesto destinado al
proyecto.

negocio, pueden ser tien-
da propia y marketplace
(mercado virtual). En el
primero existe una rela-
cién directa entre el co-
mercio y los clientes. En
cuanto a sus fortalezas,

PLATAFORMAS
PARA SERVICIOS

Muchas veces, cuando se habla de plataformas
para comercio electrénico, uno directamente rela-
ciona a productos. Sin embargo, en la actualidad
existe un mundo de posibilidades para ofrecer ser-
vicios a través del ciberespacio.

Para brindar servicios de consultoria es indis-
pensable contar con un sitio web y presencia en
redes sociales, senald Szwako. Entre las alterna-
tivas disponibles para crear un portal, mencion6

Fiverr y Workana.

menciond que es una vitri-
na exclusiva para produc-
tos propios, es mds facti-
ble el posicionamiento en
Google, y se evitan los
costos operativos sobre
las ventas. En contrapar-
tida, esta opcion requiere
mayor inversién y trabajo
para su desarrollo.

El segundo caso es una
especie de supermercado
en linea, donde muchas em-
presas ofertan sus productos
y la plataforma actiia como
intermediaria.

Con el marketplace se

presenta una situacién in-
versa a la tienda propia. Es
decir, exige menor inver-
sién, el emprendedor solo
debe enfocarse en cargar
los productos y los precios
a la plataforma. Sin embar-
go, esta alternativa plantea
un campo de batalla entre
muchos comercios, ade-
mds existe un costo por las
ventas realizadas. “Para el
consumidor el marketplace
es positivo, porque quizis
sea la maxima expresién de
un mercado de libre compe-
tencia”.
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PRECIOS PREFERENCIALES PARA EMPRENDEDORES

Bloques: ° Oportunidades de Negocios
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NEW YORK TIMES gES TSELLER

LIBROS

Measure
MEASURE WHAT MATTERS ' .
Para ser un buen gerente, usted tiene que saber medir What
si las metas que ha fijado para su companiia se estan
cumpliendo o no. Y tiene que medir lo que realmente | | l\’IaTteIs

importa para que su empresa tenga éxito. Esa es la
promesa de este libro. John Doerr, un reconocido
inversionista de capital de riesgo, explica, a través de
los casos de personajes como Bill Gates y Bono, o de
empresas como Google, cémo establecer y medir las
metas prioritarias en una compania, y como hacer

gue estas sean transparentes para asf alinear los esfuer-
z0s de todos los empleados de una organizacion.

Uno de los ejemplos que cita el libro es el de Google. En 1999, meses después
de su fundacion, Doerr invirtio 12,5 millones de délares en esta compania, y

fue él quien les ensefid a Larry Page y Sergey Brin cémo medir sus metas. El
libro dice que ellos tenian una tecnologia asombrosa, mucha energia y grandes
ambiciones, pero no contaban con un plan de negocios real, ni sabian como
tomar decisiones duras, priorizar 0 mantener a su equipo enfocado; ni siquiera
tenian claro cudles eran los datos relevantes a los que debian hacer seguimiento
para sacar adelante su joven empresa. jLe suena familiar el escenario? Este libro
puede ser lo que necesita.

SECRETS OF SAND HILL
ROAD SECRETS OF

Al comienzo de este libro se plantean dos preguntas . SAND HILL y
que todo emprendedor seguramente se ha hecho: ;a \\\ ROAD
puerta cerrada, qué dicen sobre su emprendimiento
los inversionistas de capital de riesgo? y jqué puede
hacer usted para influir en esa conversacion? ‘Secrets
of Sand Hill Road’, cuyo nombre se debe a una via en
la que estan ubicadas varias de las mayores firmas de
capital de riesgo de Silicon Valley, le puede dar las
respuestas a esas y muchas otras preguntas.

Scott Kupor dice que lo que buscaba con este libro es demo—

cratizar las oportunidades, al desmitificar a las empresas de capital de riesgo y
explicar como funcionan. Esta obra revela cémo piensan los inversionistas de
capital de riesgo, cémo deciden donde y cudnto invertir, y cémo los emprende-
dores pueden obtener el mejor trato posible.

LEADING DIGITAL

Esta es la lectura ideal para aquellos empresarios que

todavia piensan que la transformacion digital solo es

relevante para las empresas de ciertas industrias, como

la tecnologia y el entretenimiento. En esta obra, los
autores hablan de cémo las nuevas tecnologias les estan
dando un giro a compafias de todas las industrias y
estan abriendo nuevas posibilidades. Con base en una
investigacion con cerca de 400 empresas (en su mayorfa
grandes y diferentes a las de mundo de la tecnologia),
este libro ofrece una guifa sobre los principios y practicas
que producen una transformacion digital exitosa, una
que le permita a una compania ya establecida ser mas
productiva, mejorar la experiencia de sus clientes y reinventar el modelo de
negocios, a través de tecnologias y tendencias como el big data, los robots, las
redes sociales, la computacion en la nube y los dispositivos méviles.

MBA PERSONAL

Si quiere aprender rdpidamente sobre negocios, le reco-
mendamos este libro. Este resume en 500 paginas, y con
un lenguaje sencillo, los principales aspectos de temas
como negocios, mercadeo, finanzas, ventas y administra-

cion.
El titulo del libro se debe a que su autor opina que uno PE RSO NAL

puede conseguir la misma cantidad de conocimientos
que una persona que realiza un MBA (una maestria en
negocios) leyendo una selecciéon de buenos libros sobre
el tema, sin tener que gastar una millonada. Si usted
piensa algo parecido, este es un buen libro para empe-
zar a prepararse por su cuenta. Seracls

OKRs - The Simple Idea
That Drives 10x Growth

Jﬂhn Doerr

terarma s ot ey
"“‘“’“" B Batr g B Gy

2 o, B g

/ Venture Capital
and How to Get It

Scor"r KUPOR

MER | ANUREW Moaree

ARG B b s € kit o s casme s
Inuau-;.l‘hnainm

Lo que se aprends en un MEs,
porel precio de un librg

10SH KAUFMAN

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

Ser exitosos a menudo sig-
nifica aprender de aquellas
personas que ya lograron
sus metas. Tener un mentor
es una excelente “bendi-
cion” para un emprendedor,
pero no todos tienen la
fortuna de encontrar a uno
rapido. Te dejamos 10 tips
para emprendedores jove-
nes que te inspiraran si aun

/4

no encuentras a un “guru
que te guie de manera per-
sonal.

. Desafiate a ti mismo

Richard Branson suele de-
Cir que su mayor motivacion
es desafiarse a si mismo. El
trata la vida como si fuera una
eterna universidad donde se
puede aprender algo nuevo
cada dia.

2. Trabaja en lo que te
importa

No cabe duda que mane-

jar un negocio requiere de
tiempo. Steve Jobs notd que
la Unica manera de estar sa-
tisfecho con la vida es trabajar
en algo en lo que realmente
crees.

. Corre riesgos

Nunca sabras lo que
pudiste lograr con tus es-
fuerzos hasta que te pongas
a trabajar. Jeff Bezos, CEO de
Amazon, dice que en su ca-
mino le ayudd entender que
no se arrepentiria tanto de
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fracasar como de no haberlo
intentado.

.Cree en ti mismo

Henry Ford lo dijo una vez:

“Si piensas que puedes hacer-
lo o que no puedes hacerlo,
estas en lo correcto”. Cree que
triunfards y encontraras las
maneras para superar los obs-
taculos. Si no lo crees, enton-
ces solo encontraras excusas.

. Ten una vision

El fundador de Tumblr,
David Karp, asegura que un
emprendedor es alguien

Envianos tus eventos y nosotros los
promocionamos en este espacio.

que tiene una vision y el
deseo de crearla. Mantén tu
vision clara todo el tiempo.

. Encuentra buenas

personas
Bien dice el dicho: "Quien
anda con lobos, a aullar se
ensena”. Reid Hoffman, co
fundador de LinkedIn, aseve-
ra que la manera mas rapida
de cambiar es rodearte de
personas que ya son de la
manera que tu quieres ser..

. Enfrenta tus miedos
Superar los temores no es

[® 0981.228.649

sencillo, pero debe hacerse.
Arianna Huffington, cofunda-
dora de The Huffington Post,
una vez dijo que la valentia
era como un musculo que
cuanto mas se ejercitaba, mas
fuerte se hacia.

. Toma acciones

El mundo estd lleno de
grandes ideas, pero el éxito
solo se logra a través de la
accion. Walt Disney una vez
dijo que la manera mas facil
de empezar algo es dejar de
hablar y hacerlo.

E-mail:

. Ten paciencia

Ningun éxito es inmediato
y todos alguna vez fueron
principiantes. Como una vez
lo aseguro el propio Steve
Jobs “si miras de cerca verds
que la mayoria de las historias
de éxito ‘inmediato’ tomaron
mucho tiempo”. No temas in-

vertirle tiempo a tu compania.

1 . Maneja tu energia
no tu tiempo

Tu energia delimita qué pue-

des hacer con tu tiempo, no

al revés.

avisos@gentedeprensa.com.py

JUEVES 24 DE SETIEMBRE
CERVEPAR

Evento: Beerstorming

Hora: 18:00 a 19:00
Plataforma: Zoom
Contacto: (021) 588-6666

JUEVES 24 DE SETIEMBRE
MOTIVADAS ENTRE MUJERES
Evento: Congreso Motivadas entre
Mujeres

Hora: 18:00

Plataforma: Facebook Live
Contacto: (0982) 804-240

JUEVES 24 DE SETIEMBRE
ALMACEN DE CAMPO

Evento: Feria

Hora: 17:00 a 20:00

Direccion: Milano 930, Asuncién
Contacto: (0982) 668-778

DOMINGO 27 DE SETIEMBRE
CLUB DE LEONES DE CAACUPE
Evento: PRIMAVERA SOLIDARIA
Hora: 08:00 a 15:00

Lugar: Plaza Tte. Farina, Caacupé
Contacto: (0981)293-120

DOMINGO 27 DE SETIEMBRE
VIRTUS ASOCIADOS,
CONSULTORA

Evento: Manejo del Estrés -
Webinario

Hora: 10:30 a 11:30

Lugar: TeamLink

Contacto: (021) 303-049

MIERCOLES 30 DE SETIEMBRE
SER MEDICOS HOY

Evento: VIl Congreso Universitario
de Cirugia FCM-UNA

Hora: 08:00

Plataforma: Zoom
Contacto: www.sermedicoshoy.com

JUEVES 1 DE OCTUBRE
CONFIA CONTROL S.A.S.
Evento: Conversatorio virtual
Gratuito: Principales
contaminantes en la industria
alimentaria

Hora: 15:00 a 17:00
Plataforma: Zoom

Contacto: confia.com.co

VIERNES 2 DE OCTUBRE
UNIVERSIDAD SAN CARLOS
Evento: Il Congreso de
Agronegocios

Hora: 13:00

Plataforma: Zoom
Contacto: (021) 615-500

SABADO 3 DE OCTUBRE
MOVIMIENTO CATOLICO
MUNDIAL POREL CLIMA
PARAGUAY

Evento: Webinario: Situacion
socioambiental del Paraguay
y el cambio climatico

Hora: 18:00 a 20:00
Plataforma: Zoom

Contacto:
catholicclimatemovement.global/es

SABADO 24 DE OCTUBRE
UNIVERSIDAD UNIDA

Evento: | Congreso Internacional
de educacion en linea

Hora: 08:00 a 18:00
Plataforma: UNIDA VIRTUAL
Contacto: (021) 288-9000

PRENSA 9

£ @mattylopez01

¥ Mattylopez Boutique

Fuente Shopping de Salemma 2do.Nivel
&3 mattylopez01@hotmail.com

& (021) 3266452

( A I e )

LECEPCIONES

Alquiler de sillas, Mesas, V3jillas, Tachos,
Champanieras, Servicio de Decoracion
Anexo: Transportey Flete

™ Cel. (0983) 355199
Tte. Ettiene 465 c/San Francisco
Fndo. de la Mora, Zona Norte
versallesrecepciones@gmail.com

@ @versallesrecepciones

©i Versalles Recepciones

SOMlIA

RIQUELME

EHlﬂH DE BELLECA

Mcal. Lopez
¢/ Waldino Lovera
Cel.: 0994 346573

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< lectores@gentedeprensa.com.py
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Es necesario puntualizar las soluciones y beneficios que ofrece

PROYECTAR LOS ELEMENTOS
DISTINTIVOS DEL PRODUCTO

Mas alla del tamano de la
empresa, la propuesta de
valor es un proceso al que
los emprendedores deben
prestar atencion. Esta es
la base para tomar las
decisiones correctas.

A los ojos del consu-
midor, todos los empren-
dimientos son similares,
y sin propuesta de valor
se limitan a la simple
comercializacién de pro-
ductos, explicé Azucena
Ferreira en una de los
entrenamientos en linea
que ofrece periddicamen-
te Crece, la plataforma
dedicada a brindar capa-
citaciones en temas de
marketing a pequefias y
medianas empresas.

Los modelos de venta
centrados Unicamente en
el producto, minimamen-
te, no permiten concretar

ventas a gran escala. Por
lo tanto, es necesario es-
tablecer una propuesta de
valor que permita la co-
nexioén perdurable entre
el comercio y sus clien-
tes.

En primer lugar, se
debe abandonar el con-
cepto de venta limitado
a una transaccién comer-
cial. Es decir, brindar una
experiencia Unica a los
clientes para diferenciar-
se de los competidores
que uno tiene en el mer-
cado.

“Es importante enten-
der que se estd entregan-

0@

do un valor que suma a
la vida de las personas, y
analizar como empaque-
tar esa experiencia para
ofrecer al mercado”.

La propuesta de valor

B0 Cleauiy

oAy

es la actividad mas im-
portante que un empren-
dedor debe realizar en el
momento de definir su
negocio. Es el pilar en el
que se sustenta toda la

REGISTRAMOS

TU MARCA
EN 6 PASOS

M +59521 372111
E info@ala.com.py

ALS(SA

v Tus Clientes/Fans/Proveedores te siguen
~ por tu nombre ;Ya lo registraste?

v ;Queres una 5.4. o una 5.R.L.7
Nosotros nos encargamos de constituirla

OJO=o)®

Le notificamas  Se entrega el titulo l
laresolucian  de registro de manca

ARMOA LLASPINA SOSA & ASOCIADOS

v iUna marca sin Registro es
" una marca sin duefio!

v Solicitamos el Registro de tu
marca en 24 horas

Reciblmos Realizamos Preparacion de S atienden
S propasesta pre-estudio solicitud y ncidencias
deviabilidad de derechos durante el trdmite

£} /Armoa Laspina & Asociados

CONTACTANOS: ABOGADOS - AGENTES DE PROPIEDAD INDUSTRIAL - DESPACHANTES DE ADUANAS

B armoalaspina
# Ayolas N° 1650 e/ Roma y Dupuis
4. Asuncién, Paraguay

NOSTITIETESa (U UPTITOI. Lot o os a iy ceoesogereoeprersacont oy

estrategia marketing, y el
plan de contenidos, agre-
g6 Ever Castellani, tam-
bién de Crece. “Mientras
uno no tenga la propuesta
de valor definida, estard
fluctuando y no lograra
conectarse con sus clien-
tes”.

Con la propuesta de
valor, ademas, los clien-
tes pueden reconocer los
aspectos que diferencian
a un emprendimiento de
los demas.

La diferenciacién se
logra con soluciones y
beneficios. Y si ademis
se puede acompafiar con
el componente creativo,
los resultados pueden ser
todavia mejores. ‘Para
esto es necesario conocer
al cliente objetivo”.

La propuesta
devalores
la base para
los planes de
marketing.

PASOS

- Definir al cliente
objetivo.

- Enumerar los be-
neficios que brinda
el producto.

- Enumerar las ca-
racteristicas dife-
renciadoras del ne-
gocio.

- Etiquetar con un
titulo que sintetice
el valor que ofrece
el producto.

- Describir breve-
mente el produc-
to que se ofrece, y
como este cumple
con lo que se afir-
ma en el titulo.

- Establecer los be-
neficios mas va-
liosos que ofrece
el producto a los
clientes.
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El Semanario de los Emprendedores
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I Vestidos de alta costura a precios accesibles

MB Boutique es una tienda enfocada en el alqui-
ler, venta y confeccion de vestidos sobre medida
para bodas, 15 anos, damas de honor y madrinas.

Las damas que visitan el local encontraran en
un solo lugar todo lo necesario para deslumbrar en

un evento, ya que también se encarga de proveer -

zapatos y sobres.

Entre las novedades de MB Boutique resaltan
los vestidos actuales para ocasiones especiales
gue se complementan con tapabocas Unicos y ori-

ginales para combinar.

Por el mes de septiembre lleva a cabo ferias
donde los vestidos cortos se adquieren a partir de
G. 50.000y los largos desde G. 100.000. También
tiene disponible la opcion de alquileres especiales
que incluye con el vestido el par de zapatos y so-

bre.

La direccién de la boutique es Mariscal Estiga-
rribia ¢/ Capitan Medina en la ciudad de Limpio.
Abre sus puertas de lunes a sabados de 09:00 a
18:00 hs y sabados de 09:00 a 16:00hs. En Face-
book se encuentra como @MB Boutique y Alquiler

de Vestidos.

_ b

/™ Regalos que marcan la
diferencia en momentos especiales

God’s Art es una tienda online
con servicios de delivery en la ciu-
dad de Capiata. Ofrece variados
productos como cajas de cartén
0 madera pintadas, globos perso-
nalizados, canastas de desayuno,
tazas, vasos y platos pintados a
mano, ideales para obsequiar en
fechas especiales o para regalos
empresariales que marquen la di-
ferencia.

Aimara Ortiz es la propietaria y
comenta que todos los productos
son elaborados a mano con la téc-
nica de lettering. “Cada producto
esta hecho a mano con amor y
cuidado, resaltamos el arte de las

letras ya sean globos, cartas, ta-
zas, cajas, etc. Ninguno de nues-
tros productos es igual al anterior”,
detalla.

Ademas de ofrecer regalos indi-
viduales, ofrece precios y combos
al por mayor para empresas, a par-
tir de 4 productos se accede a pre-
cios preferenciales en cajas perso-
nalizadas con escritos en globos,
cajas con planta, golosinas, tazas,
cuadros y mas.

Para realizar consultas o pedi-
dos, los interesados pueden con-
tactar al (0986) 648-663 de lunes
a sabados de 09:00 a 19:00 hs., o
contactar a través de redes socia-

CAPIATA &

les en God’s Art en Facebook o en
@_godsartl en Instagram. Cabe
mencionar que la tienda realiza
envios a todo el pais.

Casa de empenos con
servicio online las 24 horas

JPGQ Casa de Empenos es

[ _ASUNCION k5

“Buscamos ayudar a nues-
tros clientes no solamente
otorgando los préstamos
prendarios sino que ademas
dando facilidades para que

I Prendas de vestir ala moda
conestiloy buen precio

Agasshi es una tienda S g
100% online enfocada a - 3 A W
la venta de ropa de todo . S
tipo para damas, caba-
lleros y nifos, lenceria,
calzados deportivos vy
casuales, accesorios y &
articulos varios para el
hogar.

Alejandra Peralta y
Araceli Verén son las
propietarias y mencionan que se destacan por la va-
riedad de productos a bajo costo y por la calidad de
las prendas se ve reflejada en las excelentes termina-
ciones y durabilidad de las mismas.

En accesorio y articulos para el hogar resaltan re-
lojes, billeteras, carteras, juego de sabanas con edre-
dones, cortinas, juegos de ollas y productos de repos-
teria en general.

Agasshi cuenta con combos especiales de 2x1 en
remeras, bodys y lenceria, en accesorios van los relo-
jes con billeteras para hombres y relojes con pulsera
para mujeres, en carteras disponen de 3x1 a precios
accesibles.

Para consultas o pedidos, comunicarse al (0971)
354 666 y al (0981) 357 040. En Facebook se en-

cuentra como @Agasshi.

PP confeccion de alta gama

en ajuares para bebes

Memé es una tienda espe-
cializada en la elaboracién Pre-
mium de articulos enfocados
en la maternidad. Cuenta con
importantes lineas de produc-
cién: Baby/Kids que consiste
en ajuares para cuna (Mos-
quitero, chichoneras, juego de
sabanas, almohadones, etc.),
toallas, salida de bafo, ne-
ceseres y regalos para baby
shower, la linea Home
que son juegos de sa-
banas, edredones, in-
dividuales para mesa
y organizadores y por
Gltimo los accesorios
como tapaboca, nece-
ser porta maquillaje e

un local enfocado a présta-
mos prendarios, se caracteri-
Za por su servicio online para
atender a clientes desde la
comodidad del hogar.

Resalta de otros locales
por su rapida atencion en ta-
saciones via WhatsApp, deli-
very de empenos y de objetos
a la venta en redes sociales.

Su propietario, José Gug-
giari, menciona que ofrece
bajos intereses con plazos
que se ajustan a cada perso-
na de forma renovable.

puedan recuperar lo antes
posible sus articulos. Por
todo el mes de octubre esta-
mos con descuentos en los
intereses para clientes nue-
vos y antiguos”, menciond.

JPGQ Casa de Empenos
se ubica en Sacramento
3190 casi Primer Presidente.
Atiende de lunes a viernes de
07:00 a 17:00 y sabados de
07:00 a 12:00 hs. En redes
sociales se encuentra como:
JPGQempenos. Contactos al
(0982) 528-740.

higiene personal, vin-
chasy mas.

Cecilia Rolon, propietaria de la tienda informa que se
destaca por brindar atencién personalizada. Los produc-
tos resaltan por sus buenas terminaciones y durabilidad.

“Contamos con combos especiales para ajuar de
cuna Basico, Medio y Premium. También tenemos kits
para regalos en nuestras 3 lineas de productos como
toallas, sabanas y mantas, salidas de bano y de cuidado
personal”, menciona.

Memé atiende clientes de forma online a través de
lineas telefénicas y redes sociales. En Facebook en Ins-
tagram se encuentra como @ meme.ajuar.

Para consultas comunicarse al (0971) 541-054 de lu-
nes a viernes de 8 a 18 hs. y sabado 10 a 18 hs.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py
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GERENCIAMIENTO

ORDENADAS
EN TIEMPOS
DIFICILES

odo emprendedor de-
Tsea llegar a fin de afio

de manera prometedo-
ra pese a la dura situacion
econdmica que afecta a
todo el pais desde marzo.
Alcanzar objetivos y mar-
car la diferencia en inno-
vacioén y nuevas formas de
ventas deben ser la princi-
pal premisa.

Pero para conseguir todo
lo propuesto, son varios
los factores que deben
ser tenidos en cuenta y no
aventurarse a iniciar un
negocio o empresa sin to-
mar los recaudos corres-
pondientes.

Uno de los puntos mds

importantes es planificar _

las ventas durante el resto

del afio, es de gran ayuda i . .

realizar un mapa que guie

las actividades y las ven-

tas que documenten cada \

movimiento del negocio o . \
la empresa, es interesan- _ ; . : \ '
te tener como pardmetro :

las experiencias pasadas.

Realizar los flujos de caja

tiene un papel indispensa- i '

ble para tener cuantificados
cada movimiento econémi-

co que va a perr'n'iti'r reali- LuneS d Viemes de ]48 IBhs
zar nuevas adquisiciones y C On FI oren Ci a Gismon di

aportar en el correcto fun-
cionamiento.

Ordenar, evaluar,
invertiry controlar
deben de ser los pi-
lares que se maneje
el emprendedor.

El seguimiento a los
clientes hard que los mis-
mos se sientan parte acti-
va del emprendimiento y
de cierta forma parte de la
empresa, recibir atencion
personalizada logrard que
los visitantes deseen seguir
adquiriendo del mismo lu-

gar y en mayor cantidad,
gracias al servicio extra
proporcionado por los pro-

pietarios y colaboradores.

Dedicar un dia de la se- .
mana para la verificacién WWW-radloaSpen-CompV
de las finanzas es de suma
importancia, de esto depen-
de obtener los resultados
propuestos a principio de
afo.

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< lectores@gentedeprensa.com.py
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CREACIONES

DANS

DISENA Y PERSONALIZA A TU GUSTO

- ©_.®

0981 551 127

Waldino Lovera e/ Del Carmen y 16 de Noviembre

TROPOLITA

M salon de eventos

Solicite presupuesto para sus eventos del ano!

Deje a nuestro cargo la organizacion
para su tranquilidad.
Promo por tiempo limitado y con
grandes beneficios!

San José ¢/ Boquerdn, Limpio - Paraguay
salonmetropolitan2017@gmail.com

® 0981 458 891 - 0986 399 006

Fi Metropolitan Centro de Evento.

N

9 anos de experiencia
avalan nuestro trabajo

La Primera verificadora de datos del pais
que ayuda a reducir ostensiblemente
la morosidad crediticia

La EFICIENCIA
y EFICACIA son
i\ nuestra mayor

Tel.: (021) 677 131 virtud.

Cel.: (0984) 392 843
e-mail: logistica@invesa.com.py

IMPORTANTE MEDIO DE
COMUNICACION BUSCA

EJECUTIVOS
COMERCIALES

> VENTA DE PUBLICIDAD EN CALLE.

> SUELDO FIJO

> COBERTURA TELEFONICA Y VIATICOS.

> CAPACITACION PERMANENTE

> COMISIONES DE HASTA EL 30%
(SUJETO A VENTAS)

REQUISITOS:
> EXPERIENCIA MINIMO DE 1 ANO EN VENTAS
> SEXO: INDISTINTO
> EDAD DE 28 ANOS EN ADELANTE
> BUENA PRESENCIA.
ENVIA TU CV a: cocrdinacion@genteproactiva.com.py

REF: EJECUTIVOS COMERCIALES o llamanos
al 0982 186969

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py
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Servicios de Karaoke y show musi-
cal Para eventos privados como cum-
pleafios, bodas, quince afios, reuniones
corporativas, con toda la buena onda y
variedad de colecciones musicales. In-
teresados tratar al 0981 849 579 para
mayor informaciones

mejor en mdsica metn
animar 4us finsine "

Chofer con documentos al dia Dis-
ponibilidad de horario nocturno en la
zona de Mariano Roque Alonso y alrede-
dores. Con licencia Categoria Profesional
B para una empresa en crecimiento. Lla-
mar al teléfono 0985 339 610

)

P T

Servicios de fotografia Para cubrir
cumpleanios, bodas, quince afios, cola-
ciones, eventos empresariales, sesiones
de fotos para novios y embarazadas con
camaras profesionales y alta creatividad.
Interesados tratar al 0982 417 059 y el
021560 396.

Nifera sin retiro muy atenta, con ex-
periencia y sin antencedentes policiales
y documentos actualizados. Se ofrece
buen ambiente laboral y salario acorde
al desempefio del personal, mds horas
extras. Teléfono 0981709 004

e, o>
T /
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Busco cocinero profe-
sional calificado para la
plancha, turno noche, en
local ubicado en Teniente
Gutiérrez 133 ¢/ Paii
Pérez - Itaugud, prefer-
entemente que sea de la
ciudad de Itaugua. Inte-
resados llamar al teléfono
0985 886793.

| OFREZCO _

ROCHI EVENTOS Servicios Integrales
para todo tipo de Eventos Organizacion:
Servicios de Personalizacion de Centros
de Mesas, Alquileres Consultas sobre
presupuestos con Rocio Vera llamando
al 0982155134

Disefiador Grafico de medio tiempo
con amplios conocimientos en el rubro
de medios de comunicacion escrita y
digital con experiencia minima de 3
afos. Quienes retinan los requisitos
pueden llamar al 0961 311 800 6 enviar
sus correos a gamartinezfer@gmail.com

_ :l @g
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LA TERNERA Los mejores Servicios y
Propuestas de Cathering con productos
de Primera Calidad para todo tipo de
acontecimientos, cumpleafios, bodas,
reuniones empresariales, familiares y en
fechas especiales que el cliente desee.
Consultas al 0981902520

- !

LA TERNERA
— GRILL —

=

-
Community Manager con buenos
resultados comerciales para importante
empresa en crecimiento. El interesado
debe ser dindmico, proactivo, creativo y
con capacidad de generar ideas innova-
doras. Teléfono 0994 344 564 creamos@
gmail.com

NANDO’S BAKERY Ventas de tortas,
bocaditos dulces, bocaditos salados,
cupcakes, alfajores, tartas,masitas,
Bocaditos. Direccion: Cerro Cora ¢/
Mcal. Estigarribia km 30. Y para re-
alizar pedidos al 0992-274569.

Organizador de eventos necesito
disponibilidad de tiempo completo y
certificaciones que avalen experiencia
anterior en cargos similares. Los intere-
sados deben presentar planificacion de
trabajos anteriores. Llamar al 0985 536
538.

Regalos para futuras mamas y
bebes creamos innovadores regalos
personalizados elaborados con mucho
amor. (anastas, ajuar de bebé, ajuar de
la madre, cajas de recuerdos, entre otros
atractivos. Consulte presupuestos en
CukiBebé al 0985434 102

Técnico Junior electromecanico
egresado del CTN con amplios conoci-
mientos en carga de gas, parte electrica
de electrodomésticos, reparacion de
fabricadoras de hielos y cdmaras frigor-
fficas industriales. Llamar al 0981 598
3440l 021613 878.

Inmueble ubicacion vip sobre la Tran-
schaco, frente al Tunel de la Avenida
Semidei. Especial para inversionistas
cooperativas o bancos. Cuenta con 2
salones comerciales, un zaguan, 3 dor-
mitorios, entre otros. Tratar al 0983 709
292 con la sefiora Emi

Luis Pereira Sommier y Living Fab-
ricamos sommier y Living. Precios Espe-
ciales p/ mayoristas, aceptamos todas
las tarjetas de créditos, financiacion
hasta_24 cuotas. Acceso Sur ¢/Man-
gore-Nemby 0981.103.111

i

Regalos empresariales termos for-
rados, uniformes empresariales, ser-
igrafias, placas de reconocimientos,
servicio de carteleria, entre otros. Presu-
puestamos los trabajos en base a canti-
dades minimas. Los interesados pueden
llamar al 0971 895 205

Innervaciones Crealivas

Pubdicided ( Merchandising /| Dissds
Regalos Perscnalicados

Personas capacitadas en cuidado
de adultos preferentemente con expe-
riencia ¢ estudiantes de enfermeria de
suma paciencia y vocacion de servicio,
para adulto mayor de 76 afios en la zona
de la Lambaré. Para mayor informacion
[lamar al 0983 245 140

DAFER

Ofrece servicio de fotografia para
eventos especiales como, cumpleafios
infantiles, 15 afos, boda, baby show-
er, sesion pre-15 afos y més. Para més
informacion pueden contactar al 0991
793941

S

Dafer

Fotografias

Poty Py

Tienda online que se dedica a la venta de
cactus, suculentas, hojas verdes y mas.
Ideales para decorar casa u oficina. Para
mas informacién pueden seguirle en las
redes sociales @potypy o contactar al

Poty ngv

& ove2620744

Orlando Vera Agente de Saeguros."El
Seguro que necesitds, para las sorpresas
que no querés". Trabajamos con todas
las compafiias aseguradoras del pais.
Contactos al 0983 608 457

COMPARIAS QUE COMFIAR EN
MUESTRD TRABAID

A\ Stenen  FEEETER

BRAcEne mwa
& Py "

oo @S

Vanessa Ferreira Alquiler de vesti-
dos Ideal para 15 afos, bodas, bautizos,
graduaciones, para todas las edades.
Podes encontrarnos en las redes social-
es como Vanessa Ferreira Sauce entre
Andrés Insfran y Herrera - Luque. (0991)
331-060

Be Chic - Moda & Accesorios Sitio
de Ventas On Line. Moda y accesorios.
Contamos con delivery en Asuncion y
Gran Asuncion. Buscanos en el Face-
book como Be chic - Moda & Accesorios
Whatsapp 0972 159 690

HENOL. Huerta urbana, contamos
con semillas, almacigos, plantines, de
hortalizas y aromaticas, minihuertas
y jardines verticales. Asesoramiento y
contactos al 0981849589. Costos espe-
ciales para montaje de Huerta en mini
espacios, patios o balcones.

J’! — I‘#;

Salon de Belleza Nancy Todo lo nece-
sario para que una mujer se vea bonita;
peluqueria, manicura, pedicuro y mucho
mds. Teléfono: 0982 243 671

Jardinero para formar parte de una
prestigiosa empresa de limpieza con
disponibilidad de tiempo completo. Los
intresados contactar al 0982 549 865

Terreno 12 x 30 metros en el barrio
Santa Rosa de la localidad Moras Cué
de la ciudad de Luque - Limpio. Precio a
negociar al 0982 687 257.

Mecénico y chapista para trabajar
en importante representante de au-
toméviles. Con conocimientos de nuevas
técnicas de trabajo. Llamar al 0981 126 804

Servicio de electricidad Instalaciones
monofdsicas y trifasicas, cableados de
construcciones, nivelaciones de carga.
Teléfono 0981915 079. Sr. . Duarte.

Abogado Junior para iniciarse en ell
ambito legal y poner en prdctica sus
conocimientos académicos. Llamar al
0981881067

Pintor de obras El sefior Osvaldo
Basualdo especializado con las mejores
técnicas de pintura.

Teléfono: 0981 487 085

Manicurista para salén de belleza
con afios de experiencia en el mercado,
para la zona de Villa Morra. Interesadas
pueden llamar al 0976 319 046

Maquillaje  dia, noche, apli-
cacion de pestaias perfilado
disefio de ceja en henna a domicilio.
Teléfono: 0981408 812

Contador para consultoria contable
en la zona de Capiata, con manejo ex-
celente de herramientas informéticas
contables. Llamar al 0985 422 626.

Ensefianza Particular Matematicas
tercer ciclo(7, 8, 9) fisica y quimica nivel
medio. Contactar al niimero telefonico
0961969 849.

Chef para refinado local gastronémico
en horarios rotativos con interesante
salario més beneficios. Profesionales
llamar al 021510 644

SECCIONES DISPONIBLES
AGRUPADOS/CLASIFICADOS

PRECIOS PREFERENCIALES

PUBLICA CON NOSOTROS

PRENSA

El Semanario de los Emprendedores
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. 595 21 681 237 | 595 21 681 239 | (0981) 849 589 | =X publicidad@gentedeprensa.com.py

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:0< lectores@gentedeprensa.com.py
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El semanario de los emprendedores

Tel: +595 21 677 140
681 237

Tel: +595 982 414 122
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Suscribite aqui:

suscripciones@gentedeprensa.com.py

(© (0981) 228-649

DELICIAS; DE{ TATA NENU)
Bizcochos hechos
COMO en casa -

El local se destaca por la elabora-
cibn de bizcochos dulces. En su
mayoria, las frutas y vegetales son
el ingrediente principal en cada

preparacion.

as Delicias de Tata
LNenu ofrece un juego

de sabores unicos para
acompafiar al desayuno o
la merienda en los hogares,
entre los principales pedi-
dos destacan los bizcochos
de zanahoria, calabaza,
café, coco y yogur.

Para los amantes de sa-
bores mads tradicionales,
resaltan los sabores man-
darina, limén, banana, na-
ranja y marmolado. Segun
la eleccién del sabor cada
bizcocho, oscila entre los
G. 15.000 y G. 25.000.

Claudia Gonzilez es la
propietaria de Las Delicias
de Tata Nenu y menciona
que la produccién de cada
budin es especial, no uti-
lizan ningln tipo de con-
servante. Por tal motivo,
resalta que se trabaja sobre
pedido de manera que los
clientes lleven a sus casas
productos recién hechos y
de calidad.

Para eventos especiales,

como cumpleafios, aniversa-
rios o fechas de calendario
como el Dia de la Amistad,
cuentan con bandejas de de-
sayuno con una gran varie-
dad de productos dulces y
salados. Ademas, ofrecen la
posibilidad de adquirir com-
bos de cumpleafios: una torta
de 1 kilo para 10 personas
con bandeja de desayuno y
un globo a G. 160.000, por
otro lado, una torta de 2 ki-
los para 20 personas mas
globo metélico y un glo-
bo burbuja a G. 120.000.
Cabe mencionar que cons-

tantemente realizan sor-
teos entre los seguidores
que en su gran mayoria son
clientes.

El local se ubica en Ita
Ybaté 1661 esq. Coronel
Oviedo en el barrio Cerro
Cora de la ciudad de Lam-
baré. Opera de martes a
sabados de 08:00 a 17:00.
Los pedidos se deben de
realizar con 24 horas de
anticipacion.

o UBICACION Y CONTACTO

Direccion: Ita Ybaté 1661 esqg. Coronel
Oviedo. Lambaré.

Contacto: (0961) 899-456.

Intagram: @deliciasdetatanenu

DOMINGO
Max: 38°
Min: 19°

&«

LUNES
Méx: 24°

L

MIERCOLES
Max: 39°
Min: 27°

CONTACTOS
UTILES

= ANDE
(021) 211 D020

s COPACO 118

= ESSAF
0800-11-08001 &2

= EMERGENCIAS MEDICAS
(021) 204 BOO

= LA PELU DE RAQUEL
(0B81) B3G 212

= METALURGICA FRANCI
(021) 576 582

= HB SERVICE
(1) 203 310

= GYG DISTRIBUIDORA
(D81} 749 04T

= TIENDA ADRISOL
(0975) 342 077

= PAMADERIA FLECHA
(DOE4) 48T 059

= HIERROS ACIRON
(OBE1) 958 265

= ROGAVET
(OOE1) 281 276

= TALLER ALTA GAMMA
(021) 55105

| ASOCIACIONES

= Fed Impulsora de Emprendedones
{INCUNA)
Ted (021) 545 540 al 542 int 154

= Asociacion Paraguaya de
Empresanas, Ejecutivas y
Frofesionales (AFEF)
Ted (021) 452 725

s Asociacion de Empresarios
Crstianos (ADEC)
Tel (021) 202 230

= Asociacion da Jévenes Empresancs
dal Paraguay (AJE] ((986) 857 555

INSTITUCIONES
ACADEMICAS
=% Escuela de Adminstracean de

Megocios (ELAMN)
Tal {021} 213 872

PRENSA

El Semanario de los Emprendedores

PAUTA CON NOSOTROS 3 0981 22 86 49

Nos interesa tu opinidn. Escribinos a:(< lectores@gentedeprensa.com.py

Sabias que para que una marca pueda
dirigirse mejor a sus targets debe
tener en cuenta lo siguiente:

- Ser especifico con el target
- No quedarse con un solo target
- Separar la segmentacion

Fuente: NAUTA



